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壹、 摘要 

政府積極推動「5 加 2 產業創新方案」，生醫產業是其中重要方案。

此次由科技部生科司莊偉哲司長暨生醫產業創新推動方案執行中心執

行秘書帶隊，參與在 JP Morgen 活動期間舉辦之生技新創早期投資媒合

RESI  會議及 MedTech 臺灣醫療新創媒合會等活動，向來自全球各地的

早期投資者、國際生醫大廠及戰略合作夥伴等，介紹臺灣生醫優勢與創

新創業能量，展現我國生醫創新研發實力，協助臺灣生醫新創公司前進

全球市場，爭取國際募資機會。此行亦參訪多家美國加速器及新創公

司，交換學習其運作策略及產業創新之作法，並討論臺灣與國際加速器

合作之模式及可能性。 
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貳、 出國人員 

生命科學研究發展司莊偉哲司長、劉君儀博士 

 

 

參、 出國行程 

日期  地點  活動內容 

1/7(ㄧ) 
臺北 

‐>美國舊金山 

 去程 

1/8(二)  美國舊金山   RESI 會議 

1/9(三)  美國舊金山 
 Taiwan MedTech Startups Event @舊金山 

 GoodwinSpeaks: Goodwin @ JP Morgan Seminars

1/10(四)  美國聖荷西 

 Taiwan MedTech Startups Event @聖荷西 

 參訪 Jabil BlueSky Center、Fogarty Institute 

Incubator 

1/11(五) 

美國聖荷西/

舊金山 

‐>臺北 

 參訪 AiCare   

 搭機返臺 

1/12(六)  ‐>臺北   搭機返臺 

1/13(日)  ‐>臺北   返程抵臺 
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肆、 會議及參訪紀要 

一、 J.P. Morgan Healthcare Week 

J.P. Morgan Healthcare Conference  為每年 1 月都在美國舊金山

舉辦世界最大的醫療領域投資會議，吸引來自全球上千家新創、潛

力企業和國際投資人齊聚。為搶搭這股全球重要投資盛會風潮，因

此許多醫療投資、新創、資源媒合等相關的活動都會在這個期間一

同聚集於聯合廣場(Union Square)附近舉行，形成 J.P. Morgan 

Healthcare Week。由美國 LSN (Life Science Nation)組織所舉辦的 RESI 

(Redefining Early Stage Investments)會議就是其中的代表。此行除參

加 RESI 會議外，亦參加 GoodwinSpeaks: Goodwin @ JP Morgan 

Seminars 並觀摩其他周邊活動及展覽等。 

 

 
圖 1. GoodwinSpeaks: Goodwin @ JP Morgan Seminars 會議座談 

 

GoodwinSpeaks: Goodwin @ JP Morgan Seminars，這場會議是

由全球 50 強律師事務所 Goodwin 主辦。此次會議聚焦談論 4 項主

題，邀請與談人就各議題以座談形式進行討論及交流，聽眾亦能即

時提問就教專家群之意見與看法。 

1. Hong Kong: An Emerging Capital Markets Hub for Innovative 

Biotech Companies (in partnership with HKEX and KPMG) 

2. Launching a Biosimilar in the U.S.: Practical Considerations for 
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Foreign Developers   

3. Digital Medicine: Lessons from Biopharma 

4. Don't Let Milestones Become Millstones: How to Turn Structured 

Consideration to Your Advantage in Biotech M&A transactions   

 

二、 RESI (Redefining Early Stage Investments)會議 

 

RESI 會議活動之主辦單位 LSN (Life Science Nation)於 2012 年由

Dennis Ford 於美國波士頓成立，其擁有獨一無二的健康醫藥早期投

資資料庫，以及超過 400 家大型跨國企業和新創公司客戶。LSN 年

費會員依付費規模，可使用不同程度之 LSN 資料庫與服務(如：動

態更新、超過 5,000 筆/10 類投資者資訊的客製化配對媒合平臺)。 

RESI 會議為北美最具規模的生技新創早期投資媒合會議，針對

屬產業發展早期的生命科學領域公司提供與來自全球投資者建立

關係或募資的媒合，領域包括生物技術、醫療技術、診斷和數位醫

療領域等。每年都有超過 500 家跨國企業和新創公司參與媒合，生

技新創公司不但可以和來自全球的投資者進行對話，同時也可以透

過 RESI 線上媒合平臺(RESI Partnering Platform)，快速搜尋相關投資

人與戰略合作夥伴，縮短將技術及產品推向市場的時間。今年 RESI 

JPM 2019 擴大媒合對象，包括從孵化器、醫院、研究中心的發想

階段到創業階段的新創公司，協助這些技術團隊尋求包含補助、種

子、天使、A 輪、B 輪等不同階段資金。 

今年首次由科技部生科司莊偉哲司長暨生醫產業創新推動方

案執行中心執行秘書領軍，率領執行中心、生醫商品化中心同仁及

臺灣新創團隊前進 RESI 會議。臺灣新創團隊參加 RESI 創新挑戰賽

(RESI innovation challenge)、午餐會(Taiwan Luncheon and Showcase)

等活動，藉由 LSN 所建立的資料庫，搜尋投資人與戰略合作夥伴，

並可直接與投資人洽談合作商機，且與全球 30 個新創菁英團隊共
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同參與 RESI 創新挑戰賽競賽，與全球生技新創團隊同場競技，增

加臺灣新創團隊曝光的機會與能見度，並達到向全球拓展產品市場

的目的。 

 

 「Taiwan Luncheon @ RESI」募資媒合會 

生醫商品化中心透過與 LSN 的合作，在 RESI 會議辦理午餐會

(Taiwan Luncheon)發表，這是臺灣生醫產業首度與國際知名早期新

創募資組織合作，推升我國新創團隊在國際的能見度並進行全球募

資。媒合會由莊司長及 LNS CEO Dennis Ford 致詞，安排 11 家潛力

新秀上臺發表，團隊演說採 TEDx 形式，須面對觀眾背對螢幕，以

背稿的方式進行 5 分鐘演說。此活動吸引了數十家/約百位國際創

投到場聆聽臺灣生醫新創團隊進行簡報。 

 

                      [議程] 

 

 

 

 

時間  Event Presenter 

11:00‐11:30  Quick event run down 

11:50‐11:52  Welcome Remark  Woei‐Jer Chuang 
Dennis Ford 

11:52‐12:00  Introduce Taiwan 
Biomedical Ecosystem 

IC Jan   

12:00‐12:05  Pressure Dot Ranson Liao 

12:05‐12:10  AllBio Toby Huang 

12:10‐12:15  Taipei Bio Thomas Lai 

12:15‐12:20  Above Care Andy Chen 

12:20‐12:25  ATP BioPharm Jennifer Huang 

12:25‐12:30  Heroic Faith Yuan‐Ren Cheng 

12:30‐12:35  WeMed Woei Chyn Chu 

12:35‐12:40  Point Robotics Thomas Lin 

12:40‐12:45  Acusense Michelle Wu 

12:45‐12:50  MTAMTech Corp. Chien‐Chung Cheng 

12:50‐ 12:55  Ultrondata Tim Liu
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圖 2. Taiwan Luncheon 活動影像紀錄 

 

 RESI創新挑戰賽(RESI Innovation Challenge) 

RESI 創新挑戰賽給正在籌資的新創公司一個最佳舞臺，在會議

現場以海報形式展示公司技術及能量。在每次 RESI 會議前，LSN 內

部分析團隊將篩選出 30 家申請者，有別於傳統演講式的宣傳，而

是以海報展覽的形式，給予新創公司與投資人最直接交流的機會，

向與會者展示新創公司的技術及募資需求。同時，RESI 創新挑戰賽

會對參賽公司進行模擬投資，現場與會者將持有  “RESI 現金(RESI 

CASH)”，以此對他們認為最具有市場潛力的創新挑戰賽公司進行模

擬投資。 

此次 RESI JPM 2019 共有 11 家臺灣新創公司報名參加 RESI 創

新挑戰賽，最後獲選入賽的 5 家公司分別為 Acusense Biomedical 

Technology Co., Ltd (翔安生醫)、WeMED Bio‐tech Inc. (唯醫生技)、

Heroic Faith Biomedical Science Co., Ltd (聿信醫療)、Point Robotics 



7 

MedTech (炳碩生醫)、PressureDOT。最終，聿信醫療以「自動肺音

監測系統」從全球逾 300 多家參賽隊伍脫穎而出，勇奪第二名的殊

榮，展現臺灣醫療電子與人工智慧的創新研發能量。 

 

 
圖 3. RESI 創新挑戰賽活動影像紀錄 
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 RESI Taiwan Investor Panel Session 

方案執行中心在此次 RESI JPM 2019 亦安排一場專家座談會‐

「TAIWAN INVESTORS」，由生醫產業創新推動方案執行中心創新長

瞿志豪邀請多位知名國際投資專家與會，包含 Yuh‐geng Tsay 

(Venture Partner, Vivo Capital)、William Tai (Managing Partner, Amed 

Ventures)、I‐Chien Jan (Assistant Chief Executive, BioHub, National 

Biotechnology Research Park)、Shaoyu Chang (Vice President, FC 

Capital Taiwan)與 Yi‐Yen Chen (Investment Professional, WI Harper 

Group)。主題如下: 

 What are the benefits of looking to Taiwan as a potential 

source of capital? 

 Who are the key strategic partners based in Taiwan? 

 What successful deals have been funded by Taiwan 

investors? 

 In what kinds of technologies are investors from Taiwan 

interested? 

會議上討論臺灣生醫產業的優勢與機會、臺灣在生命科學領域

產業的差異化、如何尋求戰略合作夥伴、資本市場與企業家合作模

式等，邀請國際創投、跨國企業和新創前來臺灣尋找各種合作機會。 

 

圖 4. TAIWAN INVESTORS 活動影像紀錄 

 

 RESI  募資媒合會 

RESI  會議著重於早期投資，每年有超過 500 家跨國企業和新

創公司參與媒合，並創造單日超過千場募資媒合洽談。生醫商品化

中心於會前輔導此次與會的臺灣新創團隊，進行撰寫 Company data 

sheet 及 Request letter，並跟催新創公司與創投約談的狀況，此次
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每個團隊透過利用 RESI 線上媒合平臺的廣大資料庫，積極與國際

投資者進行媒合安排並洽談。 

 

 

圖 5. RESI  募資媒合場地及現場情形 

 

 

 

 

 

        圖 6.  展覽攤位。提供團隊/公司擺放 DM，並宣傳 BioMED Taiwan。 

 

 

三、 舉辦「Taiwan MedTech Startups Event @舊金山」新創媒合會 

生醫商品化中心另於 1 月 9 日於 Tilden Hotel 進行「Taiwan 

MedTech Startups Event @舊金山」新創媒合會。此媒合會藉由

pitch、海報展示與輕鬆交流的方式，讓新創公司與國際投資人互

動，並增加臺灣新創團隊曝光的機會與能見度。 

 

[議程] 

Time  Event Speaker 

8:30‐9:30  工作人員前置準備

9:00‐9:40  開放團隊進場布置

10:00‐10:05  Welcome Remarks  Woei‐Jer Chuang 

10:05‐10:20  Overview of Taiwan  IC Jan
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Biomedical Ecosystem

10:20‐10:25  Ultrondata Tim Liu 

10:25‐10:30  MTAMTech Corp. Chien‐Chung Cheng 

10:30‐10:35  Acusense Michelle Wu 

10:35‐10:40  Point Robotics Thomas Lin 

10:40‐10:45  Flat Medical Karl Tsao 

10:45‐10:50  Heroic Faith Yuan‐Ren Cheng 

10:50‐10:55  Taiwan Resonant Waves 
Research Chris Chen 

10:55‐11:00  Pressure Dot Ranson Liao 

11:00‐11:05  Taipei Bio Jim Chu 

11:05‐11:10  AllBio Toby Huang 

11:10‐11:15  Above Care Andy Chen 

11:15‐13:00  Networking

13:00‐16:00  Poster & One‐on‐one Network

 

 

圖 7. Taiwan MedTech Startups Event @舊金山活動影像紀錄 
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四、 舉辦「Taiwan MedTech Startups Event @聖荷西」新創媒合會 

透過位在聖何西之工研院北美辦公室協助與安排，由莊司長帶

領執行中心、生醫商品化中心同仁及臺灣新創公司團隊，舉辦及進

行「Taiwan MedTech Startups Event @聖荷西」新創媒合會。此媒合

會藉由團隊 5 分鐘 pitch 與輕鬆交流的方式，讓新創公司與灣區投

資人互動交流。更安排兩場演講，其中包括馬海怡博士，以其豐富

的企業家經歷分享了初創企業面臨的一些挑戰。另，Intobenefits

公司 CEO Christina Yu 女士隨後繼續分享在美國和加州經營公司所

必需的稅收和員工福利的基本知識。 

 

 

圖 8. Taiwan MedTech Startups Event @聖荷西活動影像紀錄 
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五、 參訪 Jabil BlueSky Innovation Center 

Jabil Inc.目前為全球第三大的電子合約製造服務商(EMS)，總部

位於佛羅里達州聖彼得堡，是坦帕灣地區最大的公司之一。該公司

現在於 29 個國家擁有 100 家工廠，在全球擁有逾 20 萬名員工。這

國際級製造服務公司為眾多產業提供全面化設計、製造、供應鏈和

產品管理服務，該公司現在從診斷、醫材及藥物傳輸等領域切入醫

療產業。其轄下設有 Jabil Blue Sky Center，中心內展示了部分世上

最先進的技術及設備，如自動化、產品設計、可穿戴健康和醫療設

備、未來工廠等等。中心亦利用協作空間來創建，培養和育成創新

的想法，可從願景到原型製作再到全球製造。 

此次拜訪的是位在聖荷西的 Jabil Blue Sky Center，除聽取 Jabil

企業簡報及分享從創新、設計、計畫、製造、運輸及管理各段實務

經驗，亦實地參觀中心內包含 3D 列印、電路印刷、自動控制、體

驗設計等產品研發場域之協作空間，並了解 Jabil 在健康照護、醫

療器材方面的製造能量，後勤支援等。 

 

                            圖 9.訪團於 JABIL Blue Sky Innovation Center 入口合影 

  (該機構內部限制攝影) 
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六、 參訪 Fogarty Institute Incubator (FII)   

Fogarty Institute Incubator (FII)  位於加利福尼亞州山景城 El 

Camino 醫院區內，係由著名心血管外科醫生和創新專家 Thomas J. 

Fogarty 博士所創立之教育性非營利育成組織，目的是希望透過新

創培育，加速創新思維的發展，提升全球醫療器材生態體系，以促

進病患生命、降低健康照護的支出。 

FII 與 Stanford Byers Center 建立長期合作關係，以提供

Biodesign 教育課程及醫療技術創新指導，且提供所育成之新創公

司一系列涵蓋公司管理技能、智財、法規、臨床研究和商業化策略

的輔導與服務。FII  通常同時間內育成 10‐15 家公司，特別是醫療

器材和醫療技術之新創公司，提供 1‐3 年資助計畫予獲選之種子階

段公司，幫助公司之產品研發從概念發展到最終獲得 A 輪資金。 

此次拜訪，由 FII Andrew Cleeland CEO; Mike Regan CIO ; Gayla 

Kuokka CFO 接待及介紹，分享 FII 之育成策略及利基模式。可作為

推動生醫商品化中心之取經對象，未來可透過 FII 和生醫商品化中

心更多的互動和網絡共享，期成為互補之全球合作夥伴。 

 

                圖 10.訪團與 Fogarty Institute 核心成員合影 
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七、 參訪 AiCare                                     

AiCare  係位於美國聖荷西之新創公司，並在臺灣桃園設有分

公司，由臨床醫師、人工智慧、資料庫及網絡通訊專家跨域組成。

全球人口快速高齡化已成為各國重視的議題，銀髮者的事故傷害死

因中，跌墜持續位居前幾名。AiCare 著眼於此，開發出穿戴式的智

慧手環，其專有的感應傳輸技術可即時追蹤紀錄使用者在場域內

(如養老照護之家、安養院)之位置、動作、社交互動等，並結合雲

端計算、機器學習分析、物聯網與人工智慧，如有跌倒或其他不同

於日常之行為，會觸發系統之個人化健康提醒以做到預警及預防，

有效協助長者控制危險因子，助於照顧長者日常起居時，可有專屬

安全與保障。 

拜訪過程中，AiCare 分享 A(algorithm)、B(Database)、C(Cloud)、

D(Domain knowledge)、E(Evidence)之關鍵性，並討論對於 Smart 

hospital、Smart care、Smart home 等相關新興產業趨勢之意見。且

交流對於生醫創業經驗甘苦，及市場規劃切入之實務經驗。 

 

                圖 11.  訪團與 AiCare 公司核心成員合影 
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伍、 心得與建議 

一、 政府積極推動「5 加 2 產業創新方案」，生醫產業是其中重要方案，在

「完善生態體系」的主軸工作，包含完善人才、資金、法規、智財、資

源和選題六大構面，推動「生醫商品化中心」係為其中之重要工作之一。

此次莊司長暨生醫產業創新推動方案執行中心執行秘書，率領方案執行

中心、生醫商品化中心同仁及臺灣新創團隊前進 RESI，是臺灣首次在

RESI  JPM  2019 會議中辦理臺灣新創展演午餐會，並在接續兩天於舊金

山 JP Morgan 大會鄰近會場(Tilden Hotel)及矽谷工研院北美辦事處辦理

兩場「Taiwan MedTech Startups Event」新創媒合會，協助參與的新創公

司能透過媒合會議與來自世界各地的國際投資人、跨國公司盡可能的交

流、商談，尋找資金與商機，讓新創公司的經營邁向國際，更向全球創

投與國際大廠展現我國堅強的新創動能與研發實力。因應我國生醫產業

發展需求，應積極參與大型國際會展及新創媒合活動，以增加臺灣的技

術團隊與國際生醫大廠及投資人的對話與媒合，促成國內生醫新創量能

走向國際生醫產業市場與加速國際化的契機。 

二、 此次參與一系列的會展、媒合會及論壇，可以觀察到具備完善且即時性

之資料庫便是最佳產業策略布局的作戰武器。以 LSN 為例，其公司資料

庫平臺，涵蓋數萬家公司之新興生技和醫療技術公司簡介、產品進程、

募資輪次、技術和管理細節等。其投資者資料庫平臺涵蓋 10 個類別的

5000 多名活躍的生醫投資者訊息，助於一對一媒合特定研發階段、疾

病領域之技術及資金。為能有效推動我國生醫產業發展，如何建立我國

生醫研發技術、產業等資料庫，並有效對接國際資源，應可對我國生醫

產業推升有所助益。 

三、 生醫產業係屬研發時程長、高度法規管理的知識密集度極高之產業，從

研發產業鏈前段的技術研發到後期產品上市，實需將「臨床、專利、法

規、製造、檢測、查驗、登記、行銷」等有效的連結與串接。此次參訪

多家美國加速器及新創公司，交換學習其運作策略(如密集式貼身教

練、軟硬體的研發服務支援、資金激勵…等)及產業創新之作法，並討論

臺灣與國際加速器合作之模式及可能性，以作為生醫商品化中心後續業

務推動之參考。 
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陸、 附錄 

一、 Taiwan Medtech Event@RESI /@SF Invitation letter 
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二、 Taiwan MedTech Networking 團隊宣傳單張 
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