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摘    要
本次研討會係由經濟合作暨發展組織（OECD）及世界關務組織（WCO）聯合舉辦，分別邀請亞太地區國家稅務及海關官員共同參與研討。會議主要介紹OECD移轉訂價指導原則、移轉訂價報告，與世界貿易組織（WTO）關稅估價協定，就關係人交易之議題與應用進行研討，對於我國海關與稅務機關合作機制之建置、移轉訂價與關稅估價相關法規及制度之調和，實有助益。
世界關務組織關稅估價技術委員會（Technical Committee on Customs Valuation, TCCV）曾就「估價協定及移轉訂價下之關係人交易」議題發布註釋23.1（Commentary 23.1），標題為「使用移轉訂價報告資料審查協定第1條第2項第a款所稱『交易情況』事宜」（Examination of the expression ”circumstances surrounding the sale” under Article1.2(a) in relation to the use of transfer pricing studies），海關得視個案情形，利用移轉訂價資料作為審查具特殊關係廠商間交易情況之參考，有助於海關與稅務機關對於交易價格認定之調和。
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壹、緣起及目的

經濟合作暨發展組織（Organization for Economic Co-operation and Development，以下簡稱OECD）成立於1961年，總部設於法國巴黎，該組織目前正式會員有34國。其目的在共同應對全球化帶來之經濟、社會及政府治理等方面挑戰，並促進各會員國之間合作及各會員國與其他經濟體間之溝通，以因應全球經濟發展之挑戰。
為增進對國際實務之瞭解及各國稅務機關對新興稅捐議題之討論，OECD韓國政策中心（OECD Korea Policy Centre），每年均舉辦多項重要國際租稅研討會，邀集會員國與非會員經濟體政府官員參加，藉此交換彼此經驗，以期建立國際間共同遵守之租稅原則。
韓國政策中心成立之宗旨為加強會員國與非會員經濟體間之關係，其下設有稅務課程組（Tax Programmer），藉由舉辦稅務研討會、提供最新之知識與資訊，成為OECD在亞洲地區會員國與非會員經濟體間之橋樑。其2014年舉辦之稅務研討會包含高淨值個人之課稅（Taxation of High Net Worth Individuals）、國際租稅規避及租稅協定濫用（International Tax Avoidance and Abuse of Tax Treaties）、移轉訂價-企業重組及無形資產（Transfer Pricing–Business Restructuring and Intangibles）、精進查核中小型企業（Advanced Audition Small and Medium Sized Enterprises）、所得稅研討會（Income Tax Workshop）、移轉訂價及關稅估價（與世界關務組織聯合舉辦）（Transfer Pricing and Customs Valuation. Joint event with WCO）等多項重要租稅議題。
為瞭解國際間當前租稅議題及其發展趨勢，並加強與國際組織及與會國家之實質關係與交流合作，我國每年均應邀指派代表參加，本次韓國政策中心稅務課程主題為「移轉訂價及關稅估價【Transfer Pricing and Customs Valuation】」，由財政部國際財政司科員詹濰庭及財政部高雄國稅局稅務員曾怡菁奉派參加。
貳、議程及與會人員
本次「移轉訂價及關稅估價」研討會期間為2014年11月24日至29日，與會成員包括OECD與世界關務組織（以下簡稱WCO）之會員國及非會員經濟體，出席代表多為負責處理營利事業所得稅移轉訂價及海關估價之官員。除地主國韓國（5名）外，其他與會代表有澳洲（1名）、孟加拉共和國（1名）、不丹（3名）、柬埔寨（2名）、中國大陸（2名）、斐濟（2名）、我國（2名）、中國大陸香港特別行政區（1名）、印度（3名）、印尼（3名）、日本（1名）、馬來西亞（2名）、尼泊爾（2名）、巴基斯坦（2名）、菲律賓（1名）、沙烏地阿拉伯（2名）、斯里蘭卡（1名）、泰國（4名）、越南（4名），共計44位代表與會。
OECD、WCO、世界銀行集團（WBG）指派3位專家擔任此次研討會專業講師，包括OECD資深稅務顧問英國籍Mr. Colin John Clavey（Senior Tax Advisor, OECD）、WCO資深技術員英國籍Mr. Ian Brandon Cremer（Senior Technical Officer, World Customs Organization）及WBG國際稅務（移轉訂價）專家澳洲籍Mr. Joel Lachlan Cooper（International Tax (Transfer Pricing) Specialist, World Bank Group），由Mr. Colin John Clavey主導研討會，韓國並安排釜山海關官員Mr. Il Kwon Han（Post-Audit Team Manager, Korea）介紹韓國海關有關移轉訂價最新立法規定。
開幕儀式由OECD韓國政策中心稅務課程組長Mr. Kyu Bum Cho （Director General, Tax Programme, OECD Korea Policy Centre）主持，介紹韓國政策中心及研討會時程表。研討會進行方式，係由前揭講師依主題分別負責授課，以簡報介紹OECD及WCO之組織背景與任務、移轉訂價、移轉訂價與關稅估價之相異處，移轉訂價報告及案例分組討論，並由各與會人員簡介其海關移轉訂價與關稅估價之現行作法。於簡報進行中，並就相關議題詢問與會代表意見，藉由與會代表互動，瞭解各國海關處理移轉訂價議題之實務作法與問題，及關稅法相關移轉訂價之解決方法，另透過案例討論，各國海關與稅務機關得相互瞭解個別領域在交易價格訂價或估價之方法與應用，使OECD移轉訂價指導原則之移轉訂價報告及常規交易方法，亦能廣為應用於海關估價，不僅掌握最新國際趨勢及他國制度之發展，作為我國未來相關立法制訂之參考，亦可與其他與會代表有良好互動，促進國際實質交流。

本次研討會除正式課程外，韓國政策中心並製作韓國歷史、文化、發展簡報，使與會人員對韓國歷史與背景有初步認識；另悉心安排多項社交活動，使與會代表體驗真實韓國文化、彼此交流，並對此熱情、淳樸之島嶼留下深刻印象。
叁、課程內容
一、經濟合作暨發展組織（OECD）及世界關務組織（WCO）簡介
(一)經濟合作暨發展組織（OECD）
1、背景及任務

OECD成立於1961年，總部設立於法國巴黎，係由各個國家共同組成之政府間國際經濟組織，目的在共同應對全球化帶來之經濟、社會及政府治理等方面挑戰，並促進各會員國間合作及各會員國與其他經濟體間之溝通，以因應全球經濟發展挑戰。其使命為推動改善世界經濟與社會民生政策，以穩定世界經濟發展、提高人民生活水準及幫助開發中及未開發國家經濟進步。目前該組織正式會員有34國，包括澳洲、奧地利、比利時、加拿大、智利、捷克、丹麥、愛沙尼亞、芬蘭、法國、德國、希臘、匈牙利、冰島、愛爾蘭、以色列、義大利、日本、韓國、盧森堡、墨西哥、荷蘭、紐西蘭、挪威、波蘭、葡萄牙、斯洛伐克、斯洛維尼亞、西班牙、瑞典、瑞士、土耳其、英國及美國（以國名英文字首排列）。

2、財政事務委員會（CFA）
OECD財政事務委員會（The Committee on Fiscal Affairs, CFA）負責發展及協助執行下列當前議題：租稅協定範本、移轉訂價指導原則、資訊交換全球化標準、成長化租稅政策、租稅政策制定統計、加值型營業稅（VAT/GST）指導原則、防止侵略性租稅規劃及稅基侵蝕與利潤移轉（BEPS）、租稅與發展計畫（Tax and Development Programme）、無國界稅務查核（Tax Inspectors Without Borders, TIWB）。

3、全球關係計畫（Global Relations Programme）
OECD透過在全球20個地點、每年舉辦約75場論壇、超過100國1800名稅務官員參與，進行能力建構及分享經驗。
因租稅政策得促進全球發展以支持跨境經濟活動，並促進國內資源運用及良好財政治理。OECD全球關係稅務工作即以擴展全球於相關議題之對話為首要目標，以促進全球發展及促進採用為所有國家及經濟體，包括OECD國家、新興經濟體及發展中國家，所訂之標準及最佳實踐（best practice）。
為達成前揭目標，OECD採取下列行動：邀集OECD會員國、擴大參與國家及參與全球關係計畫國際組織之專家；透過OECD非會員經濟體合作顧問團（Advisory Group for Cooperation with Non-OECD Economies）與租稅協定、移轉訂價及加值型營業稅之全球論壇，促進新興經濟體及發展中國家參與OECD當前租稅議程（OECD current tax agenda）之形成；透過租稅與發展專案小組（Task Force on Tax and Development）促進國內資源運用及良好財政治理；以及透過國際租稅對話（International Tax Dialogue）分享知識。
4、租稅與發展計畫（Tax and Development Programme）
租稅與發展專案小組係由財政事務委員會與發展援助委員會（Development Assistance Committee, DAC）聯合倡議（joint initiative）於2010年1月成立，由荷蘭及南非共同主持工作小組會議，其成員包括OECD國家和發展中國家、國際與區域組織、企業及民間團體。該專案小組主要任務係提出租稅及發展計畫予OECD委員會參考，以協助開發中國家建立公平且有效之租稅環境。專案小組主要工作為：(1)租稅制度建置及資訊援助，包括進行「無國界稅務查核（Tax Inspectors Without Borders, TIWB）」計畫，以回應開發中國家對稅務查核專家之需求。(2)建立開發中國家之移轉訂價制度。(3)增加跨國企業財務報告之透明度。(4)支持全球論壇有關透明化資訊交換議題。

4.1租稅與發展計畫-移轉訂價
在OECD租稅與發展計畫下，租稅與發展專案小組協助提升開發中國家能力，使其採用並有效地執行國際通用之移轉訂價指導原則。開發中國家透過採用移轉訂價指導原則，得正確計算跨國企業應徵稅額並防止跨境利潤移轉，營造具可預測性之投資環境。其相關協助計畫係與歐盟（EU）及世界銀行集團合作，在柬埔寨、哥倫比亞、衣索比亞、加納、秘魯、盧安達、越南、尚比亞等國家，與當地區域組織合作，進行能力建構計畫；並結合現行國家稅制改革行動，檢測OECD移轉訂價指導原則在開發中國家之適用性與關聯性。
4.2租稅與發展計畫-無國界稅務查核
無國界稅務查核目標係建立便利轉換稅務查核實務知識與技能之機制，將OECD稅務專家的查核知識和技巧，傳授予開發中國家稅務當局，以回應開發中國家需求。其相關協助計畫包括由稅務專家就當前國際租稅查核議題，直接與當地稅務官員一起工作及分享一般查核實務經驗。自專家名單中找出符合開發中國家需求者，在國際租稅方面，如移轉訂價議題，提供及時個案查核協助。另支持企業所提出之建議，因其將增進租稅法規之明確性與適用，進而改善投資環境。
(二)世界關務組織（WCO）簡介
1、背景及任務

世界關務組織前身為關稅合作理事會（Customs Co-operation Council, CCC），於於1994年10月起採用世界關務組織（World Customs Organization, WCO）為其名稱。目前有179個會員國分成6個區域，包括全球98%國際貿易。其任務及功能為：(1)發展與推行有效率與現代化之關務程序與標準、國際合作，以及知識與能力建構。(2)制訂及更新公約。(3)確保公約解釋與執行之一致。(4)提供會員相關資訊及建議。(5)與其他跨政府組織合作。

2、秘書處（The Secretariat）
WCO秘書處設於比利時布魯塞爾，其負有多重任務，如提供訓練教材與指導原則、為會員提供訓練、能力建構、與其他跨政府組織聯繫、與企業進行對話、進行研究活動、執行理事會決議，及支援其他工作小組等。現行秘書處組成人員，包括日本籍秘書長、智利籍副秘書長、南非籍能力建構（Capacity Building）處處長、中國大陸籍依從與貿易便捷（Compliance and Facilitation）處處長、義大利籍稅則與貿易事務（Tariff and Trade Affairs）處處長，以及技術官員、行政支援人員、專業同仁（Professional Associates）
。
3、海關任務演進
隨著全球經貿環境變遷，及政府機構政策執行多元化，海關除原徵收進口貨物稅捐之財政性任務及保護國內產業經濟利益外，現今更負有維護社會安全，包括毒品走私、槍械、環境等議題，透過貿易便捷措施促進經濟發展，及維護整體國際供應鏈安全等任務。
二、移轉訂價
(一)移轉訂價（Transfer Pricing）
移轉訂價係關係企業間進行交易時，其交易價格及其他條件之決定，常見於跨國企業集團內部之跨境交易，但有時亦見於單純境內交易。其適用範圍廣泛，包括貨物、勞務提供、無形資產使用和轉讓、資金借貸及租賃費用等交易行為，且見於各行各業。隨著企業全球化，跨國企業全球布局，移轉訂價在國際間已是一項重要議題，跨國企業藉由移轉訂價進行租稅規劃，將利潤移往低稅率之租稅管轄區或免稅天堂，或是藉由移轉訂價進行其他策略安排，例如：關稅、價格及外匯管制、或股利政策等。
(二)移轉訂價法制化
在全球經濟中，跨國企業扮演一個重要的角色。就國家立場，需要確保跨國企業之應稅利潤不被人為安排移出其管轄範圍，且跨國企業所申報之稅基應反映其在該國所進行之經濟活動。就跨國企業納稅義務人立場，則需避免其內部跨境交易利潤，遭兩個不同國家雙重課稅。跨國企業移轉訂價策略縱非出於避稅考量，客觀上仍可能有損相關國家稅收利益，是以，將移轉訂價法制化，制訂相關法規，有其必要性，以對跨境交易產生之合理分配利潤進行課稅，並最小化雙重課稅風險，進而鼓勵境內、外投資。透過移轉訂價法規，要求納稅義務人應依據常規交易原則（the arm’s length principle）計算應稅利潤，並賦予稅務機關權力就不合常規之移轉訂價交易進行調整。

OECD跨國企業及稅務機關移轉訂價指導原則（Transfer Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations，以下簡稱OECD移轉訂價指導原則），為跨國企業和稅務主管機關之稅收目的，規範關係企業間跨境交易之應用常規交易原則，並呼籲各國配合採用該指導原則，制定國內移轉訂價法規，其規範內容應包括：
    1、定義常規交易條件。
2、定義適用範圍，通常為跨境受控交易。有些國家亦適用於境內交易。
3、定義關係企業或關係人。
4、定義受控交易。
5、允許稅務機關進行調整，核定常規交易結果並課稅（多數國家僅允許利潤增加之調整，而不進行利潤減少調整）。
(三)移轉訂價與租稅協定
在OECD稅約範本，有關移轉訂價規定如下：
1、於關係企業之條文規範移轉訂價調整之適用範圍。
2、透過適當調整以減少雙重課稅（第9條第2項）
3、透過相互協商程序（Mutual Agreement Procedure , MAP）以解決爭端（第25條）。
4、資訊交換（第26條）
5、移轉訂價利潤定義（第9條第1項）：
兩企業間有下列情事之一，於其商業或財務關係上所訂定之條件，異於雙方為獨立企業所為，致原應歸屬其中一企業之利潤，因該等條件而未歸屬於該企業者，得計入該企業之利潤，並予以課稅：
a、 一方締約國之企業直接或間接參與他方締約國企業之管理、控制或資本。
b、 相同之人直接或間接參與一方締約國之企業及他方締約國企業之管理、控制或資本。
(四)常規交易方法
OECD移轉訂價指導原則規範5種常規交易方法，比較受控交易與可比較未受控交易之相關條件。沒有單一方法得以適用於所有情況，而應採用最適當的常規交易方法來測試關係企業受控交易是否符合常規交易原則。關於OECD移轉訂價指導原則所定之5種常規交易方法，參照我國「營利事業所得稅不合常規移轉訂價查核準則」之定義說明如下：
1、可比較未受控價格法（Comparable Uncontrolled Price Method, CUP）
以非關係人於可比較情況下，從事有形資產之移轉或使用、服務之提供或資金之使用之可比較未受控交易所收取之價格，為受控交易之常規交易價格。
2、再售價格法（Resale Price Method）
按從事受控交易之營利事業再銷售予非關係人之價格，減除依可比較未受控交易毛利率計算之毛利後之金額，為受控交易之常規交易價格。其計算公式為：常規交易價格＝再銷售予非關係人之價格x（１－可比較未受控交易毛利率）
毛利率＝毛利/銷貨淨額
3、成本加價法（Cost Plus Method）
以自非關係人購進之成本或自行製造之成本，加計依可比較未受控交易成本加價率計算之毛利後之金額，為受控交易之常規交易價格。其計算公式為：常規交易價格＝自未受控交易人購進之成本或自行製造之成本x（１＋可比較未受控交易成本加價率）
成本加價率＝毛利/購進之成本或自行製造之成本
4、可比較利潤法（交易淨利潤法Transactional Net Margin Method, 以下簡稱TNMM）
以可比較未受控交易於特定年限內之平均利潤率指標為基礎，計算可比較營業利潤，並據以決定受控交易之常規交易結果。
5、利潤分割法（Transactional Profit Split Method）
於受控交易之各參與人所從事之活動高度整合致無法單獨衡量其交易結果時，依各參與人對所有參與人合併營業利潤之貢獻，計算各參與人應分配之營業利潤。
(五)常規交易範圍

採用最適常規交易方法所計算之合理價格，可能係單一數字（價格或利潤率），但在大部分情形係一個常規交易範圍，即由相對同樣可靠的一群數字組成之範圍區間。當關係企業申報之財務指標落在常規交易範圍以外，稅務機關將採用最能反應該項交易經濟情況表現的一個標準，調整至常規交易範圍內，通常係以中位數進行調整。
(六)移轉訂價調整
鼓勵企業適用常規交易原則對受控交易公平訂價，若不適用常規交易原則進行公平訂價，將可能需進行事後帳面調整、調整應稅利潤，或由稅務機關事後調整。
舉例說明：A公司實際利潤為1千萬元，如果應用常規交易原則，其利潤應為1千2百萬元。因此為了稅收目的，有必要進行增加200萬元利潤之調整；其調整方式將視實際情形而定，可能係增加應稅收入，也可能調降扣除項目。此種適用常規交易原則所為之調整，可能係企業自發地自願調整，或是經稅務機關查核而調整。
三、WTO關稅估價協定
(一)與移轉訂價有關之規定
1、WTO關稅估價協定第1條第2項第a款
「決定交易價格是否可依第1項規定予以接受時，不得因買賣雙方有第15條規定之特殊關係，而據予認定其交易價格為不能接受。對此類案件應調查當時交易情況（circumstances surrounding the sale），如買賣雙方之特殊關係並不影響其交易價格，則其交易價格予以接受。若依據進口人或其他方面所提供之資料，海關當局有理由認為買賣雙方之關係影響其交易價格，則海關當局應將其理由通知進口人，並給予該進口人合理之申覆機會。若經進口人請求，則其理由之通知應以書面為之。」
關鍵內容：

(1)不得因買賣雙方有第15條規定之特殊關係，而據予認定其交易價格為不能接受。
(2)對此類案件應調查當時交易情況，如買賣雙方之特殊關係並不影響其交易價格，則其交易價格應予以接受。
2、「特殊關係」，WTO關稅估價協定第15條第4項規定，本協定所稱具特殊關係之人，限於具有下列各款情形之一者：
(1)買賣之一方為他方之董事或高級職員。
(2)買賣雙方為依法登記之營利事業合夥人。
(3)買賣雙方具有僱傭關係。
(4)買賣之一方直接或間接持有、控制他方百分之五以上表決權股份。
(5)買賣之一方直接或間接控制他方。
(6)買賣雙方由第三人直接或間接控制。
(7)買賣雙方共同直接或間接控制第三人。
(8)買賣雙方均係同一家族之成員。
2.1、家族之定義。歐盟法律對於家族之定義，有下列各款關係之一者，為同一家族成員：
(1)配偶。
(2)父母子女。
(3)兄弟姐妹（包含全血緣或半血緣）。
(4)祖父母及孫子女。
(5)父母之兄弟姊妹及兄弟姊妹之子女。
(6)配偶之父母及子女之配偶。
(7)配偶之兄弟姊妹。
2.2、WTO關稅估價協定第15條第5項規定，獨家代理商（Sole Agent）、獨家經銷商（Sole Distributor）、獨家特許商（Sole Concessionaire）與賣方間具有同條第4項所定之關係者，始稱為具有特殊關係。
3、「交易情況（circumstances surrounding the sale）」-WTO關稅估價協定第1條之註釋
買賣雙方具有特殊關係時，若海關當局非經進一步查詢，無法接受其交易價格時，則應給予進口人提供更詳細資料之機會，俾海關當局得以審查其交易情況。審查交易情況，若其買賣一如不具有特殊關係廠商間之交易時，則可確認其價格並未受到特殊關係之影響。審查其商業關係及訂價方式：
(1) 價格是否係按照該行業之正常訂價慣例加以決定。
(2) 價格是否依照非特殊關係廠商之訂價方式加以決定。
(3) 價格是否能涵蓋全部成本及利潤，且該利潤足以代表在某一具代表性之期間內（以年度為基礎）銷售同級或同類別貨物已獲得之合理利潤。

4、「測試價格（Test Values）」-WTO關稅估價協定第1條第2項第b款及第c款
如進口人證明其關係人交易之價格，非常接近同時期之下列價格時，則海關當局應接受該交易價格：
(1) 銷售至同一輸入國內無特殊關係買方之同樣或類似貨物之交易價格。
(2) 依協定第5條規定核定之同樣或類似貨物之完稅價格。
(3) 依協定第6條規定核定之同樣或類似貨物之完稅價格。
測試價格須適當考慮：商業情形、數量情形及協定第8條加減項，且是由進口人主動提供驗證，只用在比較目的，並非替代價格的建立。
5、關係人交易價格測試流程圖如下：
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6、海關面臨的議題

對於關係人交易，海關目標在於驗證價格是否受到特殊關係影響。利用2種方式審查：(1)測試價格（Test Values），但有使用上的困難；(2)審查交易情況（circumstances surrounding the sale）。

關鍵問題在於，當所有銷售情境資訊都包含在移轉訂價分析報告中，海關是否能接受移轉訂價分析報告以審查關係人交易情況（circumstances surrounding the sale）之參考。

6.1、WCO發展移轉訂價技術之進展
· WCO及OECD聯合召開會議（2006年、2007年）。

· WCO及OECD召開移轉訂價聯合工作專案小組會議（2007年）。

· 列入關稅估價技術委員會（Technical Committee on Customs Valuation, 以下簡稱TCCV）議程（2007年）。

· 發布註釋23.1（Commentary 23.1）（2010年）
· TCCV案例分析

· 與交易方聯繫

6.2、專案小組的建議
(1)移轉訂價報告含有極佳之有關決定價格是否受到特殊關係影響的資料，應用在WTO關稅估價協定第1條第2項第a款之「交易情況」審查。
(2)依移轉訂價協議，貨物完稅價格將因需要而在事後被調整至預定利潤之情形下，研議如何處理進口後調整移轉訂價之評估。

(3)鼓勵海關與稅務機關展開密切的對話。
6.3、註釋23.1

WCO TCCV發布註釋23.1，其標題訂為：
「使用移轉訂價報告資料審查協定第1條第2項第a款所稱，『交易情況』事宜」（Examination of the expression "circumstances surrounding the sale" under Aritcle 1.2(a) in relation to the use of transfer pricing studies）。
其關鍵議題在於：
1、價格是否已與該行業的正常訂價做法一致。
2、價格是否足夠包含所有成本加上賣方利潤。
3、認可移轉訂價分析可以用來審查關係人交易。
四、移轉訂價與關稅估價
(一)移轉訂價

1、移轉訂價議題
跨國企業內部間交易占全球國際貿易相當比例且金額鉅大，因各國稅率或租稅協定差異，導致跨國企業利用移轉訂價方式，將利潤移轉至低稅率管轄區或免稅天堂，或利用租稅協定差異，進行避稅規劃，造成侵蝕各國稅基。
2、各國政府保護課稅稅基
移轉訂價法規之目標即為確保關係企業受控交易價格或應稅利潤真實反映關係企業各自營運表現。各國政府導入OECD移轉訂價指導原則，要求跨國企業適用常規交易原則進行受控交易訂價，並要求跨國企業提示移轉訂價報告，揭露其移轉訂價策略。如跨國企業之受控交易未符常規交易原則，賦予稅務機關調整應稅利潤之權利。
3、移轉訂價方法
理想上，應適用可比較未受控價格法測試受控交易價格與可比較未受控交易價格。但在實務上，相關價格資料可能無法獲得，是以OECD另規範其他4種常規交易方法。使用充足、可得之可比較未受控交易資料，推論常規交易價格，使能確保利潤與其所創造價值一致。
4、採行OECD移轉訂價指導原則之必要

因移轉訂價並非一門精密的科學，或有主觀判斷空間，而當稅務機關進行調整時，或生雙重課稅風險，且有高度遵循成本。OECD移轉訂價指導原則提供國際一致之方法，是以制定移轉訂價法規時，宜採行或參考該指導原則，以降低雙重課稅風險，並降低遵循成本。
5、移轉訂價之調整
使用OECD移轉訂價指導原則方法進行價格測試，理想上應該進行單一交易價格的測試，但實際上會集合多筆交易進行測試，因為充足的可比較未受控交易資料，將提供較大的可靠性。
6、價格調整的類型

	類型
	調整者
	調整內容
	調整原因
	自行調整
	影響

	補償

(年終調整或真實反應)
	納稅人

(在申報前)
	實際價格
	遵循規定
	是
	實際價格

應稅利潤

	第1次核定
	稅務機關

(申報後)
	名目價格
	強制實行
	否
	應稅利潤及處罰(可能會有)

	遵循規定
	納稅人

(申報後)
	名目價格
	遵循規定
	是
	應稅利潤

	第2次核定
	納稅人或稅務機關

(遵循規定後或第2次核定)
	實際價格或資金借貸或股利
	使名目價格調整與實際價格調整一致
	是或否
	實際價格(可能)

	對應調整
	稅務機關
	應稅利潤
	避免雙重課稅
	是，由納稅人要求，非自動調整
	應稅利潤

名目價格


(二)關稅估價
1、海關當前議題
近年來全球海關及稅務機關之查核行動均有增加趨勢。實務上，此二機關通常獨立作業，且無固定對話機制。在某些地區，跨國企業所面臨最具挑戰性的問題即為，如何有效益地管理海關關稅與稅務機關移轉訂價同時所帶來的雙重責任風險。
2、OECD移轉訂價指導原則與WTO關稅估價協定之方法論對照表

	OECD常規交易方法

(傳統交易方法)
	WTO估價方法

	可比較未受控價格法
	同樣或類似貨物價格方法
（Article 2、Article 3）

	再售價格法 
	國內銷售價格法
（Article 5）

	成本加價法 
	計算價格法
（Article 6）


3、競爭的緊張關係
	海關目標

確保所有適當之交易事項
皆包含於完稅價格
	
	稅務機關目標

確保移轉訂價不包含
不適當之交易事項

	

	企業目標

最小化完稅價格(進口價格)
=減少關稅義務
	
	企業目標

最大化移轉訂價
=減少應稅利潤

	4、移轉訂價與關稅估價之相異處

	關稅估價
	移轉訂價

	標的物
	貨物
	貨物、服務或資產

	交易範圍
	單一交易
	總交易(年度交易)

	時間點
	通關時確認價格
	事後確認(事件發生幾年後)


5、海關與稅務機關之合作

(1)海關與稅務機關分享資訊。
(2)整合文據要求規範。
(3)價格調整方式之一致。
(4)利用移轉訂價報告協助關稅估價。
五、移轉訂價報告及分組案例討論
(一)案例介紹-SDE集團
1、目的：
利用案例之移轉訂價報告，評估其作為WTO關稅估價協定第1條第2項第a款，審查關係人「交易情況（circumstances surrounding the sale）」之實用性。
2、規範依據：
假設案例之移轉訂價報告，是SDE集團位於亞洲Svardia國子公司（以下簡稱S國子公司）用以提交給稅務機關，依據OECD移轉訂價指導原則（Transfer Pricing Guidelines 2010）之常規交易原則進行分析之報告，並依據OECD移轉訂價文據白皮書（OECD White Paper on Transfer Pricing Documentation 30 July 2013）中一致文件方法（Coordinated Documentation Approach）的規範下，揭露有關資訊內容。報告內容另依據WTO關稅估價協定，對關稅估價提供一些額外資訊。
(二)移轉訂價報告
本移轉訂價報告是SDE集團S國子公司，提交給稅務機關的2012年度移轉訂價報告。
報告目錄：
引言
第1部分，集團檔案
1、SDE集團綜覽
2、SDE集團商業活動
2.1 產品
2.2 集團策略及利潤影響因素
2.3 供應鏈
2.4 集團內部服務約定
2.5 市場占有率與競爭者
2.6 企業重組及交易
2.7 產業資訊
3、SDE集團無形資產
4、SDE集團公司間財務活動
5、SDE集團財務與稅務地位
5.1 財務
5.2 稅務地位
5.3 SDE集團員工
6、SDE集團移轉訂價策略
第2部分，當地S國子公司檔案
1、S國子公司敘述
1.1 經營管理
1.2 企業重組及無形資產轉讓
2、受控交易
2.1 受控交易敘述
2.2 功能分析-S國子公司
2.3 選擇最適常規交易方法
2.3 選擇測試個體
2.4 選擇淨利潤指標
2.4 確認及選擇可比較未受控交易
2.5 結論
3、財務資訊
3.1 S國子公司2012年損益表（各產品線分類）
3.2 S國子公司2012年損益表（各產品分類）
3.3 可比較的財務數據
附錄A：SDE集團移轉訂價策略
附錄B：可比較資訊的搜尋及分析
附錄C：關稅完稅價格計算
(三) 案例S國子公司移轉訂價報告簡述
1、SDE集團綜覽
    SDE集團為一家全球性製造商和批發商，製造並銷售“SUNiSolo”品牌之家用電器，I國母公司、A國子公司及K國子公司負責製造，S國子公司負責經銷。以批發商方式銷售於北美及亞洲市場。該集團在亞洲及美國運作，設立4個獨立法人實體，I國母公司、S國子公司、A國子公司及K國子公司，簡介如下：
	
	I國母公司
	S國子公司
	A國子公司
	K國子公司

	設立地點
	北美 (上市公司)
	亞洲
	亞洲
	亞洲

	負責功能
	1、負責集團策略、新產品發展、全球行銷策略。

2、負責SDE集團主力產品系列(微波爐)的製造。

3、負責SDE集團產品在北美市場的配銷。
	負責進口及配銷SDE集團家用電器系列產品。
	負責製造SDE集團家庭護髮系列產品，並只銷售予SDE集團公司。
	負責製造SDE集團家用廚房電器系列產品，並只銷售予SDE集團公司。

	會員國
	WTO、WCO、OECD
	WTO、WCO、EU
	WTO、WCO
	WTO、WCO


2、產品線
	種類
	製造
	配銷

	微波爐
	I國母公司
	I國母公司(北美)

S國子公司(亞洲)

	家庭護髮系列
	A國子公司
	I國母公司(北美)

S國子公司(亞洲)

	家用電器系列
	K國子公司
	I國母公司(北美)

S國子公司(亞洲)


3、集團策略及利潤影響因素(profit driver)
SDE集團策略係製造及銷售物美價廉之家用電器。其品牌”SUNiSolo”在亞洲及北美市場被認為係低價但可靠之商品品牌。因前揭集團策略，其主要利潤影響因素為(1)銷售量(sales volume)：SUNisolo品牌定位為物美價廉產品，其市場價格相對低廉，因此，銷售量為SDE集團主要利潤影響因素。(2)原料成本：為製造高品質貨物，來自第3國之原物料及零件成本亦為SDE集團利潤影響因素。該原物料及零件係由製造商自第3國進口，故匯率變動將對獲利有重要影響。 
4、市場占有率及競爭者
SDE集團在亞洲消費者電器市場占有率為1.7%，在北美為1.5%，主要競爭對手包含GE(US)、Whirlpool(US)、Electrolux AB(Sweden)、Bsh Bosch(Germany)、LG Electronics(South Korea)及Haier(China)。

5、S國子公司2012年度受控交易
	受控交易
	關係人
	商業活動
	2012年交易淨額(美元)
	交易條件

	利息支出
	I國母公司
	財務活動
	350,000
	無

	商品進貨-

微波爐系列
	I國母公司
	進貨後配銷給第3者零售商
	9,560,476
	CIF 淨30天


	商品進貨-

家庭護髮系列
	A國子公司
	進貨後配銷給第3者零售商
	2,138,428
	CIF 淨30天



	商品進貨-

家用廚房電器系列
	K國子公司
	進貨後配銷給第3者零售商
	7,211,616
	CIF 淨30天




6、應用OECD移轉訂價指導原則
6.1 選定最適常規交易方法：TNMM
6.2 選定受測個體：S國子公司
6.3 選定淨利潤指標：營業淨利率
6.4 定義與選定可比較未受控交易：
    為辨別與S國子公司進行可比較活動之未受控獨立企業，以決定毛利率之常規交易範圍，利用Thomson Reuters Fundamentals及Thomson Reuters European Comparable databases進行擇定。設定條件為：
· 從事家用電器、設備及零件批發產業，即SIC碼為：
· 5063 10 批發-電力設備及有線供電
· 5064 10 批發-家用電器及視聽設備
· 5065 10 批發-電子零件及設備
· 營收在美金1.5千萬到5千萬元之間
· 2009年到2011年財務報表資料係可取得
· 未受控
· 員工數為25人到75人
· 從事業務不包括：組裝、製造、加工、零售或服務
· 位處亞洲地區
    經過2回合之篩選，剔除不具相同功能、所位處國家之經濟狀況未與S國可比較或所經手商品範圍與S國子公司不同之企業，選出下列7家企業為可比較企業：
	可比較納稅人
	2011
	2010
	2009
	平均

	A公司
	0.0289
	0.0241
	0.0273
	0.0268

	B公司
	0.0403
	0.0448
	0.0425
	0.0425

	C公司
	0.0527
	0.0137
	0.0163
	0.0289

	D公司
	0.0358
	0.0407
	0.0176
	0.0318

	E公司
	0.0167
	0.0164
	0.0257
	0.0198

	F公司
	0.0289
	0.0433
	0.0193
	0.0310

	G公司
	0.0479
	0.0512
	0.0403
	0.0465


	
	2011
	2010
	2009
	平均

	最小值
	0.0167
	0.0137
	0.0163
	0.0198

	下四分位數
	0.0289
	0.0164
	0.0176
	0.0268

	中位數
	0.0358
	0.0407
	0.0257
	0.0310

	上四分位數
	0.0479
	0.0448
	0.0403
	0.0425

	最大值
	0.0527
	0.0512
	0.0425
	0.0465


6.5 結論：

經採營業淨利率指標分析S國子公司2012年受控交易，該受控交易符合常規交易原則，其營業淨利率落於以最近年度2011年資料作成之常規交易區間，依據該集團移轉訂價策略，將不進行任何移轉訂價調整：
● S國子公司2012年營業淨利率為3.53%，落於常規交易區間1.67% ~ 5.27%，並落於2011年四分位中段區間2.89%~4.79%。

● S國子公司2012年各產品營業淨利率，皆落於常規交易區間1.67% ~ 5.27%，並落於2011年四分位中段區間2.89%~4.79%。
7、關稅估價
依據WTO關稅估價協定第1條，進口貨物申報價格應為交易價格，即銷售至S國子公司實付或應付價格，並視需要依據同協定第8條調整。雖然S國子公司與賣方為關係企業，但該移轉訂價報告顯示S國子公司的受控交易符合常規交易原則，證明價格並無受特殊關係影響。
附錄A：SDE移轉訂價策略（採TNMM）
年度會議依下列步驟決定整年度之移轉訂價：
1、 步驟1：協商預期財務數額
    經銷活動預期銷售額（sales）及銷貨管理費用（SG&A expense）由經銷公司，即 I國母公司及S國子公司自行提報，經與製造商討論後，設定預期數額。
2、 步驟2：協商目標營業淨利率（OM）
    下年度目標營業淨利率係由各經銷單位，即I國母公司及S國子公司，協商合意，並依據前一年度可比較分析及經濟預測決定。通常所有經銷單位適用相同目標營業淨利率（除非有不同可比較公司資料），且營業淨利率必須落於近年可得可比較公司資料之四分位區間。
3、 步驟3：決定目標毛利率（GM）
    依據合意之目標營業淨利率（OM）及預期銷售額（sales）與銷貨管理費用（SG&A expense），決定各經銷單位之目標毛利率。
4、 步驟4：設定移轉訂價
    依據目標毛利率及下列公式，計算移轉訂價：
移轉訂價 = [售價-（售價x目標毛利率）] /（1+適用之稅率）
*「售價」指經銷單位將商品販售予第三人之（預計）價格。
*「適用之稅率」指適用之關稅稅率
*注意：移轉訂價包括製造商所負擔之運輸費（含保險費）。如經銷單位負擔運輸
       費，移轉訂價應配合調整。
5、 步驟5：移轉訂價之全年度監督
    售價由經銷單位進行全年度監督，依據售價變化，每月調整未來之移轉訂價。
6、 步驟6：年終檢視
    在每年12月最後一週，依據可得資料進行比較分析，另檢視各產品線經銷單位所達成之營業淨利率情形予以調整。
(1) 營業淨利率落於四分位中段區間：無須進行移轉訂價調整。
(2) 營業淨利率未落於常規交易範圍：如係因受控交易價格，則得進行移轉訂價調整，以確保受控交易符合常規交易原則，而該調整應以製造商與經銷單位同意為基礎，且除有其他事實或環境因素外，應調整至前一年度常規交易範圍之中位數。如係出於其他因素，如經銷單位不良之成本控制或未能有效營運等，則不回溯調整。
舉例說明：2012年S國子公司移轉訂價計算
步驟1：協商預期財務數額
2012年預算—S國子公司
	2012 （千美元）
	S國子公司
	

	收入（Revenue）
	35,000,000
	預期銷售額

	營業成本（COGS）
	
	

	毛利（Gross Profit）
	
	

	毛利率（Gross Margin）
	
	

	
	
	

	銷貨管理費用（SG&A expense）
	12,500,000
	預期銷貨管理費用

	總營業費用（Total Operating Expense）
	12,500,000
	

	
	
	

	營業利潤（Operating Profit）
	
	

	營業淨利率（Operating Margin）
	
	



步驟2：協商決定目標營業淨利率（OM）
2012年S國子公司目標營業淨利率定為3.5%。
該目標營業淨利率係由S國子公司與SDE集團製造商協商並參考下列資料決定：
· 2010年之四分位中段區間（IQ range）（1.64%-4.48%）
· 2010年之中位數（median）（4.07%）
· 預期2011年將因全球經濟危機及家用花費減少而有經濟衰退現象
2012年預算—S國子公司
	2012 （千美元）
	S國子公司
	

	收入（Revenue）
	35,000,000
	預期銷售額

	營業成本（COGS）
	
	

	毛利（Gross Profit）
	
	

	毛利率（Gross Margin）
	
	

	
	
	

	銷貨管理費用（SG&A expense）
	12,500,000
	預期銷貨管理費用

	總營業費用（Total Operating Expense）
	12,500,000
	

	
	
	

	營業利潤（Operating Profit）
	1,225,000
	基於目標營業淨利率及預期銷售額計算之目標營業利潤額

	營業淨利率（Operating Margin）
	3.50%
	目標營業淨利率



步驟3：協商決定目標毛利率（GM）
2012年預算—S國子公司
	2012 （千美元）
	S國子公司
	

	收入（Revenue）
	35,000,000
	預期銷售額

	營業成本（COGS）
	21,276,500
	

	毛利（Gross Profit）
	13,723,500
	

	毛利率（Gross Margin）
	39.2%
	目標毛利率

	
	
	

	銷貨管理費用（SG&A expense）
	12,500,000
	預期銷貨管理費用

	總營業費用（Total Operating Expense）
	12,500,000
	

	
	
	

	營業利潤（Operating Profit）
	1,225,000
	基於目標營業淨利率及預期銷售額計算之目標營業利潤額

	營業淨利率（Operating Margin）
	3.50%
	目標營業淨利率



步驟4：設定S國子公司最初移轉訂價
2012年SDE移轉訂價計算結果（自2012年1月1日起適用，每月進行檢視）
	產品
	（預期）售價（美元）
	目標毛利率
	稅率
	移轉訂價

	QC20
	100
	39.2%
	5%
	57.90

	QC25
	80
	39.2%
	5%
	46.32

	UD2500
	15
	39.2%
	2.7%
	8.88

	UD1200
	10
	39.2%
	2.7%
	5.92

	SU25
	11
	39.2%
	2.7%
	6.51

	8PT
	13.5
	39.2%
	2.7%
	7.99

	4PT
	14
	39.2%
	2.7%
	8.29

	HF2.5
	29
	39.2%
	2.7%
	17.17

	MF1.3
	24
	39.2%
	2.7%
	14.21

	K1.7L
	8
	39.2%
	2.7%
	4.74


附錄C：關稅完稅價格計算
 SHAPE  \* MERGEFORMAT 




(四)分組討論議題：
1、對於稅務機關(所得稅)而言：
  (1)就所得稅移轉訂價目的，本文件是否為有用資料？
  (2)本文件是否足資證明受控交易符合常規交易原則？
  (3)仍需何種額外資訊？
2、對於海關(關稅)而言：
  (1)在何種情況此類文件將有助海關官員？
  (2)本文件是否提供任何資訊足證「交易情況」業通過審查？
  (3)仍需何種額外資訊？
(五)分組討論情形：
本組成員計有我國、斐濟、印尼、日本及馬來西亞與會代表，討論情形略為：
1、基於稅務機關立場，本移轉訂價報告應為有用之參考資料，初步認為受控交易符合常規交易範圍。
2、就海關立場，依據WCO註釋23.1，進口人提交之移轉訂價報告可能包含審查交易情況之相關資料，係良好資訊來源；惟該報告亦可能缺乏相關或適當資料以審查交易情況，因為WTO關稅估價協定估價方法與OECD移轉訂價指導原則移轉訂價方法間存有重大且顯著差異。是以海關對關係人交易之交易價格存疑時，須依個案決定是否利用移轉訂價報告為審查交易情況之參考。本移轉訂價報告係採用TNMM，以利潤為比較基準，WTO關稅估價協定並無對應之估價方法，是以海關於利用本報告時，應基於關稅估價目的進一步檢視其所含相關資訊，以判定價格是否按照該產業正常訂價，並視需要要求進口人提供更多相關資訊。

六、WCO TCCV案例研討

(一) TNMM之案例研討(1)
1、介紹：
    本案例研討係解釋如何透過檢視企業移轉訂價報告之外部可比較資料，及進口人與出口國及進口國稅務機關簽署之預先訂價協議（Advance Pricing Arrangement，以下簡稱APA），進行WTO關稅估價協定第1條第2項第a款註解所規範該產業正常訂價慣例之審視。
2、交易事實
    XCO為位於X國之製造商，販售繼電器（relay）予由其完全控制，位於I國之經銷子公司ICO。2012年ICO進口貨物，依據商業發票所載價格為交易價格，向I國海關申報。經查，尚無明確事證顯示雙方有無法以交易價格為完稅價格之特殊交易情況，例如，對於貨物使用設有條件而未符合WTO關稅估價協定第1條第1項第a款至第c款規定。惟I國海關仍依據WTO關稅估價協定第13條延緩完稅價格之最後決定，由ICO提供充分擔保後放行貨物。
ICO相關資料如下：
	售價
	100

	營業成本（即實付或應付XCO之價格）
	82

	毛利
	18

	
	

	營業費用
	15.5

	營業淨利
	2.5

	營業淨利率
	2.5%


    貨物進口後，I國海關對於是否接受本交易價格存疑，依據WTO關稅估價協定第1條第2項檢視ICO與XCO之交易情況。I國海關要求提供相關文據，ICO爰提交由獨立會計事務所作成之2011年ICO移轉訂價報告。
    該移轉訂價報告使用TNMM，以同時期位於I國從事可比較未受控交易其他公司之營業淨利率與ICO之營業淨利率進行比較；依據I國稅務法規及OECD移轉訂價指導原則作成；且適用於所有ICO自XCO進口之繼電器。
    依據該移轉訂價報告，2011年ICO自XCO購買繼電器販售之營業淨利率為2.5%，並認為可取得可靠之ICO可比較資料，爰擇定ICO為受測對象。
    該移轉訂價報告在諮商雙邊APA時，經I國及X國稅務機關檢視，嗣ICO與I國及X國稅務機關簽署APA，其範圍含蓋所有ICO及XCO所有交易。當I國及X國稅務機關檢視移轉訂價報告時，ICO提供相關資料佐證其銷售繼電器之利潤與其他電器及電子零件產業相同。功能分析亦顯示，ICO所承擔之風險與其他8個經銷商相似。
    關於其他無特殊關係未受控8個經銷商2011年會計年度資料，係為比較目的自公開資料庫可得之財報資料蒐集而來，其營業淨利率範圍為0.64%到2.79%，中位數為1.93%。在APA諮商過程，此範圍為稅務機關接受作為ICO可比較企業之營業淨利率常規交易範圍。ICO之營業淨利率為2.5%，落於此常規交易範圍。該營業淨利率係依據ICO實付或應付XCO之價格、ICO自身營業收入及ICO自身營業成本計算，是以，無須依據WTO關稅估價協定第8條規定進行調整。
3、討論議題：
    依據OECD移轉訂價指導原則，且為APA基準之移轉訂價報告，是否得用以佐證進口貨物交易價格如WTO關稅估價協定第1條規定之「買賣雙方之特殊關係並不影響其交易價格」？
4、分析：
    依據WTO關稅估價協定第1條第1項規定，買方與賣方無特殊關係，或雖有特殊關係，依本條第2項規定，其交易價格可以接受為完稅價格。依據同條第2項規定，接受具特殊關係之交易價格為完稅價格之方法如下：(1)調查當時交易情況以決定買賣雙方關係是否影響其交易價格（第a款）；(2) 舉證其交易價格非常接近測試價格（第b款）。
    XCO並未銷售貨物予其他非關係人，ICO無法舉證其交易價格非常接近XCO與其他關係人之交易價格。因無測試價格存在，是以無法適用WTO關稅估價協定第1條第2項第b款。
    查WTO關稅估價協定第1條第2款之註釋規定「…海關當局應妥善審查其交易相關事項，包括買賣雙方商業關係實況及雙方決定交易價格方法，俾憑決定其特殊關係是否會影響進口貨物之價格。…」海關認為移轉訂價報告所為之外部可比較性檢視，等同檢視該價格是否按照其他該產業之正常訂價慣例決定之過程。功能性分析顯示，ICO與其他8個無特殊關係經銷商間之功能、風險及資產並無顯著差異。是以，產品比較性分析應為適當。轉售進口貨物之營業淨利率在該產業大致相同。依據移轉訂價報告，可比較企業之營業淨利率為0.64%到2.79%，而ICO為2.5%。既然所有公司販售相同等級之貨物，則可認為移轉訂價報告支持ICO與XCO決定交易價格之方法符合該產業之正常訂價慣例，是其特殊關係未影響交易價格。

(二)TNMM之案例研討(2)
1、案例事實：
    跨國企業A公司是一位居全球領先地位之農業科技公司，致力於農業化肥之研發。XCO公司係位於出口國由A公司完全控制之子公司，負責農業化肥之開發及生產。ICO公司亦為由A公司完全控制之子公司，位於進口國，負責農業化肥之進口及販售及行銷。LCO公司為位於進口國之無特殊關係經銷商，和A公司、ICO公司、XCO公司並無WTO關稅估價協定第15條所稱之特殊關係。
    本案之進口貨物為A公司開發之P農業化肥，XCO公司依據A公司提供之特殊配方製造P農業化肥，並售予ICO公司。XCO公司從未販售農業化肥予非關係企業，ICO公司亦未曾向非關係企業購買產品，亦即並無為關稅估價目的之測試價格存在。貨物進口後，ICO公司販售進口貨物與無特殊關係之LCO經銷商公司，LCO公司經銷農業化肥至進口國各地區。
    2013年ICO進口貨物，依據商業發票所載之交易價格向海關申報完稅價格。由於XCO及ICO具WTO關稅估價協定所稱之特殊關係，且無測試價格存在，進口國海關對於交易價格是否可接受存疑，爰要求ICO提供補充資料，依據WTO關稅估價協定第1條第2項審查其交易情況。ICO提供獨立會計事務所做成之移轉訂價報告，依據OECD移轉訂價指導準則採TNMM，依據該報告，XCO及ICO之交易符合常規交易原則。該移轉訂價報告顯示2012年ICO販售P農業化肥予LCO之營業淨利率（營業利潤/銷售淨額）為5%。該報告並載有其他8個從事類似功能、承擔類似風險及販售相同等級貨物之無特殊關係可比較企業資料，其同時期之營業淨利率範圍為2%至8%，中位數為4.8%，因此，IXO之營業淨利率5%落於常規交易範圍。該移轉訂價報告業經稅務機關接受。
	可比較企業
	A
	B
	C
	D
	E
	F
	G
	H

	營業淨利率
	2%
	2.4%
	3.7%
	4.4%
	5.2%
	7.6%
	8%
	6.3%


    經考量營業淨利不僅受銷貨成本（即貨物價格）影響，亦受營業費用影響，海關對本案之交易價格仍存疑。既然本案移轉訂價採TNMM，如進口人之營業費用過高，銷貨成本過低，其營業淨利率將仍落於常規交易範圍而為稅務機關接受，但在海關立場無法接受。是以，有必要進一步確認營業費用率亦落於常規交易範圍，如此海關始接受交易價格未受特殊關係影響。因此海關要求提供ICO營業費用及進口農業化肥訂價策略等相關資料。
    ICO說明進口貨物價格係以再售價格為基礎依下列公式計算：
銷貨成本（含關稅）= 再售價格 – 營業費用 –營業淨利，或是，
銷貨成本（含關稅）= 再售價格 x （1 – 營業費用率 – 營業淨利率）
ICO提供資料說明如下：
	產品
	每單位再售價格（不含營業稅）
	營業費用率
	營業淨利率

	P農藥化肥
	¥1,000/KG
	45%
	5%


銷貨成本（含關稅）= ¥1,000 x （1-45%-5%）=¥500
由於進口農藥化肥稅率為6%，是以進口貨物價格為471.7RMB，此即為向海關申報之價格，計算公式為500 /（1+6%）= 471.7。
    經檢視ICO之移轉訂價報告，海關要求ICO提供關於營業費用率為45%及其可接受之詳細資料。ICO僅解釋營業費用主要包括市場行銷、宣傳及再售費用，但基於保密拒絕提供詳細資料。關於高達45%之營業費用率，ICO亦未進一步驗證可接受性，移轉訂價報告亦無ICO與其他可比較企業之營業費用分析內容。
    為進一步審查交易情況，海關委託一獨立顧問公司就當地販售相似農業化肥之可比較企業進行研究，篩選5家可比較企業。經查自公開資料庫可得之資料，該5家企業之營業淨利率範圍為20%至30%，中位數為24%。
	可比較企業
	營業淨利率

	R
	20%

	S
	22%

	T
	24%

	U
	30%

	V
	27%


2、討論議題：
    依據OECD移轉訂價指導原則，採TNMM之移轉訂價報告，是否得用以佐證進口貨物交易價格符合WTO關稅估價協定第1條規定之「買賣雙方之特殊關係並不影響其交易價格」？
3、分析：
    TNMM為OECD移轉訂價指導原則推薦之非傳統方法，其利用營業利潤為指標，比較受測個體與可比較企業之獲利能力。一般而言，營業利潤應為一般公司核心商業活動之獲利，營業利潤 = 淨收入 – 銷貨成本 – 營業費用。當淨收入及營業利潤固定，高成本將導致低營業費用，低成本將導致高營業費用，說明如下：
	公司
	營業利潤
	淨收入
	銷貨成本
	營業費用

	X
	100
	1000
	600
	300

	Y
	100
	1000
	500
	400

	Z
	100
	1000
	300
	600


    本案中，雖然營業淨利率落於常規交易範圍，為稅務機關接受，但較高的營業淨利率（45%）即表示較低的銷貨成本。因此，採用交易淨利潤法（TNMM）之移轉訂價報告僅得證明營業淨利率係為稅務機關所接受，不代表銷貨成本亦為海關所接受。關於本案較低銷貨成本之事實，海關在審查交易情況時應納入考慮。

(三)再售價格法（Resale Price Method）案例研討
1、介紹：
    本案例說明海關參考企業之移轉訂價及其他相關資料，以判定進口貨物交易價格是否有WTO關稅估價協定第1條規定，買賣雙方之特殊關係並不影響其交易價格之情形。本案特別以海關依據可比較公司之毛利率，依據WTO關稅估價協定第7條核定貨物完稅價格為例。
2、案例事實：
    XCO位於X國販售名牌包予位於I國之經銷商ICO，XCO及ICO皆為ACO完全控制之子公司，ACO為名牌包之品牌擁有者且為該跨國企業總部。在I國，不論是XCO或ACO其他關係企業皆無銷售相同或類似名牌包予非關係人。ICO是該國唯一名牌包進口人，是以所有在I國販售之名牌包，皆係由ICO向XCO購買進口。
    2012年ICO依據XCO開立之發票所載金額，申報名牌包之進口價格。依據ICO提交I國海關之商業發票，並無特殊約定或額外費用（如：貨物使用或處置之限制或商標費用）而致無法接受交易價格為完稅價格或須針對該價格進行調整之情事。
    2013年I國海關針對ICO申報之進口價格進行事後稽核。依據ICO之移轉訂價策略，所有進口名牌包之訂價係，依據OECD移轉訂價指導原則，採取再售價格法決定。在每一年年終，ICO會估計其下年度之銷貨收入及相應之銷貨管理費用，依據下列公式計算目標毛利率：估計銷貨管理費用 / 銷貨收入 + 淨利率，2012年目標毛利率估計為40%。當目標毛利率決定後，ICO採取再售價格法，依據下列公式計算2012年進口貨物價格：進口價格 = 估計售價 x（1 – 目標毛利率）/（1 + 關稅稅率）。
    2012年由於名牌包廣受歡迎，實際銷貨收入遠超過預計銷貨收入，而實際銷貨管理費用僅略高於估計數額。因此，2012年ICO毛利率為64%，高於其移轉訂價策略所載之估計毛利率（40%）。海關為審查是否接受ICO所報進口價格要求ICO提供進一步資料。
    ICO提交其移轉訂價報告，該報告係依據OECD移轉訂價指導原則，採取再售價格法，比較ICO與其他可比較未受控交易之毛利率。依據該移轉訂價報告，ICO執行單純之經銷功能，並無使用任何貴重或獨特之無形資產，亦無承擔任何重大風險。該報告擇定其他8個位於I國之可比較企業，依據功能分析，該8個可比較企業自X國進口類似貨物，執行與ICO類似功能並承擔類似風險。可比較企業毛利率之常規交易範圍為35%至46%，中位數為43%，ICO所達成之64%毛利率並未落於該常規交易範圍。
3、討論議題：
    I國海關是否可依據ICO提交之移轉訂價報告，拒絕接受ICO申報之進口價格，並依據WTO關稅估價協定第7條，採取再售價格法，以其他8個可比較企業之毛利率核定完稅價格？
4、分組討論情形：
    本組成員計有我國、斐濟、印尼、日本及馬來西亞與會代表，討論情形略為：因ICO所達成之64%毛利率顯未落於常規交易範圍35%至46%，以足證其交易價格受買賣雙方特殊關係影響，海關得拒絕接受其交易價格為完稅價格。至應如何進行完稅價格之核估，仍須依據WTO關稅估價協定第2條至第7條各條順序依序檢視，再擇定應適用之估價方法。
5、分析：
    依據WTO關稅估價協定第1條第1項規定，買方與賣方無特殊關係，或雖有特殊關係但價格未受影響者，其交易價格可以接受為完稅價格。依據同條第2項規定，接受具特殊關係之交易價格為完稅價格之方法如下：(1)調查當時交易情況以決定買賣雙方關係是否影響其交易價格（第a款）；(2)進口人得舉證其交易價格非常接近測試價格（第b款）。
    依據ICO提交資料，XCO並無販售名牌包予其他I國非關係企業，因此無法取得測試價格資訊，且ICO無法提供WTO關稅估價協定第1條第2項第b款所規定之其他測試價格，是以I國海關無法依該款規定接受交易價格為完稅價格。
    既無測試價格，爰調查當時交易情況以決定買賣雙方關係是否影響其交易價格。本案交易係採再售價格法，比較ICO與其他可比較企業之毛利率，可得知ICO所報之實付或應付價格是否受買賣雙方特殊關係影響。ICO提交之移轉訂價報告並提供海關有用且適當資訊，以確認ICO之毛利率是否與其他可比較企業毛利率相符。
    依據功能分析，8個可比較企業皆位於I國，且與ICO執行相似經銷功能並承擔相似風險。該8個可比較企業亦自X國進口該國製造之名牌包，其與ICO進口者相似。是以，8個可比較企業與ICO間並無重大差異。
    依據移轉訂價報告，可比較企業之毛利率常規交易範圍為35%至46%，然而，2012年ICO之毛利率為64%，遠高於該產業可比較企業之一般毛利率。依據功能分析，與ICO相似之一般企業之毛利率應為35%至46%，是以海關對於ICO於2012年申報進口價格之可接受性存疑。ICO同意海關前揭觀點，亦同意海關重行核定其2012年進口貨物完稅價格，且ICO並未進行相應之移轉訂價調整。是以海關決定，經審查進口貨物交易情況，ICO之毛利率高於其他8個可比較企業之毛利率，表示進口貨物價格實受ICO及XCO買賣雙方特殊關係影響，該完稅價格應重行核定。
    由於本案無同樣或類似貨物，無法依據WTO關稅估價協定第2條及第3條規定核估完稅價格。縱然依據移轉訂價報告可知8個可比較企業進口貨物與ICO進口者相似，但無法逕將可比較企業進口貨物視為類似貨物，因為其品牌價值及進口後再售價格仍有顯著差異。本案亦無法依據同協定第5條依據國內銷售價格核定完稅價格，因僅取得可比較企業個別年度毛利率，並無其在國內銷售進口貨物之相關毛利率資料，爰無法依據該依國內銷售價格扣除該進口貨物、同級或同類別貨物在國內銷售之一般利潤及費用計算之。至該協定第6條所定按計算價格核定之方法，亦因XCO無法提供相關資料而無法適用。是以，ICO與I國海關同意依據該協定第7條，由海關依據查得之資料，以再售價格法，基於可比較企業之毛利率，核定完稅價格。雙方同意依據毛利率常規交易範圍之中位數計算2012年進口貨物完稅價格，蓋中位數得反映該產業之一般獲利情形，計算公式如下：平均再售價格 x （1 –可比較企業常規交易範圍中位數）/（1+關稅稅率）
6、結論：
    透過審查關係企業ICO及XCO交易情況，並檢視其移轉訂價報告，海關合理懷疑進口名牌包之申報價格可能受買賣雙方特殊關係影響。經依序檢視各估價方法，海關決定依據WTO關稅估價協定第7條以合理方法，即利用可比較企業毛利率常規交易範圍之中位數，核定完稅價格。
    經由本案例研討可知，採取再售價格法之移轉訂價報告，可能有助於海關審查關係人交易。在某些案例，移轉訂價報告所載之可比較企業及其毛利率常規交易範圍有助於海關判定買賣雙方特殊關係是否影響交易價格，及有助於決定進口貨物完稅價格。然而，應注意者為依據WCO 註釋23.1，是否得利用移轉訂價報告為審查交易情況之基礎，須視個案分別定之。
七、價格複核條款

(一)背景：
    在商業實務上，某些契約會包含價格複核條款（Price review clauses），表示該價格僅是暫定價格。最終價格之決定繫於契約條款所約定之特定因素。舉例說明：
案例1：
在訂單成立後一段時間才完成交貨（例如：為該訂單生產而特別設計廠房和主要設備），該契約約定貨物最終價格將依據約定的計算公式決定，該計算公式已考量勞工成本、原料、經常費用及其他生產投入成本之增減。
案例2：
依據訂單之貨物數量，其生產製造到交貨歷經一段時間，該契約約定貨物最終價格將依據約定的計算公式決定，該計算公式已考量勞工成本、原料、經常費用及其他生產投入成本之增減。雖然每批貨物最終價格皆係依據相同公式計算，第一批貨物的最終價格與最後一批貨物或所有其他貨物最終價格皆不同。
案例3：
貨物價格雖已暫定，但依據契約條款，最終價格係視交貨時之檢查貨物或貨物分析結果而定（例如：蔬菜油的酸價值、礦物的金屬含量及羊毛的潔淨度等）。
(二)分析：
    依據WTO關稅估價協定註釋（Interpretative Note），實付或應付價格係買方為進口貨物所付或應付之所有費用。是以，在契約訂有價格複核條款之情形，交易價格應以依該契約條款計算之實付或應付最終總價格為基準。既然應付價格得依契約所特定之資料計算之，此種價格複核條款即不應視為構成價格無法決定之條件。
    在進行估價時，若價格複核條款已充分發揮功能，實付或應付價格因此得以計算，則無疑義。但若該價格複核條款相關因素在貨物進口之後產生影響，則可能產生疑義。
    依據WTO關稅估價協定，在盡可能的情況下，完稅價格應為交易價格，並考量第13條
規定最終完稅價格延遲決定之可能性，價格複核條款其本身不應阻礙依據該協定第1條進行估價。

八、關稅調整案例解說
(一)企業綜覽：
    XCO公司位於X國為製造商且為無形資產之所有權者；位於I國的ICO公司為XCO公司完全控制之子公司，係負擔有限風險之經銷商，兩者間有獨家經銷契約。
(二)移轉訂價文據：
    移轉訂價報告應採功能分析（functional analysis），說明基於OECD移轉訂價指導原則選擇採用之移轉訂價方法、其為最適（most appropriate）方法之原因、移轉訂價策略內容與適用，以及基準、調整及可比較對象等，並應包括下列文據:
1、公司活動概述：企業部門、競爭對手、市場資料、技術等。
2、企業集團綜覽：組織圖、法律及運作實體、集團內部資本分配、集團營業額、資產分配、策略等。
3、功能概述：製造、採購管理、市場行銷、促銷活動等。
4、相關資產及風險：有形及無形資產之所有權者；價格、成本、庫存及貨幣價值變動相關風險的控制者。
(三)移轉訂價方法：
    本案企業集團係採用之移轉訂價方法為TNMM。本方法決定以集團內部交易相關的適當基準，在本案營業淨利率（operating margin），即營業利潤（operating profit） / 銷售淨額（net sales）。如果公司營業淨利率等同於可比較未受控公司於可比較交易之營業淨利率，則認定移轉訂價為常規交易價格。
(四)採用TNMM決定常規交易價格：
1、利用基準報告計算常規交易價格：
    基準報告（benchmarking study）認定可用於評估集團內部交易是否符合常規交易之可比較未受控交易。該報告內容包括，在類似市場，即具可比較功能、資產及風險，從事類似活動（購入-->持有-->銷售）可比較未受控交易之選擇過程。與ICO具可比較性之獨立銷售公司（reseller）之營業淨利率。稅務機關認定其他可比較之非關係企業經銷商之營業淨利率為4%，此利潤率應適用於ICO。
2、決定常規交易價格：
    XCO售予ICO貨物之移轉訂價為80歐元，ICO在I國境內售予消費者之價格為100歐元，預計營業費用為16歐元。
XCO與ICO常規交易價格應為何？
	A=再售價格（與未具特殊關係方進行交易之常規交易價格）
	100歐元

	B=ICO預估的營業費用
	16歐元

	C=營業利潤（銷售額的4%）
	4歐元

	預計的移轉訂價=A -（B+C）
	80歐元

	
	

	應付關稅稅額
	7歐元

	2個稅則號別（HS code）- HS1稅率為10%（60x10%）
	6歐元

	                      - HS2稅率為5%（20x5%）
	1歐元


 (五)補償性調整（compensating adjustment）
    在貨物進口時，營業費用係預估暫定，須至年終始能計算正確費用數額。確定營業費用後，XCO始能決定最終移轉訂價。如果最終移轉訂價與預估移轉訂價產生差異，將進行自發性的移轉訂價調整—補償性調整（compensating adjustment）。
    若預估之營業費用係低估，則營業淨利率將低於常規交易之營業淨利率（4%）。例如，實際營業費用為20歐元，而非預估之16歐元，則營業利潤為100歐元-（20歐元+80歐元）= 0歐元，營業淨利率為0%。此時即需要配合16歐元與20歐元之差額4歐元進行移轉訂價調整，最終移轉訂價應為76歐元（80-4）。
    若預估之營業費用係高估，則營業淨利率將高於常規交易之營業淨利率（4%）。
例如，實際營業費用為10歐元，而非預估之16歐元，則營業利潤為100歐元-（10歐元+80歐元）= 10歐元，營業淨利率為10%。此時即需要配合16歐元與10歐元之差額6歐元進行移轉訂價調整，最終移轉訂價應為86歐元（80+6）。
    當移轉訂價調整結果導致完稅價格提高時，通常海關會接受該完稅價格。為配合移轉訂價調整，不論是調高或調低，關於完稅價格調整有兩種可能的解決方式可以考慮採用：（以前述預估營業費用過高案例為例）
方案1：平均分配移轉訂價調整至每一進口交易及每一稅則號別。
· 步驟1：移轉訂價調整率（TP adjustment ratio）為6/80=7.5%（A），即財務調整數額除以預估之移轉訂價。
· 步驟2：將移轉訂價調整率（A）適用於每一稅則號別預估之完稅價格以決定調整後之最終完稅價格（B）：
- HS1 60x1.075=64.5
- HS2 20x1.075=21.5
· 步驟3；依據最終完稅價格（B）及應適用關稅稅率計算出應繳納之關稅稅額（C）：
- HS1 應繳納關稅稅額為: 64.5x10%=6.45
- HS2 應繳納關稅稅額為: 21.5x5%=1.075
- 總計應繳納關稅稅額為 7.525
· 步驟4：已繳納關稅稅額（7）與應繳納關稅稅額（7.525）之差額為0.525。

方案2：將移轉訂價調整適用加權平均法（weighted average）計算應繳納關稅稅額。
· 步驟1：不同於方案1，海關並不提供ICO其於2010年之進口交易，ICO係透過其報關代理人得知其於2010年總繳納之關稅稅額為7歐元，同年自XCO進口之貨物完稅價格總額為80歐元。
· 步驟2：前述兩項數據即已充足決定2010年進口貨物之關稅稅率加權平均值：7/80=0.0875，或是8.75%。
· 步驟3：ICO將調整後之移轉訂價（86歐元）適用該關稅稅率加權平均值（8.75%），計算出應繳納之關稅稅額，即86歐元x8.75%=7.525歐元。

九、分組案例研討—調整

本節案例研討設定事實與五、移轉訂價報告及分組案例討論之事實相同。本組成員計有我國、斐濟、印尼、日本及馬來西亞與會代表。
(一)品牌支援費用調整
1、情境：品牌支援費用（Brand Support Payment） 
· 依據SDE集團移轉訂價策略，在2012年12月最後一週，分析S國子公司
該年度營業淨利率（operating margin）。結果顯示，S國子公司達成之營業利潤率為6.4%。
· S國子公司營業淨利率6.4%係超出可比較企業營業淨利率之四分位中段區間2.89%至4.79%，據分析結果，產生差距之原因係SDE集團I國母公司全球行銷活動成功而增加消費者對於Sunisolo產品之需求，因此在下半年度得以提高產品售價。基於此分析結果，S國子公司和I國母公司同意進行移轉訂價調整，以使營業淨利率達於常規交易範圍之中位數（3.58%）。
· 基於會計目的（for accounting purpose），以S國子公司向I國母公司支付美金980,000元之「品牌支援（Brand Support）」費用項目進行調整。
	2012（美元）
	S國子公司

	收入（Revenue）
	34,508,808

	營業成本（COGS）
	(20,819,454)

	毛利（Gross Profit）
	13,689,354

	毛利率（Gross Margin）
	39.67%

	
	

	銷貨管理費用（SG&A expense）
	(11,473,356)

	品牌支援費用（brand support payment）
	(980,000)

	
	

	總營業費用（Total Operating Expense）
	(12,453,356)

	
	

	營業利潤（Operating Profit）
	1,235,998

	營業淨利率（Operating Margin）
	3.58%

	
	

	利息支出（Interest Expense）
	(350,000)

	利息收入（Interest Income）
	-

	
	

	稅前淨利（Net profit before tax）
	885,998

	
	

	稅金（Tax）
	(186,060)

	
	

	淨利（Net profit）
	699,938


2、討論議題：
    S國稅務當局將「品牌支援（Brand Support）」費用之相關細節資料提供予S國海關當局。如果你是S國海關官員，請決定應採取何種措施及並說明理由。
3、分組討論情形：
    移轉訂價報告倘經稅務當局檢視且接受，則該報告所含資訊應得為海關接受以為參考。依據WTO關稅估價協定第8條規定，「品牌支援費用」可能構成完稅價格之一部分，考量關稅估價著重者係貨物本身，是以需先定義「品牌支援費用」之性質，係屬營業成本（COGS）、權利金（royalties）或服務費用（service fees）。「品牌支援費用」如屬權利金（royalties）性質，則依據WTO關稅估價協定第8條，應計入貨物之完稅價格。
4、 全體討論情形：
    有小組認為應接受本案例之移轉訂價報告，將「品牌支援費用」計入貨物之完稅價格。亦有與會代表提出疑義，認為「品牌支援費用」係基於會計目的（for accounting purpose）所為之調整，海關是否應予接受？

(二)營業成本調整
1、情境：營業成本調整（COGS Adjustment）
· 依據SDE集團移轉訂價策略，在2012年12月最後一週，分析S國子公司該年度營業淨利率（operating margin）。結果顯示，其達成之營業淨利率為1.5%。
· S國子公司營業淨利率1.5%係落於可比較企業營業淨利率之四分位中段區間2.89%至4.79% 範圍之外。據分析結果，產生差距之原因係因競爭增加緣故，爰於下半年期間產品予以折扣出售。為確保所有產品之營業淨利率皆達中位數3.58%，製造商同意進行移轉訂價調整。
· 基於會計目的（for accounting purpose），擬透過減少S國子公司整年之貨物購入價格以進行調整。總調降營業成本（COGS）為美金635,000元，並依據各產品所占營業成本（COGS）之比例分配至各產品，即每一產品調降數額=（產品營業成本 / 總營業成本）* 總調降數額。
2、討論議題：
    S國子公司遂依據下列計算結果，向海關請求退稅。如果你是S國海關官員，請決定應採取何種措施及並說明理由。
	產品（型號）
	調降數額
	稅率
	應退稅額

	QC20
	185,356
	5%
	9,268

	QC25
	139,192
	5%
	6,960

	UD2500
	22,175
	2.7%
	599

	UD1200
	28,705
	2.7%
	775

	SU25
	20,122
	2.7%
	543

	8PT
	56,609
	2.7%
	1,528

	4PT
	65,531
	2.7%
	1,769

	HF2.5
	35,762
	2.7%
	966

	MF1.3
	52,081
	2.7%
	1,406

	K1.7L
	29,466
	2.7%
	796

	總計
	635,000
	
	24,610


3、 分組討論情形：
    有成員表示進口之後始為之折扣（discount）不屬於海關核估貨物完稅價格所應考量之因素，爰擬不接受本案S國子公司之退稅申請。經與3位指導講師共同討論後，本小組重行檢視SDE集團之移轉訂價策略，並思考移轉訂價策略是否構成價格複核條款（Price review clauses）之一種。
4、全體討論情形：
    對於移轉訂價策略，是否認為其屬價格複核條款（Price review clauses），各小組見解不一，認為應該視個案決定之，尚無法一概而論。

(三)稅額調整
1、情境：稅額調整（Tax Adjustment）
· 因SDE集團管理疏忽未於在2012年12月最後一週，檢視分析S國子公司該年度營業淨利率，因此S國子公司最終之營業淨利率為1.56%。
	2012（美元）
	S國子公司

	收入（Revenue）
	31,606,198

	營業成本（COGS）
	(19,640,994)

	毛利（Gross Profit）
	11,965,204

	毛利率（Gross Margin）
	37.86%

	
	

	銷貨管理費用（SG&A expense）
	(11,473,356)

	
	

	總營業費用（Total Operating Expense）
	(11,473,356)

	
	

	營業利潤（Operating Profit）
	491,848

	營業淨利率（Operating Margin）
	1.56%

	
	

	利息支出（Interest Expense）
	(350,000)

	利息收入（Interest Income）
	-

	
	

	稅前淨利（Net profit before tax）
	141,848

	
	

	稅金（Tax）
	(29,788)


· 在2013年終，S國稅務當局進行移轉訂價查核，並在2014年初進行移轉訂價調整，增加美金635,000元之稅前淨利，爰追徵美金133,350元之應納稅額，處美金66,675元之罰鍰併徵美金14,666元之利息費用。
· 此調整係基於稅務當局認為S國子公司之營業成本高估美金635,000元，爰依據S國規定進行前揭調整，以提高營業利潤，俾使S國子公司之營業淨利率合於常規交易範圍。
· S國子公司對於稅務當局所為之調整並無異議，但希望向海關當局申請退稅。其計算方式同於前揭情境2，即依據各產品所占營業成本（COGS）之比例分配至各產品，每一產品調降數額 =（產品營業成本 / 總營業成本）x 總調降數額。
· S國子公司向海關當局提交稅退申請，並表明本案之調整係由S國稅務當局所決定以合於常規交易範圍，是以，S國海關亦應接受此調整價格。
2、 討論議題：如果你是S國海關官員，請思考應如何處理本案之關稅退稅申請。
3、 分組討論情形：
    自公平性觀點而言，稅務當局所發動進行之移轉訂價調整，同為公權力之展現，為避免於一國之內產生重複課稅而有違公平，似應接受本案S國子公司之退稅申請。
4、 全體討論情形：
    類似於情境2之討論情形，對於移轉訂價策略，是否認為其屬價格複核條款，各小組見解不一，認為應該視個案決定之，尚無法一概而論。但亦有與會代表認為稅務當局既為移轉訂價調整，致納稅義務人應補繳稅款，海關倘不予退還原繳納之進口貨物關稅，是否符合公平原則，此係值得考量之問題。

十、國家經驗分享

(1) 澳洲：移轉訂價估價建議政策
介紹
1、 政策：因關稅估價法規具高度技術性，為協助進口人相關事宜，自2013年施行移轉訂價估價建議（transfer pricing valuation advice）政策。進口人得向澳洲海關申請移轉訂價估價建議，海關將依申請決定進口貨物完稅價格之可調整範圍，進口人應遵循該範圍進行完稅價格調整。
2、 限制：完稅價格調整應以交易相關資金於澳洲境內外之實際流動為前提，關係企業間之移轉訂價協議若僅為名目調整（notional adjustment），海關將拒絕接受該完稅價格之調整。海關亦拒絕接受非因進口貨物而實際給付或收受金額，僅基於帳面紀錄而為之完稅價格調整。再者，行銷補助費用（market support payment）、匯差補助（foreign exchange variation compensation）、風險補助（risk compensation）等交易將不被認為屬進口貨物實付或應付價格。
3、 申請文件：申請文件應包括：企業綜覽、組織架構（應包含移轉訂價相關之所有關係企業）、進口貨物供應鏈、與進口貨物相關之內部供應及移轉訂價協定、策略或指導、採用之移轉訂價方法、順位優先於所申請之關稅估價方法不適用理由、價格調整證據（非屬名目調整）及其他相關文件(如與稅務機關簽署之預先訂價協議、移轉訂價報告)。
4、 移轉訂價報告與預先訂價協議之利用：移轉訂價報告如包括進口貨物價格資訊，應於估價建議（valuation advice）申請時一併提交。申請人如與稅務單位簽署預先訂價協議，應於申請時提交預先訂價協議及相關證明文件，以佐證估價建議之申請。
5、 效期：海關核定之估價建議，自其核定之日起5年有效，惟如遇法規修正、海關見解變更、案關情事變更或該核定係基於錯誤資訊，海關得撤銷之。經查申請人有詐欺、誤導或隱匿情事者，將依關稅法處罰之。
6、 調整結果：依據估價建議所為之完稅價格調整，如係完稅價格增加，進口人應補繳相對之稅款；如係完稅價格減少，進口人應修改進口報單以申請退稅（以電子形式申報進口者應以電子形式修改報單），退稅申請並應於貨物進口消費日起4年為之。
(2) 日本：實務案例分享
1、 適用法規：涉及移轉訂價之估價案件，與其他關稅估價案件相同，係適用WTO估價協定及日本關稅稅率法定之。目前日本尚無海關移轉訂價政策相關正式規範。
2、 案件事實：
(1) 位處日本之買方（進口人）B公司與位處X國之賣方（出口人）S公司為關係企業。依據B公司與S公司之買賣契約，S公司販售並出口調理食品予B公司，B公司給付S公司貨價並進口該調理食品，於日本境內售予消費者。S公司與B公司於年終進行價格調整。
(2) S公司及B公司與X國及日本之稅務機關簽有雙邊預先訂價協議，依據該預先訂價協議，若連續7年進口人之營業淨利率（operating profit margin）於每一會計年度終結前均未落在預定範圍，且於第7年年度終結前進口人7年之累計營業淨利率未落在預定範圍，則應依交易淨利潤法（Transaction net margin method, TNMM）進行移轉訂價調整。
(3) S公司與B公司契約約定，進口貨物之最終價格應依據預先訂價協議調整之價格而定，是以，進口人說明原申報之每項進口貨物價格將依據一特定比率予以調整變更。
3、 海關決定：
(1) 進口貨物之最終價格未受買賣雙方特殊關係影響：
a、 本案海關雖未言明最終價格未受特殊關係影響，但海關接受依據預先訂價協議調整之最終價格，且並未認為該價格受特殊關係影響。
b、 依據WCO 註釋23.1「使用移轉訂價報告資料審查（WTO關稅估價）協定第1條第2項第a款所稱『交易情況』事宜」，移轉訂價報告為可用以審查估價協定第1條第2項第a款所稱「交易情況」之資訊之一。本案原則上得適用協定第1條，即得以交易價格為進口貨物之完稅價格。
(2) 本案之調整屬於實付或應付價格之一部，因：
a、 本案之調整非屬名目調整（notional adjustment）而係金錢補償（monetary compensation）。
b、 買賣契約業敘明兩造同意進口貨物最終價格將依據預先訂價協議進行調整。
c、 進口人說明每項進口貨物價格將依據一特定比率為調整變更。
(3) 另海關雖未言明，如調整結果為調降價格，只要符合前述3項條件，海關亦將接受該調整。
(4) 本案為進口後之調整，進口人應修改原申報價格。
4、 與國稅廳之合作：日本海關與國稅廳皆為財務省（Ministry of Finance）所屬機關，兩者簽有一瞭解備忘錄（MOU）進行資訊交換。國稅廳並為海關關員提供移轉訂價教育訓練。
5、 海關未來作為：海關將持續透過預先審核（advance rulings）、主動修改原申報者之應補徵稅捐減免10%等措施，在移轉訂價領域支援私部門。
(3) 中國大陸：實務經驗分享
1、 基於移轉訂價目的製作且做為海關審查買賣雙方具特殊關係交易之相關資料：移轉訂價策略、移轉訂價報告/當期文件/預先訂價協議、執行移轉訂價策略之資訊（可能包括移轉訂價調整）。
2、 當海關對買賣雙方具特殊關係之交易價格存疑時，將請進口人提供進一步資料。部分進口人將向海關說明其移轉訂價策略，通常係買賣雙方所同意之進口貨物訂價公式。
3、 該公式可能係基於成本加價（cost plus）法
或扣減（deductive）法
：
(1) 在成本加價公式情形，海關將就利潤（profit）進行審查，以決定是否符合WTO關稅估價協定第1條第2項註釋「該價格已包括其全部成本及利潤」規定，確認價格未受買賣雙方特殊關係影響。
(2) 在扣減公式情形，海關審查重點為估計毛利率（estimated gross margin）是否合於該產業之平均範圍，以決定是否符合WTO關稅估價協定第1條第2項註釋「其價格係按照該產業之正常訂價慣例加以決定」規定，而確認價格未受買賣雙方特殊關係影響。
4、 海關審查移轉訂價策略時，應依自身權責運用相關資料個案裁量之。多數移轉訂價策略能提供海關資訊以審查WTO關稅估價協定第1條第2項註釋所定「買賣雙方商業關係之實況」及「雙方決定交易價格之方法」等交易相關事項，對於海關有很大幫助。但有些移轉訂價報告僅有公式，欠缺可比較分析及基準報告（benchmarking study）等相關詳細資料。部分進口人或可能利用不適宜之移轉訂價方法逃漏稅捐。
5、 自移轉訂價策略施行層面觀之，海關可充分利用相關資訊，要求進口人利用實際商業數據，詳細說明訂價公式，並證明其正確地實行移轉訂價策略。實務上曾有實際毛利率遠高過估計毛利率，而造成較低申報價格之案例。有時完稅價格應隨著移轉訂價調整而調高，但僅少數企業會向海關申報關於移轉訂價之調整，此為海關須面臨之挑戰之一。中國大陸海關總署正考慮在此領域進行特別的事後稽核（post-clearance audit）。
6、 TNMM對海關之挑戰：
(1) 有些進口人會持已經稅務機關同意之移轉訂價報告，向海關說明交易相關條件業符合常規交易原則。但移轉訂價報告多採OECD移轉訂價指導原則推薦之可比較利潤法，通常係交易淨利潤法（TNMM）。
(2) TNMM係透過營業利潤比較受測企業與可比較企業之獲利能力。營業利潤（operating profit） = 淨利（Net income） - 營業成本（Cost of goods sold）- 營業費用（Operating expenses）。
(3) 採用TNMM之移轉訂價報告僅說明其營業淨利率符合常規交易範圍而為稅務機構所接受，但不代表海關基於關稅估價目的，亦能接受其銷貨成本（即進口貨物價格）。蓋如進口人將營業費用調高，營業成本（即進口價格）調低，其營業淨利率將仍落於常規交易範圍內，但海關卻無法接受過低之進口價格。舉例如下：
	公司
	營業利潤
	淨利
	銷貨成本
	營業費用

	A
	100
	1000
	600
	300

	B
	100
	1000
	300
	600


(4) 是以，如為採用TNMM之移轉訂價報告，海關將加強對於營業費用之查核，要求進口人提供更多相關資訊。此外，亦應注意可比較企業所處地點（location），企業所處地點不同將可能因文化差異而有不同之執行功能方式，進而造成費用差異而影響進口價格。
(5) 實務上曾發現某些個案之「可比較企業並非真的具有可比較性」，有些可比較企業並非與受測企業從事相同產業，受測企業藉此操控常規交易範圍。中國大陸海關欠缺OSIRIS等資料庫資源，致難以處理此類難題。
(6) 因上述TNMM可能造成之問題，並考量關稅估價目的，海關認為再售價格法（Resale Price Method, RPM）將是較佳的選擇。再售價格法將毛利視為再售價格之減項，而毛利為營業利潤加上營業費用，使海關得以同時檢視營業利潤及營業費用，並利於海關瞭解進口貨物價格係如何決定。
7、 海關未來作為：
(1) 持續適用WTO關稅估價協定。
(2) 學習OECD移轉訂價指導原則。
(3) 處理移轉訂價相關議題時，應依自身權責個案裁量之。
(4) 與進口人及會計事務所密切合作。
(5) 就移轉訂價相關議題實施特別事後稽核已納入考量。
(6) 已草擬移轉訂價相關之關稅估價實務作業準則。
(7) 建議使用OSIRIS資料庫並與相關機關合作。
(4) 韓國：關稅法與移轉訂價之調和 
1、 相關法規：為與移轉訂價進行調和，韓國於2011年12月31日修正關稅法第38條之4
，依據關稅法第38條之4，進口貨物之交易價格倘經稅務機關依據「國際租稅調整法」（Adjustment of International Taxes Act）
予以調整，關稅納稅義務人得於收到稅捐機關調整通知之日起2個月內，或於進口申報之日起2年內向海關申請修正稅額。海關如認前揭交易價格調整及稅額計算方法合於關稅法第30條至第35條規定之估價方法，則得依相關數額修正稅額。
2、 配合關稅法第38條之4，並於2012年7月發布海關依該條規定退還關稅之作業準則。依據該作業準則，依關稅法第38條之4提出之申請由六大地區
關稅局受理並進行審查，審查期間為收受申請之日起算之3週。經審查，申請案件如符合下列要件，應准予修正：
(1) 移轉訂價調整足資佐證每項進口貨物價格之調整。
(2) 移轉訂價調整之內容符合WTO關稅估價協定。
3、 移轉訂價調整是否屬價格複核條款（Price Review clause）而為一暫時性之訂價方法：
(1) 價格複核條款係指最終價格之決定繫於契約條款所定之特定因素。其應符合下列要件：
a、 在進口前已於契約中載明合意之計算公式且該方法係基於特定資料。
b、 在貨物進口之後產生情事變更。
c、 情事變更係買賣雙方無法控制。
(2) 海關認為非屬價格複核條款之移轉訂價調整案例：
a、 案例1：
(a) 交易契約約定「無法預期之匯率變動或實際交易數額與預期交易數額之歧異應皆得進行事後移轉訂價調整。」
(b) 海關估價委員會決定：非屬價格複核條款，因為相關資料應特定（specific）且客觀（objective）。
b、 案例2：
(a) 採用TNMM之交易契約約定「移轉訂價調整應依實際營業利潤（operating margin）與常規交易營業利潤之差距為之。」
(b) 海關估價委員會決定：非屬價格複核條款，因為實際營業利潤可能隨著再售價格或營業費用而改變，並不符合價格複核條款「情事改變（或公式）係買賣雙方無法控制」之要件。
4、 結論：依據價格複核條款及前揭海關作業準則，移轉訂價調整應符合下列要件，始得為海關接受：
(1) 在進口前即已依據客觀公式計算，以防止操縱價格。
(2) 足資佐證每項進口貨物價格之調整，以證明確實與進口貨物相關。
(3) 符合WTO關稅估價協定。

十一、未來作為與建議
(1) 討論議題：
1、 關於移轉訂價與關稅估價之調和，OECD、World Bank Group、WCO及其他國際及區域組織可進一步採取之作為（Further Actions）。
2、 關於移轉訂價與關稅估價之調和，各國可採取之作為。
(2) 分組討論情形：本組成員有我國、斐濟、印尼、日本及馬來西亞與會代表。
1、 OECD、World Bank Group、WCO可進一步採取之作為：
(1) 未來可舉辦更多類似之研討活動（workshop），藉由稅務官員及海關官員之共同討論，促進該等官員對於移轉訂價及關稅估價之瞭解與調和。
(2) 提供移轉訂價與關稅估價調和之教育訓練課程。
(3) 關於OECD移轉訂價指導原則及WTO關稅估價協定暨相關文件之用語及定義，能提供更明確之內容以供各國參考適用。
(4) 透過OECD、World Bank Group及WCO之溝通，在稅務和關稅兩領域建立更深之聯繫。
(5) 建議OECD及WCO分別對關稅估價方法及移轉訂價方法進行更深入之研究。
2、 其他國際及區域組織可進一步採取之作為：在不同的國際及區域組織間設立聯絡點，以交換對於移轉訂價及關稅估價之資訊或意見。
3、 在國家層次可採取之作為：
(1) 提供更多相關案例，特別是行政處理實例，予WCO及OECD參考。
(2) 針對國內之稅務官員及海關官員提供教育訓練，使其熟知彼此權責及工作重點。
(3) 加強稅務機關與海關彼此間之聯繫與合作。
(3) 全體討論情形：各小組之建議整合如下：

1、 OECD、World Bank Group及WCO可進一步採取之作為：
(1) 舉辦更多研討活動（workshop）以強化瞭解及認知。
(2) 與各國之間進行溝通。
(3) 亟需OECD、World Bank Group及WCO提供區域或國家層級之訓練。
(4) 提供更明確之指導原則或指引。
(5) 在管理及實務議題聯合舉行會議。
2、 其他國際及區域組織可進一步採取之作為：
(1) 可引入WTO進行更多對話。
(2) 修改相關定義以更符合企業貿易實務需要。
(3) 和企業進行討論。
3、 各國可採取之作為：
(1) 提供更多相關案例予WCO及OECD等參考。
(2) 針對國內之稅務官員及海關官員提供教育訓練，使其熟知彼此權責。
(3) 參考學習韓國經驗。
(4) 研究實務上更為可行之方法。
(5) 進行高層級海關及稅務官員會談。
4、 本次研討會之各參與國可採取之作為：印度表示，其海關及稅務首長將每兩個月舉行一次會議以交換分享資訊，並將使其海關及稅務官員瞭解移轉訂價及關稅估價調和議題。


















肆、會議心得與建議

1、 賡續出席本研討會，並宜指派稅務官員及海關官員共同出席
    本次研討會係著重參與成員相互討論及分享實務經驗，非一般訓練課程，目的在透過稅務官員及海關官員分享專業領域知識及經驗，增進彼此對於關稅估價及移轉訂價之瞭解，並分享各國移轉訂價及關稅估價相關政策。討論議題對於我國海關與稅務機關合作機制建置、移轉訂價與關稅估價相關法規及制度調和，實有助益。該研討會並提供參與成員機會彼此分享移轉訂價與關稅估價調和之最新進展，互為學習，並由OECD、WCO、世界銀行及韓國海關之講師提供其專業見解，有助於掌握最新國際趨勢。
    本次會議議程安排，除OECD、WCO、世界銀行及韓國海關4位講師分別講授OECD移轉訂價指導原則與移轉訂價報告、WTO關稅估價協定、關係人交易議題及韓國移轉訂價與關稅估價調和等主題外，案例分組討論亦占相當比例。課程講授至適當階段，即分組進行案例討論，以利各參與成員學習運用講授內容。案例情境之設計主要係引領參與成員思考於不同情境下，如何利用移轉訂價資料協助判定貨物申報進口價格是否受買賣雙方特殊關係影響，及移轉訂價調整對於關稅估價之影響，就技術及實務面進行討論。透過與分組國家成員深入交流，自不同面向進行討論，可加深與會代表情誼，成效良好。嗣後WCO與OECD韓國政策中心聯合舉辦「移轉訂價與關稅估價」研討會，我國宜持續派員參與。
    另觀察本次會議與會代表，各國有僅指派稅務官員或海關官員出席，亦有指派稅務及海關官員共同出席，考量本研討會目的在於各國稅務機關及關務機關專業及經驗交換，並進一步由參與成員分享各該國海關與稅務機關合作現況與相關規定，是以，指派稅務官員及海關官員共同出席該研討會將最為適宜，藉此機會與專家學者及各國代表交流，亦可觀摩他國舉辦國際研討會議之整體規畫，俾為我國未來辦理類似國際會議參考。

二、留意他國移轉訂價與關稅估價調和政策
    韓國為各參與成員中移轉訂價與關稅估價調和領域之先鋒，政策經驗值得參考學習。韓國於2011年底修正關稅法規定，規範進口貨物交易價格倘經稅務機關基於移轉訂價合於常規交易範圍而進行調整，納稅義務人得於獲稅捐機關調整通知後，向海關申請修正稅額並申請退還稅款。經查同時間韓國亦修正移轉訂價相關規定
（國際租稅調整法），規範進口貨物原申報價格及稅額倘經海關調整，納稅義務人得於獲海關調整通知後，向稅務機關申請修正所得稅額並申請退還稅款。如此將建立關稅與移轉訂價相對應調整機制，避免納稅義務人國內重複課稅情形。
    另依據國家經驗分享報告，澳洲於2013年起實施移轉訂價估價建議政策，進口人得向海關申請核定進口貨物完稅價格之可調整範圍，自海關核定之日起5年內有效，進口人得於該調整範圍進行完稅價格調整，具有更多彈性。日本雖尚無海關移轉訂價政策之相關規範，惟其於實際案例，對於已與日本稅務機關簽署預先訂價協議並據以進行移轉訂價調整案件，海關傾向接受該等調整結果，而接受進口人更正原申報價格。
    查關稅估價與移轉訂價相異處之一為核定價格時點不同，關稅估價核定時點原則係貨物進口通關時，而移轉訂價係就年度總交易於年終進行事後調整，是以企業倘因移轉訂價調整致溢繳關稅稅額而向海關申請退稅，常因關稅稅款業經核定，已逾退稅申請期限，致產生關務及稅務機關重複課稅情形。前揭韓國制度雖未就移轉訂價及關稅估價價格認定進行實質上調和，然此種相對應調整機制之建置，使企業得免於被重複課稅，將有利於投資。另澳洲及日本之政策及見解，亦旨在賦予關稅估價及稅款核定更多彈性。
    我國可持續關注韓國移轉訂價與關稅估價調和政策及其實施成效，並觀察其他鄰近國家作法，依據我國法規及制度適時評估建置相類機制或施行相關政策。
三、鼓勵稅務及關務官員接受移轉訂價與關稅估價訓練
    本次會議就移轉訂價與關稅估價調和議題提出各國可採取之建議作為，皆值得我國參考。其中有關國內稅務官員及海關官員教育訓練部分，查財政部財政人員訓練所近年設有「移轉訂價與關稅估價整合研討班」
，為稅務及關務官員提供良好訓練機會，宜鼓勵從事相關業務之稅務及關務官員接受相關訓練。
四、持續掌握移轉訂價與關稅估價調和之最新國際趨勢，與時俱進
    本次研討會討論重點為近年關務、稅務機關與企業重視之重要議題，WCO TCCV自2005年第20屆會議首次揭櫫移轉訂價與關稅估價議題，於2007年列入會議議程，嗣後歷屆會議皆有移轉訂價與關稅估價議題之討論
。
    查WTO關稅估價協定為避免各國利用關稅估價形成貿易障礙，對於關稅估價方法有一致規範且有嚴格適用順序，WTO會員皆應遵循，海關不得恣意濫用估價方法。OECD移轉訂價指導原則亦就移轉訂價方法規範，惟其方法之擇定係採用最適方法，與WTO關稅估價方法須遵循一定適用順序不同；再者，WTO關稅估價與OECD移轉訂價間，有若干方法具相似性，如可比較未受控價格法與同樣或類似貨物價格法、再售價格法與國內銷售價格法，以及成本加價法與計算價格法；但非傳統移轉訂價方法，如TNMM，WTO關稅估價協定則無類似之方法；另關稅估價係針對每一單筆交易為標的，移轉訂價係以年度交易為標的，此皆為移轉訂價與關稅估價調和之癥結。亞太地區國家就移轉訂價與關稅估價調和議題，除地主國韓國已進行關稅及移轉訂價法規修正外，其他國家似多仍處於政策研議階段，較少有積極之具體實踐，但各國皆持續積極參與相關國際討論。
    此外，本次會議參與成員亦反映，OECD移轉訂價指導原則自1979年作成後，迄今歷經多次修訂；反觀WTO關稅估價協定內容係於1979年「關稅暨貿易總協定」（General Agreement on Tariffs and Trade, GATT）東京回合談判達成協議，距今已30多年，隨時代變遷，各種新交易型態及企業營運模式應運而生，現行WTO關稅估價協定似已不敷使用，呼籲該協定亟需檢討修正，並請WCO提供更明確之指導原則供海關參考。
    未來我國宜積極參與移轉訂價與關稅估價調和之討論，出席相關國際會議，瞭解最新國際趨勢，並持續關注WTO關稅估價協定檢討修正議題及WCO TCCV決議發布關於移轉訂價與關稅估價之指導原則，及早配合因應。
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交易價格是否存疑
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是否接受進口人提出的測試價格(查證申報之交易價格是否與下列測試價格相接近)：�(1)銷售至同一輸入國內無特殊關係買方之同樣或類似貨物之交易價格。(2)依協定第5條規定核定之同樣或類似貨物之完稅價格。(3)依協定第6條規定核定之同樣或類似貨物之完稅價格。
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是否滿意交易情況(查明申報之交易價格是否有下列情形之一)：


(1)價格是否係按照該行業之正常訂價慣例加以決定。(2)價格是否依照非特殊關係廠商之訂價方式加以決定。(3)價格是否能涵蓋全部成本及利潤，且該利潤足以代表在某一具代表性之期間內(以年度為基礎)銷售同級或同類別貨物已獲得之合理利潤。           WTO協定第1條註釋
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附件








�專業同仁（Professional Associates）係WCO自開發中國家會員國遴選海關官員，參與秘書處工作10個月，以增加其知識、技能及國際事務經驗，強化會員國與秘書處之連繫、促進秘書處任務執行，並培養具關務專業之高適任性官員。詳參http://www.wcoomd.org/en/topics/capacity-building/activities-and-programmes/career-development-programme.aspx


� Article 13  �If, in the course of determining the customs value of imported goods, it becomes necessary to delay the final determination of such customs value, the importer of the goods shall nevertheless be able to withdraw them from customs if, where so required, the importer provides sufficient guarantee in the form of a surety, a deposit or some other appropriate instrument, covering the ultimate payment of customs duties for which the goods may be liable. The legislation of each Member shall make provisions for such circumstances.�在核定進口貨物完稅價格之過程中，若有必要延緩完稅價格之最後決定，進口人如依海關要求，提供充分之擔保，諸如授信機構之擔保、保證金、或其他足以支付關稅稅款之適當保證等形式，得向海關提領進口貨物。各會員對上述情形應於其本國法律中規定之。


� S國子公司由SDE集團I國母公司 100% 控股。在SDE集團中，S國子公司執行功能為進口SDE集團產品於亞洲地區販售。


� Practice Statement No B_IND08: Valuation-Transfer Pricing Policy. Available at http://www.customs.gov.au/webdata/resources/files/B_IND08Valuation-TransferPricingPolicy.pdf


� For example: Import Price=Cost of goods from the manufacturer x (1 + gross margin of the seller)


� For example: Import Price=Estimated Resale Price x (1 – Targeted Gross Margin) / (1 + Duty Rate)


� Article 38-4 (Rectification due to Adjustment of Dutiable Value of Imported Goods) : 


(1)If the transaction price of the imported goods becomes different from the dutiable value which is a basis for calculating the amount of duty declared, paid and rectified pursuant to this Act as the Commissioner of the competent Regional Tax Office or the head of the competent tax office has adjusted the transaction value of the relevant imported goods and determined and imposed the rectification of the duty base and the amount of duty pursuant to Article 4 (1) of the Adjustment of International Taxes Act, a person liable to pay duty may file an application for rectification of the amount of duty to the head of a customhouse within two months from the date on which he/she is aware of such determination or imposition of rectification (in case where he/she has received a notification of the imposition, the date on which he/she has received such notification) or within two years from the date on which the first duty declaration has been filed, as prescribed by Presidential Decree.


(2)The head of a customhouse in receipt of an application for rectification under paragraph (1) may rectify the amount of duty where it is deemed that the method of adjusting the transaction price of the relevant imported goods and basis for calculation thereof comply with the provisions of Articles 30 through 35, as prescribed by Presidential Decree.


(3)The head of a customhouse shall either rectify the amount of duty or provide the relevant applicant with notification to the effect that there exists no reason for making rectifications, within two months from the date of receiving the said application filed under paragraph (1).


(4)Any applicant who objects to the notification of the head of a customhouse under paragraph (3) may apply for the adjustment between the normal price of national tax and the dutiable value of customs duties to the Minister of Strategy and Finance within thirty days from the date of receipt of the said notification (if he/she fails to receive the notification within two months, the date on which two months pass). In such cases, Article 10-3 of the Adjustment of International Taxes Act shall apply mutatis mutandis.


(5)If necessary for rectifying the amount of duty pursuant to paragraph (2), the head of a customhouse may consult with the Commissioner of the competent Regional Tax Office or the head of the competent tax office.


[This Article Wholly Amended by Act No. 11121, Dec. 31, 2011]


� Article 4 (Tax Adjustment by Arm's Length Price)


(1)Where the trade price in an international trade in which either party to the trade is a foreign related party is lower or higher than the arm's length price, a tax authority may determine or modify the tax base and tax amount of a resident (including a domestic corporation and a domestic business place; hereafter the same shall apply in this Chapter) on the basis of the arm's length price: Provided, That the same method of calculating arm's length prices among those set forth in Article 5 applies to calculating an arm's length price, and the tax base and tax amount for part of taxable years are determined or modified on the base of such arm's length price, the tax base and tax amount of the remaining taxable years shall also be determined or modified on the base of the same arm's length price. <Amended by Act No. 10410, Dec. 27, 2010; Act No. 11126, Dec. 31, 2011>


(2)Paragraph (1) shall not apply where a taxpayer obviously shows the fact that he/she is not applicable to the special relationship as set forth in Article 2 (1) 8 (c) and (d).


� 首爾（Seoul）、仁川機場（Incheon Airport）、釜山（Busan）、仁川（Incheon）、大邱（DaeGu）、光州（KwangJu）。


� Adjustment of International Taxes Act  �Article 10-2 (Request for Modification for Adjustment between Arm's Length Price for National Tax and Taxable Price for Customs)


(1)Where any difference occurs between the taxable price for customs and the trade price which has been used for calculating the tax base and tax amount of the corporate tax or the income tax returned after a taxpayer has submitted a report of the corporate tax base or income tax base to the competent tax authority, due to a disposition for modification issued by the head of a customs office under Article 38-3 (4) of the Customs Act in connection with a trade to import goods from a foreign related party, the taxpayer may require the tax authority to modify the corporate tax base or the income tax base and the tax amount within two months from the date on which such disposition for modification became known to him/her (when a notice of disposition was received, from the date it was received) as prescribed by Presidential Decree.


(2)A tax authority that has received a request for modification under paragraph (1) shall modify the tax base or tax amount or notify a person who has filed such request of the purport of nonexistence of any reason for such modification, within two months from the date of receiving such request.


[This Article Newly Inserted by Act No. 11126, Dec. 31, 2011]


� 財政部財政人員訓練所課程資訊請詳http://www.mofti.gov.tw/mofti_public/Mofti/frmTrainInfo.aspx


� 張慶瑩，移轉訂價與關稅估價，當代財政第30期，102年6月。
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