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1、 [bookmark: _Toc372472514][bookmark: _Toc372472553][bookmark: _Toc372564284][bookmark: _Toc372703532]計畫背景
(1) 日本為我國第2大貿易夥伴，且地理鄰近等因素，我國與日本經貿交流一向緊密。過去日本企業多結合大商社進行水平整合及垂直整合，對日本中小企業而言，直接赴海外開拓市場著墨不深。但因日本311大地震，打亂日本產業鏈結構，日本大企業為分散產業鏈風險，近年積極布局海外，因此過去依附日本大企業產業鏈下的日本中小企業面臨斷鏈的危機，開始思考自行向海外發展以爭取新商機。加上日本安倍首相提出的安倍經濟學中，也提及活用及整合各縣市農業及觀光資源，創造新市場，藉由地方自治體活化日本經濟。有鑒於此，目前可說是推動台灣各縣市對日本各縣區域對區域經貿交流的最佳時機，台日可共同強化雙方中小企業及地方產業之合作關係。另外，也積極加強推動與日本業者建立共同研發或產銷合作，發揮產業布局互補優勢，開拓中國大陸、東南亞等新興國家市場
(2) 我國為在國土規劃上，從產業發展、文化特色、生活圈經濟效益、都會區發展等因素綜合考量，將各縣市依據資源優勢互補條件、功能與特色，於2010年12月25日起臺北縣、臺中縣市、臺縣市及高雄市縣等縣市改制直轄市，目前分為5個直轄市17縣轄市(14縣3市)。我國在區域發展上也朝向「北北基」、「桃竹苗」、「中彰投」、「雲嘉南」、「高屏」、「宜蘭花東」、「澎金馬」等七個區域的均衡發展，以避免資源過度集中台北地區，且每個區域的產業特色也不盡相同，例如:「北北基」、「中彰投」、「高屏」人口稠密、都市化及服務業發展程度較高。「桃竹苗」具備高科技產業發展能量及客家文化，「雲嘉南」具備精緻農業基礎及傳統文化特色等，「中彰投」及「高屏」則有重要產業聚落。
(3) 我國各區域雖擁有其獨特優勢，惟我國國內市場小，我國經濟發展方針一向重視開拓海外市場。而我國地方政府在產業發展逐漸掌握自主性與主導性。未來我國須面臨的挑戰則宜思考如何鼓勵我國地方政府逕赴海外進行經貿交流，以擴大地方所想達成的經濟效益。
2、 [bookmark: _Toc372472515][bookmark: _Toc372472554][bookmark: _Toc372564285][bookmark: _Toc372703533]計畫目的
(1) 由經濟部(國際貿易局)出面協助我國縣市(5個直轄市17縣轄市)與日方(1都1道2府43縣)地方政府進行商務交流，整合台日地方資源，發揮台日兩國企業各自擁有優勢，增加雙方企業策略聯盟機會，進而開拓中國大陸等新興國家市場。
(2) 提升我國縣市產發局及工業會/商業會進軍海外市場的能量，透過我國地方政府實地組團赴日與日本各縣商工會議所進行交流，同時了解台日雙方企業的需求，俾日後擬定符合我各縣市企業赴日開拓市場需求之協助及配套措施，提高商機媒合機會。
(3) 經由每年台日雙方縣市廣泛相互訪問，增加廣度與次數的機會，達成與日本全面經貿交流的目標。
3、 [bookmark: _Toc372564286][bookmark: _Toc372703534]現行推動台日經貿交流情形
(1) 亞東關係協會業務在台日本關係中，擔任居間協調、溝通及交涉之角色，主要聯繫對象為日本的財團法人交流協會，代表台日官方簽訂協定等。
(2) 台日經貿會議係台日雙方重要官方會議。 每年定期由雙方代表窗口之亞東關係協會與交流協會輪流在台北及東京召開。台方代表團由亞東關係協會會長擔任團長，本局局長出任最高顧問，日方代表團由交流協會會長擔任團長，日本經濟產業省通商政策局長擔任最高顧問。
(3) 東亞經濟會議係台日雙方重要民間會議之一，為台日重要企業人士交流之重要平台。由東亞經濟會議台灣委員會會長與經團連東亞經濟會議日本委員會委員長分別擔任團長，率領兩國重要經貿人士，每年輪流在台北、東京舉行。
(4) 台日產業合作推動辦公室係本部為推動台日產業合作，依據2011年12月16日行政院核定之「台日產業合作搭橋方案」，由工業局主政建立完善推動體系及單一服務窗口，於2012年3月21日成立，加速推動台日重點產業合作，擴大合作類別範疇，強化台日企業合作型態，創新產業推動模式，運用台日產業互補優勢，攜手共同開拓全球市場。
(5) Japan Desk係投資業務處為協助日本企業進軍台灣於1995年7月，委託日本野村總合研究所台北支店所設置窗口，提供研擬進軍台灣之日本企業及在台日本企業諮詢管道。
(6) 台日中小企業合作交流推動計畫係中小企業處為建立台日中小企業合作整合平台及台日中小企業需求資料庫，並透過舉辦台日中小企業媒合交流活動且輔以顧問系統進行個案協助，促使台日企業朝向實質合作的方向邁進之計畫。
(7) 財團法人台日經濟貿易發展基金會為本局委辦辦理「加強對日拓銷及促進經貿交流合作」及「加強台日商務交流」，每年辦理1團台日企業貿易、技術、投資訪日團/商談會及辦理台日經貿交流活動，協助媒介日商與我國企業進行產銷合作。

綜上，我國推動台日經貿交流情形尚未針對台日地方對地方或區域對區域之交流，爰研擬本計畫俾加強促進我國地方對日本地方經貿交流。
4、 [bookmark: _Toc372472516][bookmark: _Toc372472555][bookmark: _Toc372564287][bookmark: _Toc372703535]工作項目及執行方法
(1) 第一次先由本局出面組團，以為示範。作法為由本局邀請各縣市產發局長加上工業會及商業會理事長2-3位組團赴日考察，另洽邀江董事長帶團，赴東京及大阪府考察拜會日本地方政府的商工會議所，以建立合作關係。重要的是向我國地方政府示範如何組團，如何建立雙邊聯繫平台，如何辦理懇親會及投資/貿易說明會，並邀請駐外各單位及台貿中心參與協助安排拜訪活動，辦理此一組團活動後建議可編定一個組團赴日的拓銷手冊供我國地方政府參團。行前可由經濟部長或行政院長召開進軍日本記者會，宣示全面進軍日本市場。
(2) 接著篩選我國地方政府中有意願每年組團赴日本各縣市訪問的10個縣市，每一縣市分配與日本兩個縣作為合作交流對象(可由經濟部/本局做配對建議，原則上每一縣市配予日本一大一小縣。有關縣市分配的原則，除尊重各縣市申請優先順序外，亦須考量其產業優勢與特色，以發揮最大綜效)，每年由經產局長率領赴分配的縣進行，並由本局提供在日本地面交通、座談會/懇親會、翻譯及禮品交際費等項費用補助(每一縣市團可訂定補助上限)，其餘費用由各縣市負擔。
(3) 每年我各縣市籌組10個經貿訪問團赴日訪問。經過這種的訪問交流，並與各縣商工會議所建立之深厚經貿關係後，同時邀請日本各縣每年組團來台訪問。若以各縣每年一次計算，日本團來訪即有20場次，綜上述，每年我組團及日本回訪，估計可帶動30場次訪團的相互訪問，逐漸可達成各個區域全面交流之目標。
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5、 [bookmark: _Toc372472517][bookmark: _Toc372472556][bookmark: _Toc372564288][bookmark: _Toc372703536]預期效益
	工作項目
	內容

	(1) 國際貿易局主要辦理1團台日企業交流合作示範訪日團/商談會
	次數
	1團

	(2) 
	參加團員
	約計70人
(5個直轄市17縣轄市:1縣3人)

	(3) 
	商談會及
經貿交流會
	3場

	(4) 
	預估商機
	

	(5) 每年我國地方政府籌組10團赴日辦理台日企業合作交流訪日團/商談會;
預估日本各線組團回訪20團訪台
	次數
	合計共30團
(我國地方政府籌組10團;預估日本各縣組團回訪20團訪台)

	(6) 
	參加企業團員
	每縣市約計25人

	(7) 
	商談會及
經貿交流會
	合計共60場
(一團辦理2場*30團)

	(8) 
	預估商機
	




