附件二：活動新聞剪報
Taiwan's PITDC signs a deal with PharmaNet CRO
Washington DC, June 28, 2011: To expand the presence of Taiwan based pharmaceutical companies, the nation is collaborating with a leading western CRO, PharmaNet Development Groups. Three Taiwanese organizations signed the mutual cooperation agreements with the CRO during the opening day of the BIO International Conference here.
The first Memorandum of Understanding (MOU) was signed by Dr Lo, director of Taiwan’s non-profit Pharmaceutical Industrial Technology Development Center (PITDC) and Ms Isabel Desmarais, vice president of PharmaNet. Another MOU was signed between PharmaNet and Taiwan’s drug manufacturer, Pei Lei Pharmaceutical Company.
The agreements were witnessed by Taiwan’s Minister Dr C Y Cyrus Chu, who is advising the nation’s science and technology sector as minister without portfolio.

Pic: Kingshuk Sircar
“We will be using our international experience in clinical development and regulatory affairs with PITDC and send our experts to organize various training programs in Taiwan,” PharmaNet’s Ms Desmarais told the BioSpectrum after the MOU signing ceremony.
PITDC’s Dr Lo said the organization will eventually use PharmaNet’s wide network of experts to conduct clinical trials of drugs developed in Taiwan in European and US markets. 
“As a national we have extremely talented pharma experts, excellent venture capital community and some great institutions. But we have not tapped this expertise further to commercialize the products,” Minister Chu said. “Perhaps it is a cultural thing as scientists here believe making money is a bad thing. But we are trying to change that,” added the minister, an economist trained in the US.
This is the context in which the MOU with PharmaNet becomes important. PharmaNet is a global clinical research service company with capability to conduct all four phases of clinical trials. PITDC will leverage these services to train Taiwan companies in technical support, regulatory processes and correct submission of dossier and clinical trial data.

The deal between Pei Li and PharmaNet is slightly different. Pei Li has Taiwan FDA certified manufacturing facilities which specialize in production of hormones. The company also specializes in controlled release products for chronic indications and hormones. Pei Li will be able to expand its operations to global markets with the support of PharmaNet.
On the occasion, PITDC also signed an agreement for co-develop of some its drugs with Aihol Biomedical. The deal involves the formulation development of PITDC’s drug candidate, IBD98M which is currently indicated for inflammatory bowel disease. This biosimilar product will be co-developed by Aihol further with Holy Stone Healthcare of Taiwan to treat other diseases. The annual revenue potential of this disease is estimated to be $ 5 billion.
(Taiwan) Forum discusses Taiwan's role as springboard to China and other Asia-Pacific biomedical markets
(BiotechEast staff)
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1 July, 2011
Held a day before the annual Biotechnology Industry Organization (BIO) convention, concluding this week in Washington DC, a forum took place June 26 in Rockville, Maryland, examining Taiwan's strengths in biosciences and its unique position as a stepping stone into China and emerging Asia-Pacific markets for US and European firms.
Attended by over 200, the forum entitled 'The Biotech Business Potential of Taiwan as a Springboard to Asia-Pacific' featured presentations by Taiwan industry and government representatives as well as US company executives with first-hand experience with Taiwan. 

The forum’s keynote speech, entitled 'Taiwan Biotech Strategies', was given by Dr. Cyrus C.Y. Chu, Minister without Portfolio, The Executive Yuan, Taiwan. Chu first explained that Taiwan’s niche is in developing upstream R&D. 

"But we need to bridge the gap between academia and industry, as many of these inventions do not get to the downstream process value adding chain," he added. "So, after consulting with invited industry experts, we decided to focus on the so called 'second runner' stage, from patent development through to clinical Phase II. Because Phase III is so costly, we'll leave that to Big Pharma." 

This and other industry development strategies, including a new large scale venture capital fund and startup-assistance services, all part of the government's new 'Diamond Action Plan for Biotech Takeoff' were further explained by Chu and others during the forum as a way of leveraging Taiwan's strengths, with benefits for both Taiwan companies and overseas collaborators. 

Dr. Jeff Wang, President of the Taiwan's Development Center for Biotechnology (DCB), talked about recent biomedical collaborations between Taiwan and global companies as well as Taiwan-China collaborations, and the attraction of China to Western pharma companies. 

"Pharmaceutical market growth rate is around 14-16 percent for developing countries, but for more mature markets only 1-3 percent. For China, the growth rate is over 20 percent. That's why Western companies come East; market expansion, cost-effective drug manufacturing, and a large clinical patient population. And East needs West’s help, as it needs new innovation technology to develop new drugs," he explained. 

And with the landmark Economic Cooperation Framework Agreement (ECFA) bilateral trade accord between Taiwan and China, signed in 2010, comes the prospect of regulation harmonization and what it will bring to the table. 

"We work with lots of US companies," said Dr. Benjamin Chien, CEO of services firm QPS Holdings, USA. "We say that Taiwan has good qualities, but these companies all have their eyes on China. It's hard to convince them to look at Taiwan. But clinical trials in Taiwan are so superior, and with ECFA [regulatory harmonization] in place, once a company knows that study data conducted in Taiwan will be accepted in China, they will look to Taiwan because the risk will be much lower."

Industry consultant and one of the forum's featured speakers, Dr. Whaijen Soo, elaborated. "Where and who you can trust but still have the access to China, to East Asia? I can tell you that it’s Taiwan. It’s not the only alternative, but it’s the strongest alternative to develop and launch products in China."

What about long-standing political differences between the Republic of China (Taiwan), and the People’s Republic of China? Will these differences ever be reconciled enough to enable such smooth business cooperation? Dr. Joe Harford, in charge of international affairs at the National Cancer Institute, USA, talked on this issue from his unique perspective, being responsible of putting together 'health diplomacy' cancer research initiatives. These included projects involving Cyprus, Turkey, Jordan and Israel; and a long-standing project involving Ireland and Northern Ireland. 

"There’s an Arab quote: 'The enemy of my enemy is my friend.' If we can recognize that cancer is our common enemy, then there’s a lot that we can do together, even in areas where political tension may exist," he explained. 

This could be the model for Taiwan-China collaborations, he posited. And with the National Cancer Institute hosting both post-doc researchers from China and Taiwan, there's added possibilities. 

"The NCI has about 1,000 visiting research fellows a year. China is now the number one provider of researchers from outside US with 181. There are also 13 from Taiwan. To date, there has not been a systematic attempt to bring these two groups together. One of the things that I would suggest is working with these future scientists together that are already working in NCI labs," he said. And with cancer a research specialty among Taiwanese, it seems a good fit, he added.

The Taiwan government has been working on its own initiatives as well. DCB Chairman Dr. Johnsee Lee mentioned that recent reduced corporate tax rates have made Taiwan’s business environment more attractive for foreign investors. 

"Corporate income tax has been reduced from 25 to 17 percent. Also a reduction in asset and gift tax, from 50 to 10 percent, both major tax reductions that will encourage investment in Taiwan." Lee also praised the consistently strong and positive support the government has given to the biotech industry in recent years. 

Christopher Linthwaite, President, Bioproduction Business Platform, of services provider Life Technologies, USA, and one of the featured speakers at the event, also praised Taiwan’s comparative advantages. 

"Taiwan's strengths are in its education levels, employee talent and easy access to the service support ecosystem," said Linthwaite. 

While he also applauded recent tax reductions and gave high marks to the government for its industry support, Linthwaite added that comparative advantage can be eroded over time, and Taiwan still had to find its niche within the biosciences. 

"Look for opportunities that are not apparent. For example, information management, the convergence of biology, chemistry, nanotechnology. We don’t know how these will develop. But these will create new industries that don’t exist today, new value propositions that don’t exist today. Look to the future and find a new space that will carve out Taiwan’s role as part of the global network that is required to make the biotech industry successful."

Highly relevant to the theme of this forum, Dr. Ming-Chu Hsu, CEO of TaiGen Biotechnology, explained how TaiGen runs a model that ties in Taiwan and China with global pharmaceutical companies. Headquartered in Taipei, Taiwan and with a subsidiary in China, as well as developing its own NCEs TaiGen also in-licenses early stage drug candidates from overseas, taking them up to Phase III trials before out-licensing them to Big Pharma for further development and marketing in the West, with TaiGen keeping China market rights. 

"TaiGen's key value is we have a very innovative pipeline with full IP protection, highly productive discovery scientists, and a clinical team that can conduct multinational trials. In China we can conduct trials and get into the local market faster and with much less cost [than other companies can]," Hsu said. 

"Our vision is driven by the global market," she concluded. 

The forum was also the venue for the signing of Memorandums of Understanding (MOU) between the Development Center for Biotechnology and three US companies. The first with Life Technologies, was for a joint initiative to set up for a biomanufacturing training center in Taiwan, with Life Technologies providing planning and consulting services for the project. MOUs with Contract Research Organizations (CRO) Ricerca Biosciences and QPS Holdings were also signed, both for the promotion of CRO services within Taiwan
拚生技 朱敬一今赴美招商
 【經濟日報╱記者蘇秀慧／台北報導】                             2011.06.25 03:55 am
政府推動生技起飛鑽石行動方案，行政院政務委員朱敬一今（25）日出發赴美招商，並延攬國際級專家回台主持超級生技育成中心，屆時該方案四大主軸將可全部到位，加速生技產業發展。行政院98年通過生技起飛鑽石行動方案，成立食品藥物管理局（TFDA）、生技中心（DCB）、生技創投（BVC）、超級育成中心（SIC）四大部分。行政院日前已核定台灣生技創投基金（TMF），就差超級育成中心還沒設立。 

朱敬一將率領團隊前往美國華府，有二大重要任務，一是參加全球規模最大的生技界盛事—美國生技產業組織BIO舉辦的BIO2011年度大會，努力招商；另外即延攬旅美生技專家蘇懷仁返台主持超級育成中心。 

朱敬一表示，超級育成中心是平台，可輔導業者加值，國外大都由私人公司負責，但台灣剛開始將以計畫辦公室方式成立，延攬訪問學者出任，一、二年後再改為公司；只要找到「大和尚」回來，隨時可開門營運。醫材部分，將設在竹北生醫園區，新藥設在中研院202兵工廠的生技園區。 

朱敬一指出，與大陸相較，台灣生技產業已不具優勢，要加速發展，否則來不及。大陸今年首度在BIO年度大會設攤，為一較高下，台灣包括生技中心、工研院、經濟部工業局、外貿協會和民間廠商共同設立「台灣形象館」，強力放送台灣生技產業優勢。 

此行他還將拜訪旅美生技專家許照惠、任職美國食品藥物管理局的陳紹琛，延攬美國華人圈生技潛在投資人，返台參與生技創投基金，投資新藥。 

朱敬一強調，由全球最大醫療器材創投Vertical Group合夥人張有德領軍的台灣生技創投基金（TMF）已展開資金募集。馬英九總統前天中午特別宴請張有德，感謝張有德願意為台灣生技產業貢獻心力。 

至於國發基金投資TMF金額減半，朱敬一說，經濟部長施顏祥和他都會協助找尋民間企業投資。
美生技盛會 台專家團傾力行銷

中央社╱中央社 2011-06-28 20:17 

(中央社記者吳佳穎台北28日電)全球生物科技界之年度盛會「BIO2011」，美國時間27日在華府登場，台灣生技代表團這次與會代表人數逾百位，包含學界、政府單位與產業界，傾力行銷台灣生技產業。

台灣生技代表團由行政院政務委員朱敬一擔任團長，率領包括中央研究院院長翁啟惠，以及旅美生技產業顧問蘇懷仁等台灣生技專家，以「台灣形象館」向全球逾1萬5000名專家與業界人士展現台灣的生技研發成果。

行政院科技顧問組今天發布新聞稿表示，朱敬一、翁啟惠、蘇懷仁猶如行銷台灣生技產業的「黃金三角」，吸引了逾120人與會；在BIO大會的「各國生技產業案例分享」的台灣論壇中，解說台灣生技研發現況、產業機會與挑戰，引起其它國家代表高度興趣與發問。

行政院科技顧問組表示，這是朱敬一上任後首次率團參與BIO2011國際生技大展，目的是會晤海外生技專家、拜訪美國生技廠商及農業生技研究機構，提升台灣生技產業在國際社群的能見度，以及延攬海外人才等。

行政院科技顧問組指出，台灣BIO代表團今年可以說是歷來人數最多，團員逾百人，有學界、政府單位、產業界，且有多位生技專家，包括翁啟惠、中研院副院長王惠鈞、中研院院士賴明詔、中研院院士陳建仁、台大醫院院長楊泮池等

行政院科技顧問組表示，這次生技中心也與Life Technologies公司簽署培訓生技藥品生產專業人才合作意向書; 藥技中心、PharmaNet、台灣培力藥品、AiholBioMedical LLC也分別簽署合作意向書。這些都有助台灣生技製藥的研發技術與全球交流，以及將台灣生技產業拓展到全球市場。1000628。

台美醫藥機構合作 邁向國際


更新日期:2011/06/28 11:53 
（中央社記者周永捷華盛頓27日專電）台灣藥技中心今天由行政院政務委員朱敬一率領，在美國華府與藥物開發服務公司PharmaNet等企業機構簽訂開發合作意向書，為台灣製藥產業國際化再向前邁進一步。

為配合經濟部推動國產藥品外銷，擴展國際市場，財團法人醫藥工業技術發展中心（PITDC）結合國內藥商，由朱敬一率團參加在華府舉行的「生技國際會議」，並於今天與PharmaNet、Aihol BioMedical LLC等機構簽訂法規交流及劑型開發合作意向書（MOU）。

PharmaNet副總經理德斯瑪瑞(Isadel Desmarais)表示，簽署MOU後讓PharmaNet和台灣企業及藥技中心，朝向進一步更緊密的合作，希望未來能加強和藥技中心與台灣優秀企業的長期合作關係，並將支持台灣優秀企業邁向國際領導者的地位。

朱敬一在致詞時表示，台灣有一流的人才，臨床試驗成績斐然，像是台大醫學院提供許多優秀人才投入醫藥研究，而且台灣連續數年獲得美國專利總數排名全球第4或第5，突顯台灣上游研發的能力。

朱敬一在簽約後也參觀大會台灣展館，替業者加油打氣。他接受訪談表示，台灣的大優勢就是上游研發，台大醫學院畢業生有一部分行事醫生，有一部分進入醫藥生技研究，像是陳垣崇、陳定信等傑出台大醫學院校友，他們的研發成果成為台灣生技產業最有利的環節。

不過，朱敬一也指出，生技產業的價值鏈很長，且藥品是高度管制的產業，從上游研發，要經過漫長審查階段，才會進入市場；目前即使台灣有非常好的上游研發能力，但整個價值體系，企業投資的環境、觀念，好像不太能接納生技產業漫長的價值鏈。

他認為，現在政府該做的事情就是想辦法設立一個國家級的創業投資（Venture Capital）機制，或是設立一個整合的平台服務，有系統的把台灣上游研發實力引領到漫長的價值鍊去，才能發揮研發實力。(本文附影音)1000627

鑽石起飛方案　台灣超級育成中心推動辦公室十一月上路

NOWnews 今日新聞網

記者江羚瑜／ 台北報導 

近日赴美招商與攬才的行政院政務委員朱敬一於28日傳回捷報，海外生技諮詢委員蘇懷仁已同意將先以顧問身分，回台參與生技超級育成中心Supra Incubation Center的建置，約一年後再全職投入。11月超級育成中心推動辦公室將要上路，以2013年1月成立民營公司為目標。 

未來一年，蘇懷仁將優先從過去十年的生技製藥國家型計畫、基因體醫學國家型計劃與現行生技醫學國家型計劃中，篩選新藥與醫材各三到四項優質案源予以輔導。另一位海外知名生技專家陳紹琛也同意擔任ＳＩＣ顧問，陳紹琛為現任美國食品藥物管理局高階官員。 

超級育成中心是2009年行政院核定的生技鑽石起飛方案中的另一要角。朱敬一形容，如果把台灣整個生技產業當成一個企業，日前通過的第一起國家級生技創投負責人就像是企業的超級財務長，比單純負責產業的金援角色更多；而ＳＩＣ辦公室就像是企業的營運長，負責提供整合服務平台，全面提升生技產業執行轉譯研究等各方面的能力。未來，ＳＩＣ以服務台灣整體生技界為目標，業務將包括：轉譯與臨床研究之引薦、研發成果與技術評估、專利與市場分析、技術商業化、智財管理、產業輔導、商業化可行性評估、國內外諮詢窗口、種子基金投資等。 

台大卓越醫學臨床研究中心主任陳榮楷醫師形容，超級育成中心若能成立，可能是他聽過台灣過去二十年生技界最棒的事。 

今年六十歲的蘇懷仁，台大化學系畢業，美國加州大學伯克萊分校生化與加州舊金山大學醫學雙料博士，曾任職哈佛醫學院，並在羅氏藥廠工作十八年，隨後出任全球第三大藥廠BiogenIdec資深副總裁及Shire藥廠研發總裁，是華人在美國醫藥界翹楚。五年前，他提出超級育成中心的概念，如今終於首肯回台推動。 

朱敬一表示，非常感謝蘇懷仁願意回台效力，超級育成中心服務的對象極廣，現存的生技廠商也可以得到ＳＩＣ提供的法律、市場、智慧財產權等方面的協助。美國聖地牙哥生技聚落，最成功之處即在於有類似ＳＩＣ的服務公司做觸媒，台灣等於用政府的力量推一把，讓台灣出現這樣的整合服務。 

ＳＩＣ推動辦公室以2013年商轉為目標，商轉前，由科技顧問組與國科會以推動計畫辦公室方式先行運作。蘇懷仁出任顧問，將協助組成海內外顧問團，協助政府強化新藥醫材研發價值鏈能力、人才遴選培訓、及技術移轉等事宜，並投入國家型計畫的選案工作，計畫由國家型計劃中選出新藥與醫材各三到四個案源，進行新藥與新醫材的產業化輔導。選定案源後，ＳＩＣ也將開始募集種子基金，提供創投前，潛力案源的資金協助。蘇懷仁表示，種子案源的發掘需要一些資金的支援。 

朱敬一表示，美國聖地牙哥的ＳＩＣ公司為民營公司。希望蘇懷仁能在未來一年內快速建立台灣市場的信任與聲譽。未來商轉時，ＳＩＣ也將以民營企業存在。

國際生技大展 BIO代表團簽合作意向書
【經濟日報╱記者蘇秀慧／台北報導】
行政院政務委員朱敬一率團出席BIO2011國際生技大展，昨（28）日傳出捷報，財團法人生技中心、藥技中心和台灣培力藥品，分別和國外生技大廠簽署四項合作意向書，協助台灣生技製藥產業拓展全球市場。 

延攬旅美生技專家蘇懷仁返台主持生技整合超級育成中心（SIC），最快今天就會有好消息，一旦蘇懷仁點頭，將同步在美國、台灣發布新聞稿。朱敬一行前透露，「正面看待」蘇懷仁返台主持育成中心。 

朱敬一25日率BIO團前往美國華府，出席27日至30日舉行的BIO2011國際生技大展，代表團已分別和國外生技大廠簽署四項合作意向書，將在生技人才、研發、法規交流和劑型開發等合作。 

財團法人生物技術開發中心與美國生技企業龍頭Life Technologies公司簽署培訓生技藥品生產專業人才合作意向書。該公司擅長製造生物試劑，目前擁有五萬餘種產品，客戶遍布全球160多個國家和地區，2010年營業額36億美元。 

財團法人醫藥工業技術發展中心，分別和美國藥物開發服務公司PharmaNet、Aihol BioMedical LLC簽署合作意向書，台灣培力藥品和PharmaNet簽署合作意向書，進行法規交流與劑型開發等。 

【2011/06/29 經濟日報】

蘇懷仁決出任生技超級育成中心顧問

【經濟日報╱記者簡永祥／即時報導】2011.06.29 05:43 pm
本月25日赴美招商與攬才的行政院政務委員朱敬一今傳回捷報，邀請到著名的海外生技諮詢委員蘇懷仁回台參與生技超級育成中心（SupraIncubation Center，SIC）的建置。
行政院科技顧問組表示，今年11月超級育成中心推動辦公室將要上路，將以2013年1月成立民營公司為目標，初期，推動辦公室負責人將尋找生醫界重量級人士出任。

蘇懷仁已同意將先以顧問身分，回台參與生技超級育成中心的建置，約一年後再全職投入。未來一年，蘇懷仁將優先從過去十年的生技製藥國家型計畫、基因體醫學國家型計劃與現行生技醫學國家型計劃中，篩選新藥與醫材各三到四項優質案源予以輔導。另一位海外知名生技專家陳紹琛也同意擔任SIC的顧問，陳紹琛為現任美國食品藥物管理局高階官員。

【2011/06/29 經濟日報】
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台灣生技商機論壇 中美專家交流

記者于茂芬馬州報導

June 28, 2011 06:06 AM 



政務委員朱敬一（中）致贈紀念品給副代表張大同（左）和馬州眾議員李鳳遷。（記者于茂芬／攝影） 

國際生技會議（BIO International Conference）本周於華府會議中心連續舉行四天，台灣由財團法人生物技術開發中心（簡稱生技中心）大陣仗率團飛抵華府，並利用周日假洛克維爾舉行台灣生技商機論壇，會中與美公司簽署合作意向書及介紹台灣生技現況、投資環境的同時，亦延攬海外生技專才返國效力。 

行政院政務委員朱敬一擔任論壇主講，闡述台灣的生技之夢。他表示，台灣對於亞裔罹病比率高的病症如B肝等的研究成效卓越，研究人才多，輔以全球唯一實施全民健保的優勢，皆為推動生技的重要資源。他強調，台灣在資訊及通訊科技上的成就，對於推動生技發展有加分作用。 

生技中心執行長汪嘉林稱，台灣發展生技未來的關鍵，在於尋求與全球及兩岸的合作。據估計，中國大陸於2020年時將成為全球最大的醫藥市場，台灣可以作為全球搶進大陸市場的跳板。 

駐美副代表張大同強調，中華民國政府為推動生技產業，挹注研發經費及制定法令，全力支援。 

日前才陪同馬州州長歐麥利等從亞洲返美的華裔眾議員李鳳遷，亦介紹馬州為打造國際生技重鎮所做的努力，包括政府成立生技小組及挹注經費、提供優惠稅賦及輔導生技公司的創業。 

會中，在朱敬一的見證下，汪嘉林代表生技中心與Life Technoligies公司簽署合作意向書，該公司將積極評估在台灣建立亞太地區蛋白質藥品製造人才培訓中心的可行性，合作培育生技產業菁英。此外，為提升台灣生技與醫藥委託研究服務機構（CRO）之服務能量及推動以CRO聯盟提供整合性服務模式以開拓國際市場，同時與汎球藥理研究所（Ricerc）與華裔經營的QPS簽定合作意向書。 

當天座談會引言人及演講者包括經濟部技術處顧問鄭建新、工研院生醫所長邵耀華、喬治城大學癌症中心張惠平、Life Technologies執行長 Christopher Linthwaite、美國國家癌症中心國際事務辦公室主任Joe B. Farford 、生技中心董事長李鍾熙、QPS董事長簡銘達、太景生技公司董事長許明珠、生技醫藥創投者蘇懷仁、OrbiMed Advisors董事長唐南珊。他們從各角度分析及介紹，使與會者對台灣的生技產業有整體性的概括了解。 
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生技中心執行長汪嘉林（右三）與三家公司簽署合作意向書。（記者于茂芬／攝影）
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生技中心董事長李鍾熙（中）主持座談，左起為簡銘達、唐南珊、蘇懷仁、許明珠。（記者于茂芬／攝影）

台灣生技將起飛 旅美專家蘇懷仁返台協助
新頭殼newtalk 2011.06.29 謝莉慧/台北報導



旅美生技專家蘇懷仁（圖）將以顧問身分，返台參與生技超級育成中心SIC（Supra Incubation Center）的建置。圖片來源：翻攝自佛羅里達州中華學人協會網站。 

行政院政務委員朱敬一25日率團出席在美國華府舉辦的國際生技大展，昨（28）晚傳回捷報，財團法人生技中心、藥技中心和台灣培力藥品，分別和國外生技大廠簽署4項合作意向書，協助台灣生技製藥產業拓展全球市場。而旅美生技專家蘇懷仁也已同意將先以顧問身分，返台參與生技超級育成中心SIC（Supra Incubation Center）的建置，約1年後再全職投入，預計今年11月SIC推動辦公室將正式上路，並以2013年1月成立民營公司商轉為目標。

今年60歲的蘇懷仁，台大化學系畢業，美國加州大學柏克萊分校生化與加州舊金山大學醫學雙料博士，曾任職哈佛醫學院，並在羅氏藥廠工作18年，隨後出任全球第3大藥廠BiogenIdec資深副總裁及Shire藥廠研發總裁，是華人在美國醫藥界翹楚。5年前，他曾提出超級育成中心的概念，如今終於首肯回台推動。

在未來1年，蘇懷仁將優先從過去10年的生技製藥國家型計畫、基因體醫學國家型計劃與現行生技醫學國家型計劃中，篩選新藥與醫材各3到4項優質案源予以輔導。還有另1位海外知名生技專家陳紹琛也同意擔任SIC顧問，陳紹琛為現任美國食品藥物管理局(FDA)高階官員。

超級育成中心是2009年行政院核定的「生技鑽石起飛方案」中的另一要角。朱敬一形容，如果把台灣整個生技產業當成一個企業，日前通過的第1起國家級生技創投負責人就像是企業的超級財務長；而SIC辦公室就像是企業的營運長，負責提供整合服務平台，全面提升生技產業執行轉譯研究等各方面的能力。

未來，SIC將以服務台灣整體生技界為目標，業務包括：轉譯與臨床研究之引介、研發成果與技術評估、專利與市場分析、技術商業化、智財管理、產業輔導、商業化可行性評估、國內外諮詢窗口、種子基金投資等。

另外，行政院生技產業策略會議（BTC）預訂10月舉行，已鎖定兩岸生技合作搶攻中國市場、培養我國生技人才，及如何將學術研究轉為產業發展等3大議題。
華府國際生物科技大展設台灣展區 

2011-06-28 新聞速報 【中廣新聞／劉芳】 
國際生物科技大展今天在美國首都華盛頓揭幕，我國廠商共襄盛舉。行政院政務委員朱敬一表示，台灣在生物科技領域開始的很早，國人應從長遠著眼，因為這個產業是「三年不開市，開市吃不只三年」。 
 一年一度的「國際生物科技大展」今天在華盛頓會議中心揭幕，展期四天，全球多達一千七百家廠商參展，包括來自台灣的廠商，而設置的台灣展區相當引人注意。我國「醫藥工業技術發展中心」等機構也在這項大展中與美方簽訂合作意向書。 

我國代表團由行政院政務委員朱敬一率團。朱敬一博士表示，生物科技的價值鏈很長，上游的研發成果必須經過漫長的審查階段才能進入市場，不像電子資訊產業很快就會獲利。因此政府要做的，是設立國家級的風險投資（venture capital）。他說， 大家不要老執迷於電子資訊業半年、一年就要獲利那樣。也就是馬總統說的，三年不開市，開市不只吃三年。 

另外，朱敬一指出，國際的大藥廠過去著眼於美國和歐洲市場，可是現在不同了，中國大陸經濟崛起，又有十三億人口，所以全世界的藥廠都盯著中國大陸這個大市場。
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