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摘要:

建議本公司採取靈活海外探勘策略，市場行情低迷時反而是讓入礦區的良好時機，因為此時震測或鑽井服務較易取得，發現之油氣藏也會在市場行情佳的時候獲得更高的投資報酬。本次北美石油展銷會的非傳統能源業界提供投資機會有增加趨勢，非傳統能源除了國內的評估與研究外，建議委託OAI在美國當地進行頁岩氣和頁岩油礦區之小規模合作經營，獲取相當實務經驗，再決定本公司是否進行非傳統能源的投資經營。兼具震測解釋和鑽探的計畫，探採事業部和OAI可建立合作模式，由OAI取得礦區後，地質和地球物理測勘資料供事業部探勘人員參與解釋評估，一方面熟習軟體，一方面增加評估經驗，其結果擇優就可進行鑽井，這也可克服OAI目前欠缺解釋人手問題，值得研究合作可行性。
參加2010年夏季北美石油展銷會出國報告書

目次

1、 出國目的

2、 出國過程

3、 收集礦區資料內容

4、 心得及建議事項

參加2010年夏季北美石油展銷會出國報告書

1、 出國目的

北美石油展銷會（NAPE）提供一油氣礦區買賣展售攤位，促成生意上策略聯盟及買賣，範圍包含美國國內、國際的礦區及生產中油氣田，資金資訊、技術服務等，是一個進入美國及世界各地石油探勘、開發市場的跳板，每年分別在美國德州休士頓冬季（2月）和夏季（8月）舉辦，提供未來半年美國及世界各地傳統和非傳統石油礦區市場資訊。海外石油及投資美國公司(OAI)於99年5月底來函建議本公司派員參加8月18-20日在休士頓舉行之2010年夏季北美石油展銷會，有助於取得優質國際探勘礦區讓入機會，本公司探採事業部核定測勘處地球物理探勘師桑子卿和探採研究所地質師郭立恆前往參加。
2、 出國過程

2010年夏季北美石油展銷會8月18-20日於美國德州休士頓George R. Brown Convention Center會議中心舉行，8月18日為開幕式及專題演講，內容為全球探採趨勢和石油業界熱門話題，19-20日為各家石油公司礦區介紹和服務公司攤位展示，本次任務主要以收集礦區讓入資訊為主，出國人員僅報名參加19-20日展覽活動。上述人員於 8月17日出國，8月18日前往OAI辦公室研商本次展銷會任務分配及日後礦區評估合作方式，8月19-20日與OAI呂總經理、OAI技術人員及顧問趙祖珂一同參加展銷會。8月21日啟程回國，8月22日返抵台北。

3、 收集礦區資料內容

以下為本次NAPE收集礦區資料內容，主要為美國墨西哥灣區的探勘礦區讓入機會，由OAI和探採事業部國資處共同進行初步評估和篩選；預估讓入費用在OAI年度預算範圍內，授權OAI主辦後續評估；讓入費用資金較大時，由國資處初評再經由探採事業部進行後續評估管控程序。
（一）、Infiniti Energy公司Cameron Meadows Prospect礦區

位在路易斯安那州，屬於鹽丘旁生長斷層封閉構造，預估資源量約300-600 BCF天然氣和40萬桶油，有上、中、下三層潛能生產層，區域上位於油氣生產帶上，評估關鍵在於找到封閉構造和儲集砂岩，本構造以鑽探淺層機會較佳，深層震測品質不佳為其缺點。井位於沼澤地，需用barge鑽井先側鑽再轉直，鑽井預算5.9百萬美元，本區有3D震測資料。礦區面積2,500英畝，每一英畝250美元租金。義務2口井，付4取3方式讓入工作權益。需付50萬美元取得G&G資料，NRI（Net Revenue Interest）為75％。經營人Infiniti Energy公司將保留50％工作權益，尋找合作夥伴讓入50％工作權益。本構造屬兼具震測解釋和鑽探的計畫。

（二）Petro-Hunt公司Eagle Island Prospect礦區
位在路易斯安那州的Eagle Island Prospect 礦區位在沼澤地，鑽井需用barge鑽機鑽探，本構造位於兩正斷層切割區塊內，斷層落差約500呎，斷層能否封閉油氣為主要風險，預計鑽深16,525呎，本斷塊鄰近北面有兩個生產氣田（約2 TCF規模），礦區面積900英畝，pay sand有多層總共約300呎，資源量178 BCF天然氣和3.4百萬桶油。有3D震測資料，鑽井預算7.3百萬美元，付4取3方式讓入工作權益，NRI為74％。PETRO-HUNT為經營人，自己保留50％工作權益，目前尚餘33％可讓出權益。
（三）Royal Offshore公司Gold Rush Prospect礦區
位在路易斯安那州海域，水深290呎，此構造為鹽丘側翼上傾地層形成的斷層封閉，目標層Ang B在鄰近礦區有生產5.5 BCF天然氣和9.1百萬桶油，震幅異常面積約400英畝，預估資源量2.5 BCF天然氣4.5百萬桶油。鑽井（乾井）預算3.6百萬美元，預計鑽深7,000呎，付4取3方式讓入工作權益，NRI為77.75％，風險為1.本構造amplitude的分佈與構造並不完全吻合，與鄰近生產構造其amplitude的分佈與構造完全一致情況不同。2.無砂岩分佈圖，3.shale out的位置並不確定。
（四）Imagine Resources公司Nanassas Prospect礦區

位在德州Bee County，構造屬數條斷層切割圈合的構造，沿同一主斷層相鄰近各有16BCF天然氣28萬桶油及44BCF天然氣57萬桶油產量的兩相似構造存在，目標層Upper Wilcox有Amplitude分佈，有pre-stack、 post stacke、 depth  migration等資料處理，風險為構造解釋合理性。預計鑽深7,000呎，鑽井（乾井）預算3.09百萬美元，NRI為73％，Imagine Resources公司擁有100％權利，唯該公司只想賣出礦區，並不想當經營人。
（五）PetroQuest Energy公司LaPosada Prospect礦區
位在路易斯安那州，構造屬數條斷層切割之斷層封閉構造，剖面線上看出是一張力斷層形成的Roll over構造，本構造於斷層對面的岩性為高壓頁岩，估計資源量98-185 BCF天然氣，預計鑽深19,300呎，鑽井（乾井）預算24.1百萬美元，NRI為72％，目前尚餘15％可讓出權益，風險為無鄰近生產構造可作對照且無油氣charge的證據。

（六）Clayton Williams Energy公司Abita Prospect礦區
位在路易斯安那州Plaquemines Parish，屬於生長斷層下盤斷層封閉構造，具有多層次目標層，估計資源量1.77百萬桶油和8.1 BCF天然氣，預計鑽深10,700呎，鑽井（乾井）預算2.3百萬美元，付4取3方式讓入權益，NRI為74％，Clayton Williams Energy公司將保留25％權益，將讓出75％工作權益。
（七）Dan A.Hughes公司North Amen Prospect礦區
位在德州Bee County，屬於斷層下盤斷層封閉構造，目標層Upper Wilcox估計資源量10.5 BCF天然氣，預計鑽深10,100呎，鑽井（乾井）預算2.51百萬美元，付4取3方式讓入權益，NRI為73.5％，目前尚餘50％可讓出權益。
（八）Suco Energy公司Bayou Fer Blanc Prospect礦區

位在路易斯安那州Lafourche Parish，屬於斷層封閉構造，鄰近礦區兩口生產井各有9.2 BCF天然氣及177萬桶油產量，中新世目標層有6層砂岩具潛能，估計資源量9.0 BCF天然氣和88萬桶油，預計鑽深13,600呎，鑽井（乾井）預算3百萬美元，目前尚餘40％可讓出權益，不利之處在於NRI（Net Revenue Interest）僅有70％。
4、 心得及建議事項

（一）、根據OAI參加上次（冬季）北美石油展銷會人員的觀察，本次展銷會的參展公司數量較少，國際級的大油公司也沒有參加展示，推測原因可能與墨西哥灣海域漏油事件、天然氣價低迷和經濟景氣尚未完全復甦有關，這些因素會影響石油業界的投資意願。

（二）、本次北美石油展銷會的非傳統能源業界提供投資機會有增加趨勢，主要是頁岩氣和頁岩油，此類探勘生產與傳統的油氣探勘稍有不同，頁岩氣的儲油層與生油層屬同一地層，油氣存在機會較明確，探勘的風險較低，因此主要風險在於開發生產的成本與規模，是否達到經濟價值，開發生產時程之控制，也是關鍵因素。因頁岩氣和頁岩油生產時間長，投入資金無法快速回收，不符合本公司策略，因此尚未實際參與投資，僅進行技術方面的評估與研究，由於美國非傳統天然氣年產量節節升高，佔總天然氣生產量比率逐年上升，相信未來也是石油公司重要的投資項目。
（三）建議本公司採取靈活海外探勘策略，市場行情低迷時反而是讓入礦區的良好時機，因為此時震測或鑽井服務較易取得，發現之油氣藏也會在市場行情佳的時候獲得更高的投資報酬。非傳統能源除了國內的評估與研究外，也可委託OAI在美國當地進行頁岩氣和頁岩油礦區之小規模合作經營，獲取相當實務經驗，再決定本公司是否進行非傳統能源的投資經營。
（四）兼具震測解釋和鑽探的計畫（例如本次NAPE之Infiniti Energy公司Cameron Meadows Prospect礦區讓入案），探採事業部和OAI可建立合作模式，由OAI取得礦區後，地質和地球物理測勘資料資料供事業部探勘人員參與解釋評估，一方面熟習軟體，一方面增加評估經驗，其結果擇優就可進行鑽井，這也可克服OAI目前欠缺解釋人手問題，值得研究合作可行性。

（五）感謝OAI對於首次參加北美石油展銷會本公司人員所做的事前簡報，讓我們能很快的了解會場重點掌握、收集資料重點，對爾後礦區篩選作業有很大幫助。美國當地石油技術及經營環境的熟悉將是OAI能否發揮本公司國外據點最大功能的關鍵，期望該公司經營面包括人脈、業務、技術等等的經驗，不要因駐外人員任期輪替而中斷，應列為經驗傳承交接重要的項目。
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