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「2009年東歐經貿高層領航訪問團」
赴訪報告

1、 目的
    2008年下半年金融風暴影響全球經濟景氣，國內經濟遭受波及。為振興景氣，加強拓展新興市場，本部爰規劃「鯨貿計畫」，其中「高層領航進軍新興市場計畫」針對巴西、俄羅斯、中東、印度及東協等重大新興市場籌組貿易訪問團。

「2009年東歐經貿高層領航訪問團」為上述計畫貿訪團之一，由本局指導、外貿協會籌組之大型對外拓銷活動，組團作業順利，共徵集團員計37家國內廠商，參團人數共47人，其中較具規模廠商有鑫永銓、光政鋼纜、東華影像等績優廠商，另輸出入銀行特別派員參團藉此機會推廣與東歐等國銀行之轉融資合作，以利協助廠商行銷東歐所需之融資。本團國外籌辦事宜，由本部駐俄羅斯代表處經濟組、外貿協會莫斯科台貿中心、基輔台貿中心、布加列斯特台貿中心及索菲亞台貿中心，分別協助辦理刊登國外廣告、寄發邀請函、邀請當地業者、商公會及其會員、媒體等前來參加貿易洽談會。本團於本(98)年6月16日至7月2日由蔣副局長士煌擔任團長率團訪問俄羅斯、烏克蘭、羅馬尼亞及保加利亞4個新興市場。
全球金融海嘯對全球經濟及貿易產生深遠影響，受此衝擊國家國民購買力下降，直接影響到我國對全球國家之出口。上(97)年我國對俄羅斯、烏克蘭、羅馬尼亞及保加利亞4大新興市場之出口金額成長率分別為15.11%、17.15%、11.22%以及59.87%，均呈二位數以上之成長，(請詳參下表)，足見該4國之市場潛力。

2008年東歐4國經貿概況及我國對其出口成長情形

	
	人口
	GDP

(美元)
	人均所得

(美元)
	出口額

(美元)
	成長率

	俄羅斯
	1億4,200萬
	1兆2,363億
	 8,830
	9億2,967 萬
	15.11%

	烏克蘭
	4,629萬
	1,441億
	3,041
	2億5,428 萬
	17.15%

	羅馬尼亞
	2,190萬
	1,659億
	7,540
	1億4,662 萬
	11.22%

	保加利亞
	767萬
	395億
	5,164
	1億4,438 萬
	59.87%


另鑒於俄羅斯市場屬成熟市場，擁有1億4,200萬人口，為東歐及獨立國協地區中最大消費人口市場；人民年平均所得最高，高達8,830美元；向來就是台灣在東歐及獨立國協地區中的最重要的貿易夥伴。且近年之經濟成長表現佳，本局已將其列為重點拓銷市場之一，亦為本團的拓銷重點。為加強推廣台灣國際品牌於俄國知名度，本團規劃在首站（莫斯科）辦理「台灣產品深耕俄羅斯市場活動」。活動內容除台灣精品活動系列「You’ll Find IT in Taiwan」解說台灣ICT產業科技及發展趨勢，並邀請我國華碩、微星、宏達電、全漢電腦及技嘉科技等5家著名廠牌，於俄羅斯莫斯科展出最新產品，以增進俄羅斯市場對台灣品牌的認識。
赴訪期間，本局蔣副局長士煌及多位訪問團幹部拜會當地經貿單位及主要商工團體，推動雙邊友好經貿關係，並藉與對方會談和意見交流，反映我國廠商出口當地所遇之問題，促請其等協助解決。
2、 本團相關訪問活動行程
     「2009年東歐經貿高層領航貿易訪問團」由本局蔣副局長士煌擔任團長（至羅馬尼亞及保加利亞站，由本局戴組長婉蓉代理），戴組長婉蓉及中華民國對外貿易發展協會陶副主任建國擔任顧問。參團廠商共37家，含括產業有五金、塑膠、紡織、電子、汽車零配件及其他科技產品等多項我國輸銷東歐之主力產業。本團訪問期間自本年6月16日至7月2日，赴俄羅斯(莫斯科)、烏克蘭(基輔)、羅馬尼亞(布加列斯特)及保加利亞(索菲亞)等國4城市辦理貿易洽談活動，當地廠商參與踴躍，當場成交金額總計約264萬美元，估計後續成交金額約1,700萬美元。

本團相關訪問活動情形臚列如下：
（一）貿易洽談會共計舉辦4場次：

1. 俄羅斯部分：
本年6月18日上午10時於Radisson Hotel舉辦一對一貿易洽談會，開幕典禮由駐俄羅斯代表處陳代表俊賢、俄羅斯聯邦議會議員北方暨遠東區委員會副主席Mr. Igor K. Chemishenko及俄羅斯Penza省副省長Mr. Mikhail Bondareko代表致詞，本站貿易洽談會計邀請到73家俄羅斯商參加洽談，計舉行137場次會談，現場接單44.5萬美元，後續成交金額340萬美元。
2.烏克蘭部分：

本年6月22日上午10時於Rus Hotel舉辦一對一貿易洽談會，本站貿易洽談會計邀請到185位烏克蘭商參加洽談，其中有86家為潛在買主，現場氣氛熱絡，現場接單金額74萬美元，預估後續商機達510萬美元。

3.羅馬尼亞部分：

本年6月24日上午10時於InterContinental Hotel舉辦一對一貿易洽談會，本站貿易洽談會計邀請到120位羅馬尼亞商參加洽談，其中潛在買主有90家，現場氣氛熱絡，估計現場成交金額約為77萬美元，而後續一年之潛在商機則可達453萬美元，洽談會中以紡織機械、電腦設備、汽車零配件等產品最受囑目。 

4.保加利亞部分：

本年6月24日上午10時於Kempinski Hotel Zografski Sofia 辦理貿易洽談會，本站保加利亞廠商與我商預約洽談熱烈，貿易洽談會計邀請到250家保加利亞買主與我商洽談，其中廠商反應有效買主約98家，估計現場成交金額約為68.7萬美元，而後續一年之潛在商機則可達365萬美元。
(二) 台灣精選產品發表會共計舉辦1場次:

此外為推廣我國品牌產品，特規劃於俄羅斯貿易洽談會同時辦理台灣精品發表會，並設立展示櫥窗展出我華碩(ASUS)、技嘉(GIGABYTE)、微星(MSI)、全漢及宏達電(HTC)等五商之產品，發表會由本局蔣副局長士煌、駐俄羅斯代表處陳代表俊賢、俄羅斯聯邦議會議員北方暨遠東區委員會副主席Mr. Igor K. Chemishenko及俄羅斯Penza省副省長Mr. Mikhail Bondareko代表致詞，隨後邀請前述五家獲得「台灣精品」及二十大國際品牌殊榮的資通訊及及電子產業，向當地行銷通路商發表及分享台灣在科技界之豐碩成果及科技結晶，並藉此活動為台俄貿易帶來新機更加促進雙邊貿易多元化之發展。

現場除與會報名之俄羅斯買主及通路商外，亦吸引俄國ICT大型通路商如DVM ALCOM公司等前來與各發表廠商現場洽談。由於與洽談會同時間舉辦，且場地相連，亦吸引眾多俄國參與洽談會之買主駐足，發揮造勢吸引人潮之綜效。
另本次貿洽會及產品發表會活動，令駐俄羅斯代表處感覺最為難得及可貴之處為俄羅斯外交部無任所大使兼APEC資深官員Mr. Vasily N. Dobrovolsky、外交部第一亞洲司處長Mr. Andrey O.Ivanov、經濟發展部主管台灣事務副組長Mr. Alexander V. Katichev特別前來共襄盛舉，並私下表示對我國高科技產品之讚賞，且期待未來透過我國更多貿訪團或參展團來訪，進一步擴大台俄雙邊貿易之往來及合作關係。

本次發表會成果符合原規劃動機，為國內已獲頒國際二十大品牌及精品獎品牌大廠於國外市場提供增加曝光率機會，以提升品牌知名度，另提供通路商與品牌產品供應商聯繫與洽談平台，現場計有俄方媒體及相關產品代理商計80位來賓出席。
(三）重要拜會及參訪活動：
     1.俄羅斯

   (1)會晤俄羅斯外交部國際合作司副司長級官員
     本年 6月18日晚間蔣副局長士煌率戴組長婉蓉參加駐俄羅斯代表處陳代表俊賢宴請俄羅斯外交部國際合作司2位副司長Mr.Anatoly N. Sementsov、Mr. Andrey Smorodin及科長Mr. Timur Eyvazov晚宴，雙方就下列問題交換意見：1、進一步拓展及平衡雙邊貿易；2、推動簽署空運協定；3、恢復台俄雙邊經貿諮商會議；4、俄國近日宣佈將與白俄羅斯及哈薩克以聯盟方式申請加入WTO之考量因素等。
(2)拜會俄羅斯聯邦商工總會 
本年6月19日蔣副局長士煌率戴組長婉蓉及相關同仁拜會俄羅斯聯邦商工總會，該會係於1932年蘇聯時代成立，迄今已有77年歷史，為一非政府及非營利組織，會員涵蓋各行業且均為自願參加性質。蔣副局長表達本次率團之目的，並感謝該會長期對駐俄羅斯代表處經濟組之支持與密切合作，並對我國際經濟合作協會推動定期舉辦台俄民間經濟合作會議之貢獻，續說明由於俄羅斯市場之無限潛力，因此本局將俄羅斯列為重點拓銷市場，故本次率領廠商訪問俄國進行市場拓銷活動，期盼未來該會繼續支持及協助我國各項外貿推廣活動。俄方表示，目前對俄國而言最重要的即是尋求一個可信賴的貿易伙伴，俄國業者非常有興趣與各國進行國際合作及技術移轉，而我國在各項產業發展及中小企業輔導經驗均值得俄國學習，該會目前正規劃籌組訪問團於明年訪問我國，希望屆時能獲得我方之支持與協助。我方回應台俄雙方產業結構具互補性，雙方可進一步相互合作，竭誠歡迎該會組團來訪，我將盡力提供各種必要之協助。

我方亦藉此機會向該會簡介近來兩岸關係之改善及兩岸政策之鬆綁，並表示在此轉變下我國可扮演他國前往中國大陸之跳板，尤其我商在中國大陸投資龐大，已建立完整之商業網絡，與我商合作將有助俄商進入中國大陸市場；此外，中小企業占我國企業比重達97%，對經濟之貢獻更是卓著，政府極為關注中小企業之輔導且經驗豐富，我國並在APEC架構下舉辦多項中小企業活動，我非常樂意提供俄方相關經驗並承諾會後提供我中小企業白皮書供參。俄方感謝我方願提供相關資料，另表示該會目前已與歐盟及韓國建立中小企業合作關係，並簽署合作備忘錄，歐盟更於每年提供定額之財政支援，由於合作之成果頗豐，因此雙方預計明年進一步擴大合作計劃，或許未來台俄雙方亦可發展類似之合作關係，並承諾會後提供該會與歐盟及韓國簽署之合作備忘錄供我方參考。

 (3)輸出入銀行與俄羅斯Uralsib銀行簽署轉融資信用額度業務代理協定：
   本年6月18日蔣副局長士煌率相關同仁見證中國輸出入銀行陳科長信忠與俄國U銀行簽署轉融資業務代理協定，俄商除將可藉由向U銀行申請取得低利貸款，採購台灣機械等各種產品外，我國廠商亦可藉此降低交易風險。
2.烏克蘭

(1)拜會烏克蘭商工總會
本年6月22日上午蔣副局長士煌率相關同仁拜會烏克蘭商工總會，由該會第一副會長Mr. Victor YANOVSKY接見，蔣副局長首先感謝Y副會長接見我團以及過去對基輔台貿中心在烏國推廣貿易活動之支持與協助，並簡介本次率團來訪之目的及本局主要負責之業務，同時表示烏國為我國在獨立國協僅次於俄羅斯之第二大貿易夥伴，惟目前雙邊貿易量不大，仍有極大拓展空間，此外，我國廠商對進一步拓展與烏國之貿易關係興趣濃厚，從本次組團廠商報名踴躍即足以顯示，爰盼能藉此機會尋找雙方貿易投資之合作機會；另台烏兩國產業結構互補，烏國擁有豐富天然資源而我國在資通訊及其他高科技產業技術發達在全球具領先地位，雙方應可在此方面進行合作。
Y副會長回應稱，該會也同樣希望能促進與我國之經貿關係，渠瞭解就“危機”的中文意義代表著威脅與機會，因此雖然目前全球正處於金融危機之威脅當中，但亦代表著存在一些機會，烏國現階段面臨金融危機帶來之政治及經濟上的負面影響，例如僅是今年1月份之產品產量即下跌33%，雖然有些較正面之評估認為年底景氣應可復甦並且產量較恢復前更增加1.5%，但較悲觀者估計年底不但產量不會恢復甚至還會繼續下降15%，烏國之國家經濟政策即是在此危機當中發展，非常期待烏國能早日脫離經濟危機；此外，烏國除了天然資源頗豐，亦有許多高科技產品在市場上極具競爭力，例如供載客及載貨飛機之設計與製造(但80%零件為俄國產製)、奈米技術相關產品及飛航用不需接觸即可偵測內容之抗恐怖主義儀器等，這些產品都已研發但卻缺乏量產需要之資金，此亦為烏國產業界普遍遭遇之困難，雖然近來烏國已出現一些有能力自行投資生產之大型企業，但對烏國經濟發展之助益仍是有限，近18年來烏國外資僅4千6百萬美元，主要來源國為賽普勒斯、德國、俄羅斯及義大利，至今鮮少有來自我國之投資，由此可見雙方經貿關係確實有極大發展空間。
(2)拜會烏克蘭投資推廣機構InvestUkraine
  本年6月22日下午蔣副局長士煌率相關同仁拜會烏克蘭投資推廣機構InvestUkraine，由該機構局長Mr. Ihor NIKOLAIKO接見，該局主管投資服務處處長Mr. Denys KRYSCHENKO及Ms. Ganna VLYALKO專員亦在座，N局長首先歡迎本團到訪，該會已與我鄰國新加坡於去年4月簽署投資合作協議備忘錄，刻正研議與韓國簽署類似之合作協議，我方即請教N局長何不亦推動與我國簽署合作協議，我國經濟發展有目共睹，且極為重視與烏國之雙邊關係並將其列為擬拓展關係重要國家之一。渠回應稱未將我國納入合作對象並非來自中國大陸之壓力，該局僅著重及專注於經濟及投資事務，並贊揚我國雖然土地面積小但在經濟表現方面為卓越大國，具有龐大之發展潛力，未來倘有類似訪團來訪，盼能透過事先之安排向我廠商簡介烏克蘭之投資環境，烏國位居歐洲地理中心，扮演西歐國家投資中心之角色，許多西歐廠商在烏已有成功之投資案例；嗣由該局V專員進行簡報，渠表示該局係於2005年8月自政府支持下成立，為非官方機構但主要財政支援來自政府單位，主要任務為提供廠商投資資訊及機會、協助外商在烏國境內成立公司相關之登記手續以及協助外商與相關政府單位之聯繫等；烏國具有優越市場戰略位置，位居全球成長最快速市場─俄羅斯之隔壁，及鄰近全球最大市場─歐盟，目前列為該國優先吸引外資之產業順序為替代能源、資通訊產業、農業及食品加工業、運輸及物流業、自動機械等，2008年之外資總額為3,570萬美元，主要集中於金融、商業、房地產及建築業。

  我方感謝渠等詳細之介紹，並針對其內容詢問相較於其他東歐國家該國吸引外資之主要優勢為何，以及對目前金融風暴下經濟情勢之看法，渠回應稱該國與其他歐洲國家同樣承受金融危機所帶來影響之衝擊，烏國雖然未提供外商類似其他東歐國家之投資優惠措施，惟有具競爭力之薪資水準，人力資源素質高，擁有龐大之國內市場，便利進入俄羅斯及歐盟市場等優勢，且外人投資享有與本國投資相同之國民待遇。

3、羅馬尼亞

會晤布加列斯特市市長辦公室主任Mr. Catalin GROSU、特別顧問Mr. Ioan Emil Vasiliu 及國會議員Mr. Varujan Pambuccian
本年6月25日布加列斯特台貿中心賴主任於陪同布加列斯特市市長辦公室主任Mr. Catalin GROSU及特別顧問Mr. Ion Emil Vasiliu參訪我洽談會並向其介紹我廠商產品後，安排本局戴組長婉蓉與渠等進行工作午餐，同時邀請我在羅國投資有成之台商洪慶齡先生參加，G氏市長辦公室主任前係羅國大報社編輯，專門撰寫電子產業專欄，對羅國產業極為熟稔；而V氏顧問係前外交部官員曾任職於羅國駐馬來西亞、泰國、阿聯大公國大使館，雙方就下列問題交換意見：1、進一步增進雙邊貿易投資關係；2、簡化及便利我商赴羅簽證。

渠等深切瞭解我國資通訊產業在全球之優勢地位，爰盼吸引我此等產業廠商赴羅國投資，則詢問該國是否提供外資如減稅等各種優惠措施以吸引投資，渠等回應該國並未提供一般投資優惠，惟對於重大外來投資則會給予特別考量，再表示促進雙邊貿易投資關係，廠商赴訪考察之簽證手續便利與否扮演關鍵角色，東歐鄰近國家如匈牙利等均在我國設有代表處並具有核發簽證功能，對雙方業者商務旅行極有助益，例如本次本團原有37家廠商，其中即有部分團員因申辦該國簽證耗費時日而未能及時取得簽證而無法來訪，此實為雙方一大損失。渠等回應稱，簽證問題較為敏感須逐步慢慢解決，未來我團倘遭遇類似情況，願意以個案方式提供協助，惟未來2012年該國一旦加入申根簽證國家，相信此問題應可迎刃而解。另我在羅國投資有成之台商洪慶齡亦藉此機會向渠等推介正擬於該國東北部設立之環保科學工業園區計劃，查洪姓台商之核心事業為塑化製品及環保回收綠色產業，係獲羅國政府核准第一家從事回收保特瓶製成化纖之公司，並具相當成果，且已於本年4月成立東歐首座WEEE家電回收廠，近來已買下羅國東北部IASI一家國營事業廠並取得土地，擬利用其臨近羅國著名IASI大學之優勢，比照我新竹科學園區將其開發成為環保科學工業園區，洪商目前正與羅國政府洽談取得重大投資之優惠相關法律程序中，未來期盼吸引我國及國際大廠前來投資，惟據布加列斯特台貿中心初步評估，該IASI城距離首都布加列斯特遙遠，在目前無高速公路運輸情況下公路聯繫需時10小時以上，且該城亦非真正大學集中地，未來羅國之發展趨勢恐係朝臨近匈牙利之西部發展，因此該專案是否能成功仍尚待進一步觀察與評估。
4.保加利亞 

(1)拜會保加利亞商工總會
本年6月28日上午戴組長婉蓉率相關同仁拜會保加利亞商工總會由該會會長 Mr. Tsvetan SIMEONOV及副會長Mr. Georgi Stoev接見，戴組長婉蓉首先感謝S會長接見我團並對該會促進台保經貿合作、協助台灣廠商拓展保國市場的努力、及支持索菲亞台灣貿易中心的卓越貢獻，表達深度感謝。接著簡介本次我團來訪之目的，同時表示台保兩國產業結構互補，保國擁有豐富天然資源而我國在資通訊及其他高科技產業技術發達在全球具領先地位，雙方應可在此方面進行合作；該會已與外貿協會簽署合作協議，並於2007年組團訪問我國時與我中華民國國際經濟合作協會簽署合作協議，且訂於本年9月由國經協會組團訪問索非亞舉行第1屆台保經濟合作協會，此顯示雙方業界之互動漸趨頻繁，期盼未來該會仍繼續積極組團訪台參訪觀展及考察，多舉辦保國市場或投資說明會，以提升台保雙方瞭解。S會長回應稱非常贊同台保雙方產業基礎具互補性，經貿合作可協助保國產業發展，更可作為台灣進軍歐盟市場，互助互成；且歡迎我經貿主管單位擘劃並帶領開發中東歐新興市場的用意，竭誠歡迎我團參訪保國也對外貿協會索菲亞台灣貿易中心努力籌備，予以肯定，並承諾未來仍將盡力協助我國繼續組團參訪保國，俾為台保經貿合作奠定永續發展的基礎。由此次參團廠商產業背景及產品類別，保方相信將吸引保國相關產業及業者參與洽談，咸信成果將豐碩，建議雙方未來合作方向，除現行之組團觀展等方式外，似可延伸至策略聯盟(如銀行服務業、吸引台商投資或投資工業園區等)，並建議增列紡織業及家具業為台保雙方合作項目。
我方再表示，為促進雙邊貿易投資關係，廠商赴訪考察之簽證手續便利與否扮演關鍵角色，例如本次本團原有37家廠商，其中即有部分團員因申辦該國簽證耗費時日而未能及時取得簽證而無法來訪，爰建議保國在台設立經貿辦事處，以提升台保對話層級，以為雙邊經貿合作提供更多面性服務及便利簽證。S會長承諾將於適當時機轉達政府主管單位。

(2)拜會保加利亞經濟部中小企業局
本年6月28日戴組長婉蓉率相關同仁拜會保加利亞經濟部中小企業局，由於保國下星期將舉行大選，選舉後所有內閣相關之重要政府單位首長均將全部撤換，因此由代處長Mr. Vladimir  Minev接見，戴組長首先感謝M代處長接見並簡介本團來訪之目的及團員從事之產品項目，並提及本次本團原有37家廠商，其中即有部分團員因申辦該國簽證耗費時日而未能及時取得簽證而無法來訪，M代處長非常關切此議題並深入瞭解原委，戴組長則藉此機會建議保國在台設立經貿辦事處，以促進雙邊關係，渠表示歡迎，並承諾將轉達保國主管單位，適度反應此建議的必需性。渠並介紹該處主要任務為協助中小企業之發展，尤其對我企業在資通訊等科技產業之發展極為稱羨，我方表示中小企業占我國97%以上對我GDP貢獻卓著，政府極為關注中小企業之輔導且經驗豐富，我國並在APEC架構下舉辦多項中小企業活動，我非常樂意提供俄方相關經驗並歡迎保國中小企業發展局組團訪台觀摩台灣中小企業的發展經驗，及政府單位擘劃中小企業發展的機制。M代處長感謝我方提議並竭誠歡迎我繼續組團參訪保國，且承諾將盡力協助台保經貿合作。
本團拓銷成果輝煌，依據外貿協會對參團團員問卷調查，共計有347家外商前來洽談，洽談場次高達835場，現場成交金額約264萬美元，後續潛在商機達1,668萬美元，36家廠商對本團均感滿意（輸出入銀行不列入統計），除1家表示不願繼續參加本會類似活動外，其餘35家均表示願繼續參加該會辦理之類似貿易訪問團活動。
三、成果與建議
（一）加強政府及重要工商團體關係：
本局蔣副局長士煌、戴組長婉蓉、外貿協會陶副主任建國及多位訪問團幹部此行拜會赴訪各國政府及民間工商領袖，加強雙邊經貿關係。鑒於我國與該各國產業結構互補，合作互利互惠，因此拜會除重申雙邊經貿鞏固合作外，並對未來合作深具信心。透過邀請各國商業人士組團赴台參訪，或採購拓銷產品，以建立更緊密的貿易聯繫。此外，我國與中國大陸關係日趨密切緩和，可作為各國拓銷亞洲市場之跳板。
（二）高層領航團績效
          於上述4國所舉辦之貿易洽談會，當地廠商參與踴躍，當場成交金額總計約264萬美元，估計後續成交金額約1,700萬美元。    

(三）提高我國自有產品在俄羅斯知名度

為提高我國自有品牌於當地的形象及知名度，本年6月18日在莫斯科舉辦台灣精品發表會，由華碩(ASUS)、技嘉  (GIGABYTE)、微星(MSI)、全漢及宏達電(HTC)等五家獲得「台灣精品」及二十大國際品牌殊榮的資通訊及電子產業，向當地行銷通路商發表及分享台灣在科技界之豐碩成果及科技結晶，並藉此活動為台俄貿易帶來新機，更加促進雙邊貿易多元化之發展。

(四)結論與建議
     「2009年東歐高層領航貿易訪問團」拓銷成效斐然，團員對於本團拓銷成效皆感滿意，為使參團廠商達到良好接單效應，建議事項如下:

1、加強邀請潛在買主: 請參團廠商提供目標產業之範圍、充足之產品資訊及切入市場的方向，俾供外貿協會駐外單位邀請當地相關產品之潛在買主。另參團廠商亦須就外貿協會駐外單位提供之買主資料庫於出發前主動連繫買主，並對到訪國家之市場特性有所認識，知已知彼，將有助成交商機。

2、行程規劃: 請外貿協會安排貿易洽談會前預留半日，俾供參團廠商於抵達當地後，再次確認並邀請當地買主參加貿易洽談會，擴大商談機會。

附錄

2009年東歐高層領航團行程表

98年6月16日至7月2 日
	日期
	時間
	活動內容
	備註

	6/16(週二)
	23:15
	搭華航CI0061班機
	

	6/17(週三)
	06:50
	抵法蘭克福
	

	
	10:50
	搭機赴莫斯科LH3184   
	

	
	16:00
	抵莫斯科
	

	
	夜宿
	Radisson SAS Slavyanskaya Hotel

2, Ploschad Evropy,

Moscow, 121059, Russia

Tel: +7-495-941-8020

Fax:+7-495-941-8000   
	

	6/18(週四)
	10:00

/

10:30
	貿易洽談會暨台灣產品深耕俄羅斯市場活動

報到
	

	
	10:30

/

10:35
	開幕儀式
	

	
	10:35

   /

11:00
	來賓致詞
	

	
	11:00

   /

13:30
	台灣精選產品發表會
	

	
	13:30

   /

15:00
	茶點交流
	

	
	
	晚宴宴請俄外交部經貿司司長、副司長及負責OECD業務官員
	

	6/19(週五)
	
	拜會俄羅斯商工總會
	

	
	
	駐俄羅斯陳代表晚宴
	

	6/20(週六)
	16:45
	前往烏克蘭，搭乘VV-0408
	飛行時間1小45分

	
	17:30
	抵基輔
	

	
	夜宿
	Rus Hotel

4 Hospitalna Str. Kiev 01601

Ukraine
Tel: +380-44-256-4000
Fax:+380-44-289-4396   
	

	6/21(週日)
	09:00
	基輔台貿中心蕭主任正宗向貿訪團全體團員報告烏克蘭最新政經情勢與市場現況
(恭請副局長列席指導)
	

	
	10:15
	市場考察
	

	6/22(週一)
	10:00
	拜會烏克蘭商工總會(UCCI)副會長Mr. Viktor P. YANOVSKY
	

	
	11:30


	視察基輔貿易洽談會
	

	
	14:30
	拜會烏克蘭投資推廣機構 InvestUkraine局長Mr. Ihor NIKOLAIKO
	

	6/23(週二)
	
	團員廠商進行後續洽談


	

	6/24(週三)
	17:05
	赴羅馬尼亞( 布加勒斯特)，搭乘德航LH-3231 赴慕尼黑 
	 

	
	18:30
	抵慕尼黑
	

	
	21:15
	搭乘德航LH-3424 赴布加勒斯特
	

	
	01:10
	抵布加勒斯特
	

	
	夜宿
	InterContinental Hotel

4 Nicolane Balcescu Blvd.

Bucharest, 010051 Romania 
Tel: +40-21-310-2020
Fax:+40-21-312-0486   
	

	6/25(週四)
	10:00
	貿易洽談會
	

	6/26(週五)
	
	後續洽談
	

	6/27(週六)
	
	市場考察
	

	6/28(週日)
	08:00

/   20:00
	從布加勒斯特搭車赴保加利亞（索非亞），車程約6小時


	

	
	夜宿
	Kempinski Hotel Zografski Sofia
100, James Bourchier Blvd. 1407

Sofia Bulgaria

Tel: +359-2-969-2222
Fax:+359-2-969-2223   
	

	6/29(週一)
	10:00
	貿易洽談會
	

	6/30(週二)
	
	後續洽談
	

	7/1(週三)
	11:20
	返台北CI 062(由法蘭克福起飛)
	

	7/2(週四)
	06:25
	抵台
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2009年6月18日莫斯科-台灣精選產品發表會現場
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2009年6月21日基輔台貿中心蕭主任向團員簡報烏克蘭市場現況
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2009年6月25日戴組長與在羅馬尼亞投資台商洪慶齡進行洽談。
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2009年6月29日保加利亞貿易洽談會現場
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