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報告摘要

LNG 產業衍然已為賣方市場，短期甚或長期來看將持續維持賣方市場之局面。在新開發計畫未完成以及現有計畫供應短缺未改善前，國際LNG市場將呈現搶購現象，價格將創空前紀錄. 因此對能源進口國日本、韓國、台灣而言實為一大危機。 

LNG 產業向以買賣雙方互信、互助之長期伙伴關係獨具一格，尤其因75%LNG交易均在東北亞，因此亞洲文化亦融入 產業，然隨著凡事均以利益優先考量之美國公司加入市場，造成市場產生相當大之負面衝擊，所謂傳統合約倏款面臨極大挑戰；對傳統進口國家而言，其情勢更是嚴峻︰除要接受新競爭倏款之挑戰，亦同時被原有合約倏款約束；原有產業界所尊重之友好買賣情誼面臨考驗。取而代之是買方間之競爭與比較、以及買賣方間之利益衝突；買方為鞏固氣源致相互猜測等等，市場氣氛已是詭譎而多變化。

本屆中東油氣會議由卡達輪值主辦，其會議議程以中東各產油氣國之開發生產為主軸。LNG因其是受重視之角色，亦演變為國際各油氣會議之熱門議題。應邀於第16屆中東油氣會議LNG Session專題報告，主要參與者均為中東油氣大國，主辦單位希能由亞洲buyer針對目前市場提出之買方之看法。由於近來LNG市場買賣雙方對供需看法分岐，在LNG供應及市場價格訂定佔舉足輕重地位之卡達，其未來策略影響市場走向甚巨。在卡達確定其下一步前，讓buyers有機會藉專題報告說出對市場之期待，有助釐清賣方對買方之了解 

「參加第16屆中東油氣會議並專題報告- Views on LNG Market  Who’s Right」
              出國報告
壹、行程 

97.04.06    台北–曼谷-多哈       啟程
97.04.07-08  多铪          參加會議專題報告

97.04-09-04.10 多哈-曼谷-台北   返程  

貳、議題簡介  

1、 中東油氣會議由卡達輪值主辦，其會議議程以中東各產油氣國之開發生產為主軸。LNG因其是受重視之角色，亦演變為國際各油氣會議之熱門議題。應邀於第16屆中東油氣會議LNG Session專題報告，主要參與者均為中東油氣大國，主辦單位希能由亞洲buyer針對目前市場提出之買方之看法。由於近來LNG市場買賣雙方對供需看法分岐，在LNG供應及市場價格訂定佔舉足輕重地位之卡達，其未來策略影響市場走向甚巨。在卡達確定其下一步前，讓buyers有機會藉專題報告說出對市場之期待，有助釐清賣方對買方之了解。

2、 相關重點專題報告摘述如下：

 (一)Kuwait wants ‘fair’ price

科威特要求卡達提供合理價格

Kuwait Petroleum Co managing director Abdullatif Al-Houti表示將自卡達進口LNG以供應其發電所需燃料，然科威特尚在等候卡達降低其天然氣價格。Al-Houti表示雙方仍在協商價格，科威特要求卡達提供合理價格
科威特擬進口LNG，氣源仍以世界LNG最大出口國卡達為主要協商對象，因為卡達為唯一有「剩產」的國家。科威特需要天然氣供電廠運轉直到新的A1 Zour煉油廠完工供應燃油。

(二)Kuwait 民營之獨立石油公司Kuwait Energy Co   之Managing Director Ms Sara Akbar在本屆研討會演講報告指出該公司目前正在伊拉克進行一個氣源開發計劃，Ms Sara Akbar 表示該公司已簽署了合作綱要將致力開發多項計畫。國際上目前有
超過100家公司登記競爭油田的開發服務契約以協助開發伊拉克油品的蘊藏(世界第三大)。

(三)Gulf Co-operation Council (GCC)表示該等國家因能源需求快速成長而正面臨供應短缺窘況

BP的總裁(中東&南亞)Steve Peacock於其演講專題中表示GCC國家中快速經濟成長的地區正面臨「假象」能源短缺。Peacock表示，在這區域所面臨之問題其實和其他饒富天然資源的國家一樣，即油氣蘊藏之開發速度遠不及需求成長，因此造成供給短缺之現象。

GCC區域之油氣開發難度與成本均將更高。這種史無前例的需求成長倒致供給面之失衡，將衝擊灣區國家之經濟開發計畫。尤其用以降低溫室氣體及發電用之天然氣短缺影響更大。縮小供需差距之為一法則 仍是當地政府應積極與國際油公司合作，密切結合資金與技術方能解決供需失衡之問題。

Peacock另表示，“國際原油公司如BP已開發於油氣田激產(enhanced oil recovery)同時capture二氧化碳與儲存技術； BP亦於Abu Dhabi進行燃氫( hydrogen fired)電廠發展。全球規模最大 carbon capture project係由BP於阿爾及利亞興建。該計畫所儲存之 CO2係用來再注入sandstone reservoir.。

(四)Globalising LNG can contain price volatility: LNG全球化 可涵概價格之全球化

ConocoPhillips Qatar總經理Mike Stice演講表示LNG市場價格變動應可納入LNG之全球化，其原因為：當全球化一項商品，可以有許多不同方式處理各種環境變化。因此當大家都在強調LNG之全球化時，自然不應排除價格之區域性變化。

歷史資料顯示，氣價遠比油價變動大。當要訂定產品價格時 應學習預測價格之變動而非忽略它。

天然氣是未來最重要能源，在美國、歐洲、亞洲建燃煤廠或核能電廠的速度不足以跟上電力需求，因此最好的選擇仍是具價格競爭性的燃氣電廠。另外因對碳稅之課徵，燃氣電廠之充份運轉將會是最佳替代方案。在進一步考慮環保及經濟效益，增建新燃氣電廠仍是勢在必行。

ConocoPhillips正積極與QP和Mitsui參與興建Qatargas-Ⅲ 超大產能計畫 。Qatargas train 6有世界上最大的LNG產量(年產量7.8mn噸)。雖然LNG需求在歐、亞迅速成長，美國市場對LNG供應商與亞洲顧客俱備供需調節之功能。ConocoPhillips與Qatar Petroleum & ExxonMobil共同建造位美國德州Louisiana邊境Golden Pass LNG接收站。 Golden Pass terminal是用來接收自Qatargas-Ⅲ & RasGas-Ⅲ 出產的LNG。該接收站是進入美國市場的極佳地點，LNG可進入德州與Louisiana供應工業用戶及夏季生產電力。它也連接州與州之間管線以提供美國季節性市場。
參、專題報告 

本次以買方身份在卡達—全世界第大LNG出口國進行專題報告，要能暢所欲言買方對目前市場之看法，要對賣方有所批判確實是一大挑戰。惟因感買賣雙方對市場交易條件看法十分分歧，有必要藉某些國際場合讓產業知道傳統東北亞買主的不滿與質疑。本次以Views on LNG Market, Who’s Right 為題。提供予大會之摘要英文原稿如下︰ 

The traditional LNG buyers in East Asia have struggled for securing LNG supply since year 2005 resulting from the production shortfall from existing projects, the delay of new projects and the rapid growth of demand in respective markets. The booming of building receiving terminals in Atlantic Basin has made the situation of the tightness of LNG supply even worse. The market atmosphere in the past two years has been created as “seller’s market” that truly affected buyers’ behavior to panic. Many of the westbound cargoes go east that have changed the rules in many aspects. In the end, the relation tied up in the LNG market is “price”. The relationship among buyers and sellers is no more that valuable.

The LNG market has been changing year-by-year, if not day-by-day. As one of the traditional Asian buyers, we have sensed that the market has started to show the sign of moving toward the more “buyer-friendly” direction. It might be too early to be relaxed or “joyful”. But we are no more afraid of the tightness of LNG supply. Is this just a temporary phenomenon or the spring to buyers is coming back again?

In all kinds of aspects, East Asian market is still the higher value market. The buyers out there are the most reliable partners. At this stage, we do not expect the buyer’s market. But the showing of more volume divertible to Asia is enough for buyers to survive. We strongly believe our turn will be back soon. 

Never expect sellers will share our views. However, the market belongs to the one who well prepares the changes. Let’s wait and see the transformation.

LNG 產業衍然已為賣方市場，短期甚或長期來看將持續維持賣方市場之局面。在新開發計畫未完成以及現有計畫供應短缺未改善前，國際LNG市場將呈現搶購現象，價格將創空前紀錄. 因此對能源進口國日本、韓國、台灣而言實為一大危機。 

LNG 產業向以買賣雙方互信、互助之長期伙伴關係獨具一格，尤其因75%LNG交易均在東北亞，因此亞洲文化亦融入 產業，然隨著凡事均以利益優先考量之美國公司加入市場，造成市場產生相當大之負面衝擊，所謂傳統合約倏款面臨極大挑戰；對傳統進口國家而言，其情勢更是嚴峻︰除要接受新競爭倏款之挑戰，亦同時被原有合約倏款約束；原有產業界所尊重之友好買賣情誼面臨考驗。取而代之是買方間之競爭與比較、以及買賣方間之利益衝突；買方為鞏固氣源致相互猜測等等，市場氣氛已是詭譎而多變化。 

傳統LNG進口公司對目前市場之動盪非常無可奈何，望著全世界各角落一個接著一個的LNG接收站被推展動著，不知LNG 明日貨源在那裡？而LNG之新興目標市場已不再以東北亞為主，加上中國、印度及東南亞新進口計畫----- 氣源在哪裡？又要付出多高代價？值得所有LNG Players 進一步深思。

肆、結論與建議

一、本公司LNG合約之執行靈活度及與日韓業者間日漸密切合作，在LNG 界廣為人知；然時值國際能源供應極度吃緊之際，任一買者之採買量均遠超過本公司，台灣進口者對市場變動之看法如何，藉受邀於國際會議司發表報告，有助與供應商資訊交換。
3、 本公司近來數次受邀於國際會議發表報告，已漸受國際LNG市場注意，獲與會者正面回應，亦替買方傳遞相關信息與賣方，有助提高本公司於LNG產業界之能見度。

三、此次亦藉參加MPGC會議繼續與Ras gas針對未來可能之長約方案進行意見溝通。
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