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出國類別：洽辦業務

出國地區：泰國
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內容摘要：
1、 日本國內自產花卉，受到高齡化影響栽培農家減少與規模縮小，以及石油價格高騰影響加溫成本，整體切花出荷量減少，故日本國內自產花卉逐年銳減依賴輸入進口將會持續增加。因此自泰國持續評估引進石斛蘭及萬代蘭等切花至日本市場，應有發展潛力與空間。
2、 實地瞭解產地推出許多高品質符合消費者需求之石斛蘭、萬代蘭、MOKARA及熱帶花卉等新品種之切花或盆花。目標在於與其他供應廠家結合並建立良好關係，首先供應者要保証有品質好且新鮮切花供應，可作為本公司與台灣花卉業者參考。
3、 石斛蘭生產供應廠家LEE & U CO., LTD花卉公司，以花束出口歐洲法國，3支切花與兩片葉片一束，花色可應客戶消費者需求調整變化，25 束裝一箱，5小箱裝一大箱。另單朵花包裝應業務通路需求，以200朵裝一包，60包裝一大箱約50公斤。可作為分公司引進拓展日本市場花卉產業配合之參考。

4、 與生產供應廠家業務洽商結果，實際瞭解產地現況與市場供需及成本價格變化，及航空配運費用成本，以及成本高漲衝擊如何因應之道等，並即時連繫供應廠家提供報價供參評估引進日本市場。
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1. 緣由及目的

為邁向二十一世紀之經營挑戰與強化日本分公司貨源來源之經營策略，並為加強拓展進銷日本市場主力產品泰國石斛蘭等花卉業務，並至泰國石斛蘭等蘭花花卉產地實地察看，作為大量進銷業務之準備及合作產銷事宜。
花卉在已開發之先進國家是其民生必需品，有相當大的市場消費額且是國家邁向先進文明的重要指標。2007年日本農林水產省大臣官房統計部花卉流通統計資料，日本蘭花切花2007年銷售數量約143百萬支、金額約日幣140億，其中石斛蘭最高年銷售數量約89百萬支、金額約日幣42億，其次為虎頭蘭及文心蘭，而石斛蘭切花之中國外輸入年銷售數量約77百萬支、金額約日幣35億，佔約83.3%(第一位)，絕大多來自泰國且逐年有成長之趨勢。

日本分公司為積極尋找貨源，擬藉本次至泰國石斛蘭產地實地參訪，瞭解生產現況及採後包裝保鮮運輸等過程，並拜訪U.G.ORCHID, LEE&U及GGD TRADING等花卉生產供應公司，進一步洽商石斛蘭切花銷日業務，並實地瞭解該等公司經營現況、可供貨數量、品質情況，及出口包裝等營運業務事宜。
並深入探討其創意理念及營運模式，作為未來規劃開發貨源拓展市場之參考，除有助於提升貨源及利於日後規劃經營外，更強化公司產品線與市場之競爭力。另密切注意其產品品質如何確保，希望實地瞭解其栽培、採後處理包裝裝箱及運輸保鮮等過程，俾利分公司進口日本市場之參考與準備。
本案洽商拜訪等事宜，除確立強化日本市場石斛蘭貨源進銷據點外，並與供應廠商建立良好之合作關係，以積極拓展台灣國內花卉產品進銷日本市場外，並積極開發其他國外貨源以增加盈收。

貳、行程及工作日誌
	日期
	行程
	工作摘要

	97.2.21
	東京-台北-曼谷
	啟程赴泰國

	97.2.22-24
	曼谷
	一、拜訪U.G.ORCHID公司並至石斛蘭切花栽培生產現場參觀洽商出口進銷日本市場事宜及參觀曼谷花市場與花店
二、拜訪LEE &U公司並至石斛蘭切花栽培生產現場參觀洽商出口進銷日本市場事宜

三、拜訪GGD TRADING公司並至石斛蘭切花栽培生產現場參觀洽商出口進銷日本市場事宜
四、參觀THE ROSE GARDEN COUNTRY RESORT 

	97.2.25
	曼谷-台北-東京
	返回日本


參、石斛蘭花卉考察與洽商業務內容摘要
1、 日本花卉市場及石斛蘭等蘭花輸入情況日本花卉市場注重商品品牌、高品質與服務。由於日本市場新年期間、三月掃墓、五月黃金週和母親節、八月中元節與十二月聖誕節等為花卉需求旺季。花卉在已開發之先進國家是其民生必需品，有相當大的市場消費額且是國家邁向先進文明的重要指標。2007年家計調查平均一家庭切花消費年平均日幣1萬零159円，折合新台幣約3,048元，比上年增加0.4%。
日本切花花卉依農林水產省大臣官房統計部平成十九年(2007年)花卉缷売市場調查結果(本年度調查市場家數122家較上年減少11家)，切花類缷売価額2,871億円、鉢物類877億円及花壇用苗物類219億円，輸入狀況調查統計進口額其中切花類輸入額約日幣259億円佔比最高，主要為蘭花類60.7億円(其中石斛蘭輸入35億円最高)及菊花60.8億円，其次為康乃馨及玫瑰。切花主要進口國排行榜依序為馬來西亞、哥倫比亞、泰國、韓國、台灣、荷蘭、紐西蘭、中國大陸及澳大利亞等。

     依據日本關東農政局生產經營流通部月間情報NO.26資料，蘭類(生鮮) 2007年12月當月輸入量647t、輸入價額6.43億円，主要輸入國佔比為泰國72%、台灣17%，及馬來西亞7%，貿易統計資料2007年12月止輸入量6,375t、輸入價額68.19億円。2007年全年石斛蘭輸入植物檢疫檢查數量12,564萬支，主要輸入國佔比為泰國94%，及馬來西亞4%等，文心蘭輸入植物檢疫檢查數量2,304萬支，主要輸入國佔比為台灣90%，及馬來西亞8%等，虎頭蘭輸入植物檢疫檢查數量1,942千支，主要輸入國佔比為紐西蘭98%。
日本石斛蘭國內自產，在沖繩有200公頃由日本政府資助的石斛蘭溫室生產外，絕大部份自泰國進口且國內自產花卉，受到高齡化影響栽培農家減少與規模縮小，以及石油價格高騰影響加溫成本，整體切花出荷量減少1億400萬枝減少2%，其中康乃馨減少8%及玫瑰減少6%，故日本國內自產花卉逐年銳減依賴輸入進口將會持續增加。
二、泰國蘭花生產與市場概況
       泰國位於熱帶亞洲的中樞，且是喜馬拉雅山之延伸，自然環境優異孕育許多森林及蘭花種類如石斛蘭及萬代蘭等，隨著西方人引進蘭花之栽培技術與原產於拉丁美洲之蘭花原生種等雜交育種。泰國農業大學(Kasetsart University) Rapee Sagarik 教授奠定了蘭花產業之基礎及實力，因此被譽為泰國蘭花之父。從1967年開始有石斛蘭切花產業以來迄今四十餘年發展，除石斛蘭(Dendrobium hybrids)外，更擴展至萬代蘭、嘉得利亞蘭、文心蘭等，生產除切花外，更擴展至盆花及苗株之專業生產。目前泰國為全世界最大蘭花花卉出口國之一及世界上最主要的蘭花產區，主要輸出種類為石斛蘭及萬代蘭。
泰國全國蘭花種植面積約2,240公頃，蘭花產量一半以上都供應國際市場尤其是外銷日本及歐洲意大利、德國及法國等，切花生產地集中在距離曼谷200公里的範圍之內，以確保出口時蘭花切花之新鮮度。2005年泰國花卉出口總額是8,800萬美元，其中蘭花(包括切花與盆花)的出口額為7,410萬美元，其預估到2,010年時出口額將達為1.5億美元，因此蘭花在泰國花卉出口銷售中占有舉足輕重的地位。
       泰國目前出口石斛蘭品種非常多，較普遍如紅色SONIA、DARK SONIA、ANNA，深紅RED BULL，淺粉紅SAKURA、MISS TEEN，粉紫CALIPSO，紛線條CANDY STRIKE，白色PURE WHITE 4N 或5N，綠花紅心BURANA JADE及綠花BURANA GREEN等。因石斛蘭切花出口至歐洲及日本絕大部份，均以遠距離空運運輸為主，近年亦受油價高漲運輸費用攀升衝擊，因此深入瞭解其配運保鮮過程與運輸成本極為重要。
三、參訪石斛蘭供應廠商與生產現場
       拜訪石斛蘭生產供應廠家U.G. ORCHID CO., LTD.花卉公司，雙方對石斛蘭切花進銷日本花卉市場交換意見，因為該公司已有進銷日本花卉市場，會後參觀曼谷花卉門市店、批發店及其切花採後包裝處理作業與該公司生產栽培現場與切花保鮮過程情況。
該公司專業從事生產高品質石斛蘭切花已超過15年，目前也從事銷售業務並出口日本、台灣、香港及中國大陸，擁有自有農場生產栽培溫室專業生產及契約花農收購切花。其出口包裝小箱50支裝一箱，較短之M size 100支裝一箱，每四箱打成一捆包以節省航空運費。
       拜訪石斛蘭生產供應廠家LEE & U CO., LTD.花卉公司，雙方對石斛蘭切花進銷日本花卉市場交換意見，因為該公司亦有進銷日本花卉市場，會後參觀其切花採後包裝處理作業與視察該公司生產栽培現場與切花保鮮過程情況。

該公司成立於1989年，專業從事生產高品質石斛蘭等切花已將近20年，擁有先進石斛蘭切花包裝場與燻蒸設備，員工50名，專業出口切花至日本、新加坡、香港、中東及歐洲。目前該公司以花束出口歐洲法國，3支切花與兩片葉片一束，花色可應客戶消費者需求調整變化，25 束裝一箱，5小箱裝一大箱，出口日本包裝可改20束裝一箱，5小箱裝一大箱。另單朵花包裝應業務通路需求，以200朵裝一包，60包裝一大箱約50公斤。其出口包裝小箱50支裝一箱，每五箱裝成一大箱，較短之M size 100支裝一箱，每四箱裝成一大箱，以節省航空運費。
       拜訪石斛蘭生產供應廠家G.G.D. TRADING (Thailand) CO., LTD.花卉公司，雙方對石斛蘭切花進銷日本花卉市場交換意見，因為該公司亦有進銷石斛蘭及萬代蘭於日本花卉市場，會後參觀其切花採後包裝處理作業與視察該公司生產栽培現場與切花保鮮過程情況。

該公司成立於1980年，專業從事生產高品質石斛蘭等切花已將近30年，擁有先進石斛蘭切花包裝場與燻蒸設備，員工100-500名，專業出口切花至美國、新加坡、香港、中東、歐洲及非洲等。該公司出口除蘭花切花外，亦出口蘭苗及熱帶植物，該公司選用石斛蘭品種，紅花以DARK SONIA，白花以WHITE 5N花瓣較厚品質較佳品種。
肆、結論與建議

 一、日本國內自產花卉，受到高齡化影響栽培農家減少與規模縮小，以及石油價格高騰影響加溫成本，整體切花出荷量減少，故日本國內自產花卉逐年銳減依賴輸入進口將會持續增加。因此自泰國持續評估引進石斛蘭及萬代蘭等切花至日本市場，應有發展潛力與空間。
  二、實地瞭解產地推出許多高品質符合消費者需求之石斛蘭、萬代蘭、MOKARA熱帶花卉等新品種之切花或盆花。目標在於與其他供應廠家結合並建立良好關係，首先供應者要保証有品質好且新鮮切花供應，可作為本公司與台灣花卉業者參考。
三、石斛蘭生產供應廠家LEE & U CO., LTD花卉公司，以花束出口歐洲法國，3支切花與兩片葉片一束，花色可應客戶消費者需求調整變化，25 束裝一箱，5小箱裝一大箱，出口日本包裝可改20束裝一箱，5小箱裝一大箱。另單朵花包裝應業務通路需求，以200朵裝一包，60包裝一大箱約50公斤。其出口包裝小箱50支裝一箱，每五箱裝成一大箱，較短之M size 100支裝一箱，每四箱裝成一大箱，以節省航空運費。可作為分公司引進拓展日本市場花卉產業配合之參考。
四、與生產供應廠家業務洽商結果，實際瞭解產地現況與市場供需及成本價格變化，及航空配運費用成本，以及成本高漲衝擊如何因應之道等，並即時連繫供應廠家提供報價供參評估引進日本市場。
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