出國報告（出國類別：考察）

參加2007年日本東京巨蛋蘭展暨售後服務出國報告

 服務機關：
台灣糖業股份有限公司

 姓名職稱：

   蘇建元   精農事業部     副執行長

   陳黎珍   精農事業部     組長

   陳全忠   精農事業部     場長

   黃怡文   精農事業部     技師

派赴國家：
日本
出國期間：
民國96年2月20日至2月27日
報告日期：
民國96年4月01日
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壹、緣由及目的

為瞭解日本市場有關蝴蝶蘭發展現況，拜訪客戶充份表達對日本市場重視之意，除了強化合作與信任關係之外，並洽日本當地通路商及蝴蝶蘭生產業者，實地評估各生產與銷售環結，做為後續投資建立蘭園或出口蝴蝶蘭苗建立合作基礎，其次為增加台糖蝴蝶蘭之國際知名度，安排具潛力之開花株參賽，以期獲致獎項殊榮。並推銷分生苗新產品、拓展新訂單。因此基於上述原因遂有本次前往日本東京之參展及售後服務計劃。

貳、人員名單及行程摘要

一、出國人員名單

	服 務 機 關
	職    稱
	姓  名

	精農事業部
	副執行長
	蘇建元

	精農事業部
	組長
	陳黎珍

	精農事業部
	場長
	陳全忠

	精農事業部
	技 術 師
	黃怡文


二、考察行程摘要

	到達地點
	詳  細  工  作  內  容

	2/20

台北至名古屋
	啟程赴日,赴suzumoto株式會社籌備參展事宜

	2/21

名古屋
	赴suzumoto株式會社籌備參展事宜,及拜訪八木園藝客戶

	2/22

東京
	東京蘭展苗株參賽事宜

	2/23

東京
	拜訪矢作蘭園

	2/24

東京
	參觀東京蘭展

	2/25

東京
	拜訪茂木會社

	2/26

名古屋
	拜訪okida會社

	2/27

名古屋
	返國


參、考察業務紀實

一、2/20 至本公司比賽苗株代催花之客戶suzumoto株式會社後,立即進行花梗固定及雕花等之比賽籌備事宜。由於有些植株之開花狀況未臻理想,故僅挑選九盆開花株送往東京蘭展會場進行比賽.

二、2/21 至僅購買本公司amabilis栽種之八木園藝客戶處拜訪,此位客位可謂係本公司最忠誠的客戶。其對南靖場出貨之amabilis品質相當滿意,抽雙梗之比例極高,可為其獲致利潤。故年訂購量擬再增加五千株左右。

三、2/22 至東京蘭展會場進行參展苗株之報名相關手續。

四、2/23 上午至矢作蘭園拜訪:該客戶表示市場對於K45352(紅珍珠)之風評極佳,可望接獲固定訂單，故每月增訂600株大苗。另對H93601(white with brush)極具興趣,希望能持續供應。並反應黃葉之情況依舊嚴重，希望本公司能即時改善。

   下午趕赴會場等待蘭展結果，得知〃Taisuco Glory〃獲得其他花色之分組類冠軍,立即通知執行長此一佳音。頃於東京公出之董事長亦特別撥冗至會場參觀，並慰問工作人員。

五、2/24參觀東京蘭展:每年於巨蛋舉辦的東京蘭展係為世界首屈一指的蘭展。日人展現其縝密之思惟模式，集結各方之力量，其參展苗株之水準，展場佈置之美侖美奐，令人嘆為觀止。本次參加國共25國，展出株數約十萬株,範圍涵蓋洋蘭、東洋蘭、日本蘭。入場參觀人數約45萬人，為蘭界人士每年必定參與之盛會。本公司能在此重量級之蘭展中獲得殊榮，實為世界蘭界對於台糖蝴蝶蘭品種及品質之最大肯定。

六、2/25 至茂木蘭園拜訪: amabilis畸形花之比例已逐漸下降，惟催花時黃葉之情況依舊嚴重，該客戶並笑稱此為〃台糖病氣〃。認為係因栽種於石棉瓦植床之故，希望植床轉換成鐵絲網後能大幅改善此一情況。其目前自台林公司每月進口3000-4000株之V3 3.8吋或4吋盆 ,品質尚為滿意,並無紙質化之狀況,三株賣價可達12000-15000日圓。亦對本公司Virus Free之V3甚為期待。並希望本公司能針對與amabilis交配過之品系及大型粉色花多為著墨，其對於k42305之評價頗佳,今後每月將訂購500株。另對於pioneer及eros亦具好評。此次台灣蘭展來訪時並自親本室挑選H92304(P、Taisuco CarolxDtps.I-Hsin Lucky Girl)，希望本事業部可製作成分生苗，初期訂單為每月1000株。

七、2/26 拜訪okida有限會社:此位客戶每年約於四月及十月各購買一次中苗，數量為八千至一萬株左右。原可接受實生苗,惟本次拜訪時亦明確表示，其今後購苗僅接受分生苗。並計畫增購大苗,以增加溫室之迴轉率。經本次拜訪瞭解其需求，再提供其分生苗選擇後,已下9050株之訂單，預定4月10日出貨。其表示前出貨之分生苗A91803開出三種類型之花朵,甚感疑惑。已為其說明目前分生苗製作流程與過去之差別處，期能改善客戶對於本公司生產品質之不信任感。另該客戶亦表示本公司出品之苗株在催花階段常出現下位葉黃化之狀況,期能立即改善。

八、2/27 返國

肆、心得及建議事項
   本公司連續兩年在東京國際蘭展得獎。今年本公司的黃色蝶蘭－「台糖榮耀」被大會評選為「其他花色類組」的第一名，另小紅蝶蘭的「紅珍珠」則獲頒銅牌獎，再度擦亮台灣蝴蝶蘭王國的美譽。
   每年東京國際蘭展是蘭花界的盛事，本公司這兩年也都前往參賽，去年就以史塔基蝴蝶蘭艷冠群芳，並榮獲蝴蝶蘭組的首獎及個體審核株銅牌獎，今年再以「台糖榮耀」與「紅珍珠」獲得大賞。
   其中紅、白雙色的蝴蝶蘭是國際蘭展與市場需求的主流，而黃色蝶蘭礙於本身遺傳特性，花徑小、花數少，其花瓣又帶有斑點，諸多缺失一直不為大眾市場所青睞。
   此次本公司大膽以黃花競逐，除驗證台糖蘭花技術已可改善上述所有缺點外，獲獎的「台糖榮耀」同時也因花芽具有逆春化為側芽的特性，且側芽亦已成熟，與主苗株同時抽梗，金花朵朵盛開，讓「台糖榮耀」驚艷全場。
   另一同樣也在今年東京國際蘭展大放異彩的「紅珍珠」，則屬於小紅花。該花在六年前開始在本公司育種，去年外銷日本，企圖在日人普遍鍾愛白色蝴蝶蘭的環境中，打開另一商機。
   目前本公司蘭花已是國際公認的上等品種，未來營運重心除仍應致力於穩定的美、加市場外，連續兩年在東京蘭展獲獎，對於外銷日本也將會有很大的助益，因此將得獎品系早日量產是目前當急之務。
