出國報告（出國類別：其他 ）

赴大陸考察推動推廣教育市場

 服務機關：國立雲林科技大學企管系
姓名職稱：鍾從定 副教授
派赴國家：中國

報告日期：96/02/16

出國時間：95/10/27- 95/11/03

摘要
    為開拓本校學分班與非學分班在大陸市場，學習與瞭解大陸推廣教育市場的結構與需求，台商及大陸企業內訓需求，拜訪台商及北京、上海地區相關大學，希望未來以合作方式，開展在大陸各種課程。北京地區拜訪人民大學、聯合大學，上海地區拜訪上海財經大學、立德會計學院、蘇州大學及相關企業，達成初步合作構想及合作方式。

目的
1. 開拓及推動本校推廣教育大陸市場。

2. 增進本中心與大陸台商，學校及企業互動。

3. 學習與瞭解大陸推廣教育市場與企業需求。

過程
10月27日  台北－香港－北京

10月28日  與北京台商座談，拜會台資企業

10月29日  拜會北京人民大學商學院

10月30日  拜會聯合大學管理學院，中小企業中心

10月31日  北京－上海

11月01日  拜會上海財金大學、立德會計學院

11月02日  拜會蘇州大學管理學院
11月03日  上海－香港－台北

心得
1. 北京聯合大學管理學院設有中小企業中心，為北京市中小企業的聯絡與訓練中心，是未來可以合作的對象。
2. 大陸推廣教育市場競爭激烈，有外國大學及教育機構，大陸本土企管教育訓練機構等，必須針對需求做好課程設計。

3. 台商面對日益競爭，變化迅速的大陸市場，對教育訓練需求甚高。

4. 大陸高等教育機構對與台灣在推廣教育（成人教育）的合作興趣不如在其他領域的合作，恐怕台灣機構分食大陸市場。

5. 大陸推廣教育市場對管理類課程需求仍大，以台灣管理教育的經驗與進步，在大陸仍有號召力

建議
1. 推廣教育在大陸有發展空間，但須具特色的課程設計，及選擇合作夥伴。

2. 大陸企業對教育訓練投資不一，私人企業除跨國企業外，大陸本土企業需視領導人觀念而定，國營企業需配合國家發展政策。

3. 除沿海城市外，亦可往內陸城市拓展，並收到「先進者優勢效果」。

4. 至大陸推展推廣教育需先對校內老師提出配套措施，課長設計需有彈性。
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