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參加原油銷售會議

並視察OAI/OHI公司業務出國報告

一、前  言

Corocoro油田位於委內瑞拉帕里亞海灣（Gulf of Paria）澳里諾科河（Orinoco River）河口，千里達（Trinidad）西邊35英哩處西帕里亞礦區內，於1999年發現油氣，2002年完成蘊藏量評估，第一期開發計畫於2003年4月8日獲得各合作公司核准實施，本礦區原有合作集團之成員及權益比為ConocoPhillips （COP）50%、ENI 40%、OPIC 10%，由於Corocoro油田屬於大油田，依委內瑞拉國家規定該國有權取得開發油田1%～35%之權益，目前權益比為COP 32.5%、 CVP（Corporacion Venezolana del petroleo S.A.）35%、ENI 26%、OPIC 6.5%。COP公司於94年6月23日電傳通知本公司派員參加8月30日在美國休士頓COP公司會議室召開之Corocoro油田原油銷售會議，主要議題為：委內瑞拉近況、Corocoro油田開發計畫進度、長期原油標售方式、油價計算公式、與委國國營油公司協商及未來展望。

Corocoro油田原油銷售會議參加人員：

OPIC：林顧問又新、洪鼎基

ENI：Benedetto L’Abbtate

COP：Rafael Sanchez、 Bobby Morehead、Matt Taylor、Jon Weichbrodt、Ronald Sanchez

地點：美國休士頓ConocoPhillips公司會議室

二、經營人報告

(一)委內瑞拉國民生產毛額今年(2005年)成長8%，而通貨膨漲也高達15%，目前幣值仍維持1美元兌換2,150委幣(Bolivar)，2005年11月將舉行國會選舉，執政黨似乎仍將繼續掌權。

(二)委內瑞拉石油工業之近況
委國國營油公司(CVP)將於中國大陸設立辦事處，以處理原油銷往大陸之業務，預期銷量可由去年2,500萬桶，提高至今年1億1千萬桶。委國已宣佈一項6年計畫，其間將投資440億美元，私人企業投資佔18%，可將原油產量提高至日產580萬桶，同時興建3座煉油廠，每日煉油量可達50萬桶，為配合環保需求，委國已將含鉛汽油全部轉換成無鉛汽油。

(三)Corocoro 油田開發計畫於2005年已獲政府核准實施，由於鋼價上漲，造成2005年預算不符實際行情，經調整後，3月已獲各合作公司同意。

(四)外海原油儲槽(FSO)已在韓國造船廠建造完成，依據計畫於2005年第4季運到礦區。

(五)井口生產平台依進度建造中，預計2005年第4季完工。

(六)及時簽妥鑽機合約，鑽機於2006年1月可以到井位，展開鑽井作業。

(七)依開發計畫設計，本礦區2008年第3季投產，日產量7萬桶。

(八)暫時性生產設備（IPF），可提早至2007年第1季生產，日產量2~3萬桶，但本計畫仍待委國國營油公司(CVP)及能源石油部(MEP)核定，經營人希望在2005年年底前完成招標、審查及發包的工作，2006年進行構建及修改生產處理設備，以達到2007年投產之目標，9月22日再召開一次協商會議因颶風Rita而延期，預計10月份可取得CVP公司同意。

三、討論事項

(一)原油銷售價格計算公式：由出口管理委員會訂定，原則上參考國際上相似原油之價格(ARAB HEAVY比重API 27.5∘、墨西哥MAYA原油比重API 21.8∘、本油田原油比重為API 24∘)，或多種原油之比較價格（WTI），並能機動反應市場行情之變化，而且被合作集團各公司所認同，依照進度預計2005年11月完成。

(二)原油長期銷售數量：原油採投標方式銷售，底價訂定是利用價格計算公式算出，投標價是從底價向上加碼，由出價最高者得標，原則上所有合作集團成員都有權參加標購，未得標之公司若有意願，也可以同樣價格（得標價格）買回自家持分的原油，而決標價格才是政府課稅的標準，也是計算分配各合作油公司收益的依據，長期銷售可以“數量”或“時間”為基準來計算。通過巴拿馬運河最經濟的油輪大小是55萬桶(約80,000噸)，所以長期售量是以55萬桶之倍數計算，以初期日產7萬桶計算，每月約可裝載4船。

(三)提油位置在原油儲槽(FSO)出口處，出口價也以此為起點，所有提油作業流程之設計預計2006年3月完成。

銷售會議結束後，又拜會COP公司主管美國本土及拉丁美洲探勘業務之總裁Mr. G. J. Goff，就探勘業務及雙方合作等議題進行會談。
視察OAI/OHI業務報告
OAI（Opicoil America,. Inc.）是中油子公司OPIC（Overseas Petroleum and Investment Corp.）為因應業務需要設立之公司，而OHI（Opicoil Houston, Inc.）為OAI 100%持有之公司，辦公室設在休士頓，休士頓在世界石油工業發展上佔有相當重要的地位，更是油氣探勘業的重鎮，全世界各大油公司都設有辦公據點，OHI以地利之便，參加各型國際性會議，與各油公司人員交換探勘心得，蒐集各國油氣探勘訊息。最近兩年總公司責成探採事業部進行「積極推動與國外管理健全大公司探採合作」專案，OHI積極多次拜訪各油公司，包括ConocoPhillips、Devon Energy、Kerr McGee、Burlington Resources、Anadarko、Amerada Hess、BP、El Paso、Newfield…等公司，與各公司國外探勘主管，就全球探勘業務及締結策略聯盟等議題交換意見，也利用機會充分表達OPIC重視目標盆地及參與合作探勘之高度意願，隨時將資訊及成果回報事業部參考。8月29日林顧問又新以OPIC總經理身份趁參加原油銷售會議之機會至OHI視察業務，聽取沈總經理繼超及各部門主管相關業務簡報，沈總經理特別提出「未來業務發展方案」，詳述由OHI在美洲地區執行探勘業務之方法，林顧問則建議可考慮將委內瑞拉、厄瓜多等礦區業務移轉至OHI辦理。有關稅務問題可委請會計師、律師研究，讓OHI功能儘量發揮。
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