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出國報告                九十三年七月十九日於營運處
壹：目的
參加CMAI(Chemical Market Associates, Inc) 亞洲甲醇年會及卡達合資公司(QAFAC) 2004年第二次甲醇及MTBE產品回提承銷人協調會議（OCM），同時就卡達甲醇二廠未來行銷議題進行討論。

貳：出國行程
五月十日：起程

五月十一~十二日：參加CMAI亞洲甲醇會議

五月十三~十四日：參加卡達案承銷股東業務協調會議

五月十四日：返程

參：CMAI會議概述

CMAI(Chemical Market Associates, Inc) 亞洲甲醇年會此次於5月10-12日於泰國普吉島舉行，為亞洲甲醇產業界相互交流一大盛會，每年定期集會，2003年因SARS取消延期至今年五月，由於近兩年來亞洲甲醇業蓬勃發展，因此此次甲醇年會備受矚目，計約66家公司125位代表報名，實際參與人員預估超過200人次；主辦單位從亞洲經濟發展推估亞洲甲醇需求，並邀請專家就不同主題-目標市場、下游產業及生產技術等演講，會中主要討論亞洲市場現況，藉此共同研討相關議題、未來趨勢及可能發展。

肆、甲醇會議主要議題摘要如后：

1、 全球甲醇市場—未來甲醇需求維持3%穩定成長（如圖一），惟美國因2008年全面禁用MTBE使2008年需求量較2003年預估減少約6%，就供給面而言預期新增產能將近1,200萬噸（不含中國大陸新增產能，如圖二），屆時全球甲醇市場將會呈現不同風貌，同業均拭目以待其未來發展；甲醇近十年來的生產趨勢以低原料成本考量，工廠多設於天然氣產地，如西北非、拉丁美洲、加勒比海及中東為甲醇淨出口地區，以供應美國、西歐及東亞地區三大甲醇主要消費地，甲醇貿易因此日趨活絡（如圖三），船運需求亦隨之增加。

2、 亞太地區市場—為全球甲醇交易最活絡的地區之一，且為全球成長最大之甲醇市場，預計2008年亞太地區總需求量較2003年增長約6%（如圖四），其中中國大陸成長最令業界注目。
3、 中國大陸甲醇市場—中國大陸勞動及投資成本低儼然成為世界工廠，經濟成長強勁，預估可維持8%之GDP成長（如圖五），過去幾年伴隨中國大陸強勁之經濟成長中國大陸甲醇市場表現非凡（如圖六），預期未來發展亦不可小覬；然而中國大陸國內新增產能亦積極擴建，對國外進口甲醇之依存度已明顯降低，中國大陸進口甲醇近年來需求平穩，增長有限，時有調節外銷韓國及台灣之情形，未來對東亞甲醇市場發展之影響還需持續觀察，亦對亞太地區甲醇市場投下變數，會中就中國大陸甲醇市場之風險提出報告，非常值得持續觀察。

4、 伊朗甲醇供應現況—擁有充沛及便宜天然氣資源，伊朗甲醇於市場上非常具有競爭力，計劃至2007年甲醇產能擴建將達572萬噸（如圖七），其國內甲醇需求至2005年僅為35萬噸餘量將規劃於全球市場上銷售，銷售網遍及全球包括有NPC/IPCC 9家分公司/辦事處及29家代理商銷售其下生產之石化產品，同時積極規劃儲槽、船運等相關事宜，其企圖心不容忽視。

伍、OCM討論及決議事項

本次OCM照例由QAFAC及四家承銷股東（QP、CPC、LCY、IOL）均派員參加，會中就工廠生產計劃、甲醇廠擴建計劃、操作現況、產品(甲醇、MTBE)提運、船期安排、承銷計劃、銷售價格和Netback費用等議題充分研討及交換意見，期使各股東在offtaking作業、船期安排及市場行銷等相關業務順利執行，茲將會議結論重點摘述如后：
1、 QAFAC提報有關2004年第一季規劃甲醇及MTBE生產、提運、銷售等統計資料及預算表（詳如附件），其主要內容概述如后：

(1) 2004年第一季甲醇及MTBE生產、提運、銷售地區統計表。

(2) 2004年第一季銷售甲醇及MTBE售價及Netback charges統計表。

(3) 2004年第一季各承銷股東安排甲醇及MTBE運費統計表。

(4) 2004年第二季甲醇及MTBE生產、提運計劃表。

2、 一般討論議題及決議事項

(1) 會議記錄應簡化，摘錄重點即可。

(2) 自卡達廠商業運轉以來QAFAC及承銷人員均以CIF交易條件執行回提合約，今QP加入行銷甲醇對交易條件持不同見解，QP法務人員解釋應不限於CIF交易FOB交易亦可接受，希望承銷人就交易條件提出討論以便依約執行合約。

(3) 甲醇印度市場自年初以來銷售價格不盡理想，IOL/Viltol 行銷人員報告係因伊朗及其他貨源增加該市場之供應量，使市場秩序混亂，由於地處近中東地區，竸爭更趨激烈。 

3、 甲醇二廠議題—QAFAC和與會股東承銷代表初步交換意見，雖未作成任何具體結論，但達成以下初步共識：
(1) 鑒予市場甲醇大用戶幾乎不可能於近期同意簽約依貸款銀行要求承諾採購三年以後才會完工之QAFAC II產品，而QAFAC考慮於明年五月以前需完成財務聯貸，建議以各股東現有三大轉銷商為目標承銷人，由QAFAC直接與該三家公司簽約銷售的方式向聯貸銀行提出行銷規劃。
(2) QAFAC依銀行團要求起草Term Sheet（主要承銷條款）並要求承銷人於5/31前對QAFAC建議之Term Sheet提出修改意見，Term Sheet是否可行尚不得而知。
(3) 承銷人代表向公司內部陳報後回覆是否同意由QAFAC直接與現有三大轉銷商直接簽訂合約。
4、 OCM會議安排：

主席表示下次OCM會議暫定於2004年9月初舉行，確切時間、地點將另行通知。

陸、感想與建議

由於近年來中國大陸、澳洲及中東（卡達、伊朗）產能不斷擴增，原Methanex、MGC、SABIC三家供應之寡占情況被打破，經與CMAI甲醇會議與會人員交換意見，目標市場均指向中國大陸，加上中國大陸內部新增產能亦無法估算，未來市場竸爭之激烈可想見一般，目前規劃約220萬公噸產能之甲醇二廠必定將對市場帶來衝擊，本公司需積極掌握市場相關資訊與發展趨勢，儘早培訓行銷人員並配合輸儲調度規劃儲槽設備及甲醇船運，及時完成承銷業務規劃及相關作業以提升競爭能力。 
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