內容摘要

壹：目的••••••••••••••••••••2

貳：出國行程••••••••••••••••••2

參：討論及決議事項•••••••••••••••2

1、 QAFAC提報有關2003年及未來規劃甲醇及MTBE生產、提運、銷售等統計資料及預算表•••••••2
2、 工廠生產／計劃概況•••••••••••••3

3、 甲醇市場訊息••••••••••••••••3

4、 甲醇二廠議題••••••••••••••••4

肆：散會•••••••••••••••••••••5

附表一~六•••••••••••••••••••6

出國報告                九十三年四月三十日於營運處
壹：目的
參加卡達合資公司(QAFAC) 2004年第一次甲醇及MTBE產品回提承銷人協調會議（OCM），同時就卡達甲醇二廠未來行銷議題進行討論。

貳：出國行程
二月十七日：起程

二月十八日：參加卡達案承銷股東業務協調會議

二月十九日：參加第二天議程及返程

參：討論及決議事項

本次OCM照例由QAFAC及四家承銷股東（QP、CPC、LCY、IOL）均派員參加，會中就工廠生產計劃、甲醇廠擴建計劃、操作現況、產品(甲醇、MTBE)提運、船期安排、承銷計劃、銷售價格和Netback費用等議題充分研討及交換意見，期使各股東在offtaking作業、船期安排及市場行銷等相關業務順利執行，茲將會議結論重點摘述如后：
1、 QAFAC提報有關2003年及未來規劃甲醇及MTBE生產、提運、銷售等統計資料及預算表（詳如附件），其主要內容概述如后：

(1) 2003年甲醇及MTBE生產、提運、銷售地區統計表。

(2) 2003年銷售甲醇及MTBE售價及Netback charges統計表。

(3) 2003年各承銷股東安排甲醇及MTBE運費統計表。

(4) 2004年第1,2季甲醇及MTBE生產、提運計劃表。

(5) 2004~2008五年甲醇及MTBE銷售預算表。

2、 工廠生產/計劃概況

(1) MTBE及甲醇兩廠原預計於93年元月7日及10日分別恢復生產，MTBE工廠順利於93年1月06日完成歲修，甲醇廠由於改管工程進度落後，延遲至1月25日復工。

(2) 甲醇廠希於零件更換後產能可達日產2,700公噸（原2,620公噸），MTBE工廠如進料價格符合經濟效益必能全量生產，目前兩廠產能以收益最大化為操作標的。

(3) 下一次MTBE及甲醇工廠歲修計劃於2006年進行。

3、 甲醇市場訊息：

(1) MTBE
1. 由於美國持續降低使用MTBE，未來可取代美國最有潛力之市場為中國大陸，少數MTBE生產者如SABIC及MITCO亦對中國大陸市場多加琢磨，中國大陸雖具潛力但缺乏穩定性，政策變化無法預測，雖參考新加坡計價，但價格多不具吸引力，中油回提量今年將安排全數轉向供應台灣。

2. IOL亦非常積極且有心長期經營中國大陸MTBE市場，甚至考慮租用輸儲設備以增加調度彈性，Qafac表示高度關切未來發展，建議需審慎評估，以不損及股東權益。

3. Sinochem計劃新建二座MTBE工廠。

4. 伊朗目前MTBE多賴自行生產，QP與伊朗簽訂之MTBE合約仍持續提運，然QP亦透過公開邀標方式銷售MTBE，IOL對其無銷售地之限制可能造成QafacMTBE承銷者之間相互競爭，因此要求日後承銷者之間於中東地區對MTBE銷售應事先互相協調。

(2) 甲醇

1. 有關Qafac質疑Vitol 銷售甲醇至印度，銷量雖有增加惟收益表現遜於已往，是否與三井有相互競爭之情形，經澄清未有相互競爭之實，IOL會設法改善收益。

2. 自2003年七月以來三井公司代QP行銷50%Qafac甲醇產能，未來日本及馬來西亞甲醇銷量可能有明顯增加，由於Methanex紐西蘭廠天然氣不足，該公司亞洲甲醇供應被迫減量，導致其降低供應三井日本合約量及停止馬來西亞BP醋酸廠甲醇供應量，而BP醋酸廠甲醇供應量部份目前已由三井公司取代供應。

3. 由於台塑醋酸廠將於2006年完工，台灣甲醇需求將可望增加為每年80萬噸。

4. 由於近年來甲醇價格維持不墜，大陸國內產能持續增加供應，大陸2003年進口需求較2002年大幅減少，降為140萬噸。

4、 甲醇二廠議題

(1) 由於甲醇二廠擴建計劃將提高Qafac年產能約達200萬噸，為配合銀行團財務要求，請各承銷股東集思廣益審慎規劃可行之行銷方式。

(2) QAFAC和與會股東承銷代表初步交換意見，雖未作成任何具體結論，但達成以下初步共識：

1. 以甲醇二廠九成開工率220萬公噸產量加計甲醇一廠每年60萬公噸可出口量每年暫時合併規劃行銷量280萬公噸。

2. 為減少股東間不必要之惡性競爭，將安排部份數量由股東及QAFAC共同合作與市場上主要大量用戶(End User)洽議供銷合約，由QAFAC出面直接簽約。簽約對象以量大之最終用戶為優先考量，大貿易商其次。

3. 合作行銷剩餘數量由股東依股權比例分別承銷。

4. 市場銷售區域初步規劃仍以亞洲為主，由於考量千里達、智利等大型甲醇工廠陸續完工及委內瑞拉、加拿大等美洲甲醇廠商之區域性免稅優勢，承銷代表均傾向目前不規劃美國市場，暫以增加歐洲銷量方式規劃。

5、 OCM會議安排：

主席表示下次OCM會議暫定於2004年5月13-14日舉行，緊接於CMAI Asia Methanol Conference 之後舉行，確切時間、地點將另行通知。

肆、散會
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