



出國報告

壹、出國目的


參加2003年卡達合資案第三次甲醇及MTBE回提行銷協調會議

貳、出國行程

十月十五日



   啟程

十月十六日    
      參加OCM議程
十月十七日             參加OCM議程及返程

參、討論及決議事項

本次OCM照例由QAFAC及四家承銷股東（QP、CPC、LCY、IOL）均派員參加，會中就工廠生產計劃、甲醇廠擴建計劃、操作現況、產品(甲醇、MTBE)提運、船期安排、承銷計劃、銷售價格和Netback費用等議題充分研討及交換意見，期使各股東在offtaking作業、船期安排及市場行銷等相關業務順利執行，茲將會議結論重點摘述如后：

一、QAFAC提報有關2003年甲醇及MTBE生產、提運、銷售等統計資料及預算表（詳如附件），其主要內容概述如后：

（一）2003年上半年、第3季甲醇及MTBE生產、提運、銷售地區統計表。

（二）2003年上半年第3季銷售甲醇及MTBE Netback charges統計表。

（三）2003年上半年第3季各承銷股東安排甲醇及MTBE運費統計表。

（四）2003年第3、4季甲醇及MTBE生產、提運計劃表。

（五）2003年甲醇及MTBE銷售預算表。

二、工廠生產/計劃概況

（一）MTBE及甲醇工廠歲修分別改於92年11月30日及12月7日實施，兩廠預計於93年元月7日及10日中旬分別恢復生產。
（二）QAFAC甲醇二廠產能擴建計劃案（日產2,500 or 5,000公噸），將於近日在台北邀集股東召開Steering會議進一步研討。

三、市場訊息：

（一）MTBE
1、Vitol人員表示，由於美國參、眾二院對能源法案中是否完全禁用MTBE議題仍然未達共識，尤其是針對給予MTBE生產業者面臨污染有關法律訴訟免責權 ” Save harbor ”乙節，仍爭論不休。但一般預料Ethanol 業者及lobbyist如能獲得提高乙醇摻配汽油的數量（至2005年由28 million to 31 million bbl），則雙方可能達成折衷的方案。

2、 有關Qafac質疑Vitol 銷售MTBE至科威特及印度Calculated Netback費用過高乙節，Vitol表示由於Al- Ahmadi港口限制較嚴，費用較高；又其行銷安排並非全按WAP價格計價，須面臨銷售不同市場之價格風險。因此，Vitol認為只要FOB價格合乎市場行情，且依合約支付Qafac FOB Mesaieed價格即屬合理。主席Mr. Rashid回應有關此節將再與各回提股東進行研討。

（二）甲醇

1、大陸目前現有的甲醇廠因產能規模較小，年產能約僅10~20萬噸，由於近年來甲醇價格維持不墬，一般認為只要市場價格在USD 180/MT左右，這些高成本運轉的小廠應會持續開工。

2、由於Methanex紐西蘭廠因天然氣不足，其目前甲醇生產量僅及原產能四分之一（約80萬噸），導致其多數合約量無法依約執行交運，因此2003年下半年亞洲甲醇現貨亦呈緊俏，帶動價格走揚。

四、甲醇二廠議題

1、如甲醇二廠擴建完工後，則Qafac年產能將高達200萬噸，此一新增投入市場之產能勢將面臨市場之強烈競爭，無論未來銷售究係由Qafac主導或仍按現行方式辦理行銷，請各承銷股東集思廣益慎審規劃安排。

2、就銷售策略而言，應參考目前甲醇生產大廠Sabic等之作法，瞭解彼等期約客戶及長期銷售安排情形，擬定各目標市場所應採取不同之銷售策略及市場銷量分配計劃；即使在市場行情不好時，亦應佈建通路維持穩定銷量，以爭取市場佔有率。

3、面對未來甲醇銷售量大增，船期抵港裝運重疊情形將為常態，Qafac應體認並依一般國際貿易慣例，擔負滯船費或其他相關費用之風險。

五、Offtake Agreement
1、由於MTBE銷美、歐洲等地之關稅實際扣繳單據取得仍有困難，主席Mr. Rashid 在會中表示，請各承銷股東就現有行銷合約及實際作業中滯礙難行之處，先送請Qafac法務部門研討建立共識後，再提報董事會後作適當處理。

2、此所謂檢討現有合約乙節並非實質上修改合約，而係針對合約相關規定作較彈性解釋，俾更能配合因應不同市場之交易習慣與實際需求，進而簡化作業過程，以利MTBE及甲醇之行銷。

3、Mr. Rashid重申各承銷股東之產品回提銷售，宜妥善訂定行銷計劃和策略，避免股東間彼此相互競爭搶奪市場，影響Qafac整體營收和獲利。

六、OCM會議安排：

主席表示下次OCM會議暫定於2004年2月中旬舉行，確切時間、地點將另行通知。

肆、散會

