2002年KOREA Technomart展參展報告

1、 摘要
1、 展覽及參展背景
KOTRA為協助韓國廠商取得國外先進技術，並協助外國廠商藉由高科技技術移轉、策略聯盟及合資等方式進軍韓國市場，自1998年起舉辦KOREA Technomart，每兩年一屆，今（2002）年已邁入第三屆。參展廠商皆為外國公司，展示各領域最新研發成果，尋求與韓商合作（技轉、共同商品化或尋求代理）。貿易局分別於2000年及今年委託外貿協會籌組國家館參展，期能進一步拓展雙邊貿易。
2、 主協辦單位
（1） 主辦單位：KOTRA
（2） 協辦及贊助單位：
1、 Ministry of Commerce, Energy and Industry
2、 Small and Medium Business Administration
3、 Korea Technology Transfer Center
4、 Korea Institute of Science and Technology Information
5、 Maeil Business Newspaper
三、 本屆基本資料及統計數字
(1) 展覽網站：www.kisc.org/technomart
(2) 日期：2002年11月12日至15日，共4日（每日10:00~17:00）
(3) 地點：Hall 3，Seoul Trade Exhibition Center（SETEC）
(4) 面積：3,134 M2
(5) 廠商家數：97家廠商，來自14個國家（台灣（13家）、澳洲（12家）及捷克（19家）等國以國家館型態展出）
(6) 適合參展產業：材料/零件、資訊通訊科技、環保、生物科技、機械、電子
(7) 配合活動：主辦單位事先安排一對一洽談、技術發表會
四、 今年我國共13家廠商參展，含資訊科技硬體5家，軟體1家，電子零件2家，金屬零件3家，生物科技2家。
貳、籌辦經過
1、 國內籌辦情形：

（1） 今年6月25日由貿易局召集外貿協會、相關公協會及研究機構共同開會決議參加KOREA Technomart 2002。會中決議參展廠商免付分攤費，徵展工作由外貿協會負責，各相關公協會及研究機構協助發布消息。
（2） 貿易局與外貿協會協商後，決議由外貿協會貿易基金預算負擔所需經費（約新台幣1,280,000）。
（3） 徵展結果共13家廠商參展，使用15個攤位（外貿協會1個攤位，洽談區1個攤位）。
（4） 提供我商詳細資料，含參展目的、參展科技/產品描述等資訊予KOTRA駐台辦事處，敦促其事前向韓國廠商廣為宣傳。
（5） 貿易局指派雙邊貿易一組蔡科長偉淦參團二天（十一月十一日及十二日）。
2、 國外籌辦情形
（1） 駐韓國代表處經濟組及外貿協會在韓國短期駐留林群超專員協助相關展務。
（2） 攤位裝潢由外貿協會展覽處設計組設計，採用Shell Scheme方式。廠商可選擇自費租用額外所需配備。
（3） 林群超專員協助由大會指定之合格裝潢工程商中選三家比價。發包結果由KYOUNGDONG公司得標。
（4） 展品由紳運公司及其韓國代理商負責由海運送至展場。
（5） KOTRA總部事先為我商安排一對一洽談會。所有參展我商皆獲得事先安排之1~6個洽談會。
（6） KOTRA總部於韓國經濟日報刊登我國籌組國家館參展相關新聞。
（7） KOTRA駐台北辦事處金兌眩副館長專程回韓協助相關展務。
（8） 林群超專員另協助安排並陪同參展廠商「泓記精密」赴韓國LG公司洽談。（泓記精密為本會ISC會員）
參、展出概況及成效
1、 韓國產業資源部部長主持開幕典禮，典禮中包括我國駐韓國代表處李宗儒代表與駐韓國台北代表部經濟組姚鴻成組長在內之各國與會貴賓一同參觀了各國國家館及代表性廠商，主辦單位亦於會場懸掛了我國國旗在內之各參展國國旗（我國國旗與中國五星旗並列於會場）。李代表及姚組長也抽空至展場參觀，並一一至台灣館廠商攤位拜訪，替我商加油打氣。
2、 本會攤位被安排於入口處，位置頗佳。
3、 本屆展覽規模比主辦單位預期之150家參展縮水甚多，參觀買主人數亦低於廠商預期；惟因定位為技術展（非商品展），參觀者呈現「量少質優」之特色。據我商表示，多數赴攤位洽談者對產品或技術均有深入了解。即使如此，多數廠商仍表示，實質參展效益似乎有限，多數韓商詢價後並未讓廠商覺得有實際下單之可能。
4、 根據觀察，赴非IT類我商（生技、金屬、材料）之參觀人數多於IT類廠商。其他國家方面，除澳洲參展廠商以多媒體相關廠商為主外，其他國家參展廠者以材料、能源、生技類為主。由此觀之，本展似乎較適合非IT類之廠商參展。
5、 中國首次參展，使用3個攤位，含2家廠商及徐州開發區。
6、 同一時間於同地點另2個館舉行之KOREA Parts & Meterials Exhibition 2002（本會亦與該展交換攤位設立TTS），其型態係韓國廠商參展吸引歐美買主（恰與Technomart相反）。該展部分買主亦前來參觀Technomart。
7、 多數赴我國攤位詢問之韓商並無具體Inquiry，僅表示會透過TaiwanTrade網站尋找我商資訊。外貿協會承辦人則鼓勵韓商盡量以Email方式聯繫。
8、 赴外貿協會攤位洽談外商計約50人次，共蒐集商機7件。
9、 廠商現場成交金額0，後續成交金額估計美金100萬。
肆、檢討與建議
1、 我業者肯定主辦單位事先排定business meeting schedule。惟少數韓商並未依約現身。
2、 參觀人數不如預期之原因，部分廠商認為係KOTRA宣傳力道不足，部分廠商則認為係展覽主題太雜（非專一在某個領域）。外貿協會已口頭建議KOTRA駐台辦事處金兌眩副館長，盼下屆加強宣傳，並適度調整展覽定位，俾吸引更多買主前來參觀。
3、 除事先安排洽談，KOTRA亦主動免費提供每一家參展我商潛在客戶名單，期增加我商參展效益。此亦獲我商好評。
4、 我商2000年參展家數14家，今年13家，且在兩屆皆免分攤費之情形下完全無重複參展者，似可推論廠商參展效益有限。
5、 今年場租不再免費，應為參展廠商數目由2000年之200餘家銳減至今年之97家的主因之一。本屆參展家數過少，實為主辦單位始料未及，恐將影響韓國繼續辦理第四屆之意願。而我國參加本展重要目的之一係鼓勵我商拓銷韓國，縮小台韓貿易逆差。若KOTRA無法擴大本展規模並吸引更多買主，且下屆仍維持收費，則貿易局將引本屆為鑒，建議不再參加本展，改尋韓國其他展覽組團參加，以有限資源達到我國赴韓業者最大之參展效益。（註：今年場租原訂價USD1,000/9M2，含一個免費攤位；惟KOTRA在我國報名後主動降價50%）。
6、 本年五月十日在台北舉行「第九次CETRA-KOTRA聯席會議」時，KOTRA曾提案我國參加該會主辦之本年Technomart。而如今我國已依照決議積極參展，落實兩會間實質合作互相支援展覽會活動之目的。另本次展覽現場，在大陸亦參展情形下，分別懸掛兩岸國旗，並未遭中共抗議，在爭取國際活動空間上，有所突破；且韓國產業資源部李來圭次長亦到台灣館表示感謝及關心，並與李代表及姚組暢談甚久，此對於駐韓經濟組與韓國政府之人脈關係的維持應具有一定之意義。
PAGE  
7

