   日本 World PC Expo 2001 展後報告
壹：展覽介紹

1. 主辦單位：日經BP社 Nikkei Business, Inc.

2. 展期 ： 2001年9月19日至22日。

3. 會場：Nippon Convention Center

4. 參展廠商家數：794家（我國參加78家）
貳：展覽概況

1. 台北市電腦公會展前三個月利用該會IPPC日文網站成立日本World PC Expo 2001 專區，於展前為廠商提前曝光，共近二萬家買主上線，提昇廠商在日知名度。並邀請買主至會場與參展商談。

2. 刊登參展廠商訊息於日經BP社網站並建置Match-Making System，促進廠商在日能見度。

3. 展中該公會與日經 BP社合辦「台灣產業研討會」，共計邀請六位台灣科技業界專業人士赴日演說，充分讓日本買主了解台灣產業發展現況。

4. 提供日本買主產品諮詢，並引薦參展廠商與日本買主商機媒合。

5. 展後該公會整理、分類於展中搜集到的買主資料，並提供給參展廠商，開發商機。
參：結論

1. 本年參展廠商規模完整，舉凡3 D影像軟體、1394產品、電腦零組件產品、IA資訊產品等，為拓銷日本市場規模最齊全的一次。該公會利用日文網站、電子媒體、電子郵件以及透過日本相關工協會邀請日商繼續對台採購，增加資訊產品銷日之機會。

2. 許多參加該公會參展團參加數次後，便自行另租攤位參展，如華碩、技嘉、微星、徠德、中環、利碟等廠商。

3. 在展覽結束後，廠商紛紛表示透過海外參展是最直接、也最能夠拓展外銷市場的方式，尤其日本市場有其特殊性，更要主動、積極，因此對於以參展為主要拓銷管道之廠商而言確實可以接觸到目標買主，如三泰科技，日本IBM社長親臨其展覽攤位進行商談，對於第一次參展廠商而言，不但開拓了新客戶，且更瞭解到日本市場是值得耕耘的。

4. 本次該公會組團赴日本參加World PC Expo 2001 對改善對日貿易逆差，確有貢獻。今後，該公會如繼續組團參展時，確實值得鼓勵並給予參展經費之補助。

肆： 現場活動照片

